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内容概要

　　为什么在全球营业额超过400亿美元的麦当劳在中国被肯德基远远抛在后面？
为什么曾经是我们榜样的企业通用汽车面临近百亿美元的巨亏？
为什么联想、海尔、盛大与TCL能够借势而迅速崛起？
美的又何以完成由最初的拆分到最后的自我整合之一系列改变？
而法国的家乐福又何以微调它在中国的经营战略？
巨人、三株与德隆何以因环境之变化而消退，北京三元与上海光明乳业又何以在变化面前掉入乳业第
二阵营？
发展于当世之中国企业恰逢一个前无古人的大好时代，一系列的变化可谓精彩纷呈，可谓机遇与危机
并存。
我们的企业能否以变制变？
我们的企业能否实现无边界的拓展⋯⋯　　本书深入地分析了中国企业迷失与崛起的原因。
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