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内容概要

传播：人的本能：本书系《新概念传播》系列书之一。
传播发展到今天，已不再仅仅是组织行为，而是全社会参与的行为。
当今世界，各种传媒已深入千家万户，成为人闪生活的一部分。
本书主要阐述关于传播的一些基本概念，如传播的过程，传播的目的，传播学与邻近学科的关系以及
传播学在中国的简要发展过程。
　　新闻：明天的历史：本书系《新概念传播》系列书之一。
本书对新闻涉及的问题以深入浅出的阐述方法进行阐明，内容包括：新闻的基本概念，新闻与宣传的
区别，新闻事业的地位与作用，新闻与宣传的区别，新闻事业的地位与作用，新闻传播的规律等。
本书语言精练，叙述流畅，是广大市民消闲中长知识的有益读物，也是白领自身修养的理想读物。
�　　艺术传播：心灵之谜：本书系《新概念传播》系列书之一。
本书用深入浅出的阐述方法，论述了艺术传播所涉及的内容。
艺术传播包括文学、绘画、雕塑、建筑、音乐、舞蹈等。
本书语言精练，叙述流畅，是广大市民消闲中长知识的有益读物，也是白领自身修养的理想读物。
　　舆论：感觉周围的精神世界：本书系《新概念传播》系列书之一。
本书采用深入浅出的论述，对舆论的概念，舆论的形成，怎样看待舆论的显现，以及大众传媒与舆论
的关系作了阐述。
本书语言精练，叙述流畅，是广大市民消闲中长知识的有益读物，也是白领自身修养的理想读物。
��　　传播与Me：推销自己的学问：本书系《新概念传传播》系列书之一。
本书从“推销”与传播的关系来论述这两者的“情结”。
在当今市场经济的条件下，各用人单位通过人才市场来招聘所需的各类人才，应聘人只有了解了自己
，了解了自己，了解了双方才能“推销”和“传播”的情结，既要知已更要知彼，传则求通，推销艺
术等。
本书语言精练，叙述流畅，是广大市民消闲中长知识的有益读物，也是白领自身修养的理想读物。
 　　Internet：传播新天地：本书系《新概念传播》系列书之一。
Internet的产生与人类科学技术的进步密切相关，新媒体必将在很大程度上改变人们的交往方式。
本书深入浅出地阐述了Internet的基本概念、基本特征，基本功能及其对社会生活的影响。
本书还对中国网络的现状和发展做了分析。
本书语言精练，叙述汉畅，是广大市民消闲中长知识的有益读物，也是白领自身修养的理想读物。
��　　符号：传播的游戏规则：本书系新概念传播系列书之一。
符号的创造使人类面临的混沌无序的外部世界转化为有序的、规则的、可认知的世界，从而对人类的
进步发生非常深刻和久远的影响。
本书详述了符号在信息传播中的重要作用及严密规则。
本书是广大市民消闲中增长知识的有益读物，也是白领自身修养的理想读物。
    人际传播：学会与别人相处：人际传播是人类交往最重要的形式。
本书对人际传播与人际关系之间的联系进行了深入翔实的介绍，并对现代社会的人际传播与人际交往
的关系赋予崭新的视角，教会你如何与别人相处。
本书语言精练，叙述流畅，是广大市民消闲中长知识的有益读物，也是白领自身修养的理想读物。
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书籍目录
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