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内容概要

随着改革开放的进一步深入，中国不仅在打开国门吸引外资方面取得了举世瞩目的成就，同时也在走
出国门参与国际竞争方面迈出了坚实的步伐。
据有关部门统计，自1979年至2000年底，经有关部门批准的境外中资企业（不含金融类）达6289家，
协议投资总额113.6亿美元，其中中方协议投资额75.7亿美元，遍及全球160多个国家和地区，涉及贸易
、资源开发、工业生产加工、交通运输、旅游、承包劳务、咨询服务、农产品开发等诸多领域。
更为可喜的是，中国的民营企业也已开始了走出国门的实践。
    然而，中国企业走出国门还面临不少困难，尤其是对东道国法律的把握，与世界先进水平相比还有
一定距离。
因此，如何帮助中国企业掌握东道国的法律和国际经营的惯例，充分利用国外现有资源和市场，建立
一批可以同大型跨国公司竞争的国内大企业，以适应经济全球化发展趋势，已成为当前我们需要研究
的重要课题。
中国已经“人世”。
我们应当看到，“人世”后中国企业所获得的权利和机遇主要体现在国外，中国企业所面对的国外经
营环境发生了重大的变化，140多个世贸组织的成员将对我国的产品、服务和投资更大程度地开放市场
和实行国民待遇。
这说明，中国企业要想享受人世后的权利，要想抓住人世后的机遇，就要向海外进军，就要去敲开其
他国家的市场，企业只有走出去了才能享受应享有的权利，才能获得发展机遇。
同时，为了增强自身竞争能力，我国的企业也应主动进入国际市场，在复杂多变的国际市场中锻炼成
长。
因此，企业应摆脱墨守成规、守株待兔、消极被动的不利局面，确立主动出击国际市场的积极态度，
并善于掌握在国际大市场浪潮中畅游的经营艺术。
    鉴于上述态势，中国的企业必须积极参与国际经济竞争，并努力掌握主动权，不失时机地实施“走
出去”的战略，逐步扩大对外投资，开展跨国经营，通过建立海外销售网络、生产体系和融资渠道，
促进企业在更大范围内进行专业化、集约化和规模化的跨国经营，努力促使我国经济在参与国际经济
合作与竞争中迈出新的步伐。
从技术层面看，发展中国的跨国公司有利于越过关税壁垒，抵制贸易保护主义；有利于吸收和利用国
外限制出口的先进的技术；有利于拓展国际市场，带动我国商品出口；有利于在国内市场上与国际性
跨国公司竞争。
从企业层面看，通过“走出去”，可以扩展眼界、经受锻炼、改进技术、提高质量、占据市场、增强
实力。
    因此，融人世界经济的中国在对外开放政策上将进入“引进来”和“走出去”并重的阶段。
随着“走出去”战略的实施，中国企业的对外投资将在未来一段时期内显现出非常强劲的势头。
    法律制度是国内经营与跨国经营最具差异性的因素，也是企业防范跨国经营风险的必备武器。
因此，了解东道国的法律制度，明确东道国规范企业经营的法律和政策边界，在法律允许的范围内发
挥自己的经营优势，是跨国投资获得成功的前提条件。
然而，由于对投资所在国法律的不了解，面对与中国完全不同的法律环境，企业家们纷纷感到无法发
挥自己的经营优势占据国际竞争的有利地位。
因此，如何帮助企业家们了解外国商务法律制度成为时代赋予中国法学界新的使命。
　　    令人欣喜的是，中国已经有一批具有跨国投资法律服务经验的律师事务所，为配合“走出去”
战略的实施，开始向中国企业提供对外投资的法律咨询及其配套服务。
如锦天城律师事务所拥有30多名在世界主要国家和地区从事法律学位攻读、法律事务执业、法律信息
交流的资深律师，他们已经为众多的中国大陆、中国香港和中国台湾的企业赴世界主要国家和地区经
商提供各类法律服务，由此积累了较为丰富的实务经验。
最近，该所一批境外回国的资深律师对国外商务法律进行了深入、系统的研究，并基于原有的协助中
国企业赴国外经商的服务经验和该所加盟的国际律师事务所联盟（TERRALEX）在全球90多个国家和
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地区140多家成员事务所提供的投资经商法律信息，开始为中国企业跨国经商编著一套系列丛书，借以
帮助中国企业家运用投资所在国的商务法律成功地进行跨国经商。
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