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内容概要

本书不仅对盈利模式设计进行了理论介绍,更提供了大量的盈利模式设计实践指导、经典案例,目标是
成为公司盈利模式设计领域的经典读物。
    本书适合企业中高层管理者、创业者、管理学习与研究人士、管理咨询从业人员以及对盈利模式设
计感兴趣的读者。
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作者简介

王方华 ，男，1947年7月生，教授，博士生导师， 现任上海交通大学安泰管理管理学院院长。

　　教育背景: 毕业于复旦大学管理学院管理科学系，获经济学硕士学位。

　　工作经历: 1984年至1998年先后担任复旦大学管理学院工业经济教研室主任、院长助理、企业管理
系系主任；
    教学方面: 主要研究方向为市场营销、战略管理、企业发展理论。
主讲过的课程有《营销管理》、《市场学》、《企业战略管理》、《工业经济管理》、《城市经济管
理》、《公共关系学》、《广告学》、《管理心理学》、《产业经济学》、《中国宏观经济管理》、
《管理学研究》、《管理学原理》、《市场研究》、《营销管理研究》等博士、硕士和本科生的课程
。

　　学术论著: 在国内外管理学、经济学的刊物上发表了100余篇文章，出版了30多本专著和教材。
研究生教材《企业战略管理》获2000年上海市高等院校优秀教材一等奖；《市场营销系列课程设计与
改革》获1994年上海市优秀教学成果二等奖；《中国管理研究——研究生课程》获1997年上海市优秀
教学成果二等奖；《工商管理专业教学设计与改革》获2000年上海市优秀教学成果一等奖；2001年获
上海市育才奖；2002年获国务院突出贡献专家津贴。
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