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中文版序，
《松下幸之助演讲精粹》发刊词
寄语中文版
要成为顾客的电器管理员
双方齐心协力
40年前唯一的家电制品
收音机即将达到“一人两台”的时代
仅仅洗衣机的样品就有30余种
只营销National一个公司的产品
无论何时总是National
接线员也要是电视机专家
相信这种商品最好
无论好坏电器都请交给我吧
满怀热情地进行商品销售
不仅要销售，而且要询问效果
销售店的意义
将日本建设成真正的文化国家
销售额达到800亿日元
故乡般的名古屋
即使销售额增加
努力的企业界就是安定的
竞争之中也有协调
自由贸易之下工业如何发展
糟糕的经营会影响到全体国民
正因为畅销才要降价
在直面暴风雨的舞台上成长
经营费是美国的两倍
经济道义性低下的日本人
缴纳罚款的费用
奔向一等经济国家的阵痛期
农村青年的努力带来连年丰收
景气与否是心之所致
为了共存共荣的真正实现
首次访问长野
令人瞠目的电机行业的发展
即使退位担任会长仍然相当繁忙
景气自然好，不景气也好
缓缓而行才能发现缺点
亲身感受：“好人无处不在”
行情是“公”事
对于强化训练表示敬意
以名副其实的发展为目标
探索日新月异之道
抓住机遇，寻求最善之道
战后的复兴是“魔法的力量”
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好时机并非永远存在
困难可帮你变得聪明起来
认清形势，做好精神准备
“试试看”是不会成功的。

事情不成功要从自身找原因
必定会便宜
面对混乱重新出马
回答提问
四十年度电机行业的展望
如何确保店员数量
面对超级市场的对应方法
困难的是造就人才
共存共荣的第一步就是自主经营
与没有自主性的人共存共荣是不可能的
过剩生产是甩卖的根本原因
关于神奈川的地区销售
季节商品的年度型号
营业部门的五天工作制
保证书的有无因商品而定
售后服务由零售店承担
事业部制的特色正在消失
发货时间过早
关于退货
独禁法是零售业促进法
立足于独立自主的精神之上
电视机达到600万台
具有意义的新销售制度
一月之中500起破产
不景气导致不景气的倾向
下决心致力于新的销售体制
为了全体的安定
为了将来坚实的发展
“请彻底地赞成”
自己的生意还是需要自力更生
充分发挥个性的劝说
培养热心顾客是成功的秘诀
一面确保收益，一面大量销售
即使不景气也有发展之路
日本还是个孩子
国王不要不讲理
该说的话却不说的社会
在总责任体制下行动
彩色电视机的光明前途
以坚定的信念进行独立经营
做一个自豪的优秀工作者
电器商店做的是光明的生意。
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迷恋于自己的工作
体验真正的人生
有了销售的体验人就会发生变化
多面手的人是强有力的
可变为实力和财产的修业
没有说服力的生意人是不能成功的
48年间，珍惜每一天
能否自己表扬自己
进行正确的自我评价
正当判断传统精神
妨碍进步的过度竞争
台湾和美国的赚头不同
全体会员要成为本行业的专家
相信顾客
想要实话实说
直面更大的难关
英磅贬值带来的影响
无限地产生新产品的业界
并非始于今日的变化
百货商店也有同样的烦恼
排除锁国的思考方法
重要的是探索走向共存之路
你相信顾客吗？

做好出现赤字的准备，毅然实行新的制度
如果没有根本的错误
不搞出血出口的两个根据
生意是人与人的联系
始终以自己的力量捍卫自己的店
依靠自己的力量，应用他人的力量
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