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内容概要

李嘉诚和巴菲特是东西方经济领域两位具有传奇色彩的代表性人物。
李嘉诚从一个奔走街巷的推销员做起，最后成为一个庞大商业帝国的领袖；而巴菲特从区区100美元的
投资做起，经过数十年的努力和积累，最后其资产超过500亿美元。
两个人的成功轨迹也许都成为了历史，不可复制，作为普通的创业者、投资者，也许我们一生也取得
不了像他们那样的辉煌。
但是，我们却可以从这两位大师的身上学到一些东西，从而使我们的投资或者是创业能够取得成功。
    李嘉诚之所以能够取得创业的成功，主要是因为创业之初积累了较多的经验。
无论是在塑胶行业的经营方面，还是在创办工厂之后，他始终坚持着自己的为人处事之道——以诚待
人，不会为了一时的利益而骗人，从而赢得了原料商、客户等的信任。
显然，这为他能够最初创业取得成功提供了保障。
而李嘉诚真正能够将企业做大的原因更在于他的经商绝学。
例如他能够为企业开拓新产品——橡胶花，从而使他的长江橡胶厂能够在香港做大，并且产品远销欧
美。
同时，在橡胶行业还未出现较大的业绩下滑时，他就能够看到未来的投资机会——面对香港的移民风
潮，逢低吸纳房地产，同时他还制定出了适合自己产品公司发展的模式。
做到在其壮大后还能够在和其他企业的竞争中做到以和为贵，不与其他公司进行正面的对抗。
可以说，这一切都为他的事业长期生存壮大提供了有利的条件。
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作者简介

　　林汶奎，著名财经作家，先后出版过《华尔街金融危机》《巴菲特的财富传奇》《索罗斯的财富
传奇》《李嘉诚的财富传奇》《美国金融危机的幕后元凶》《华尔街大师的投资忠告》等多部投资理
财类畅销图书。
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章节摘录

　　果不其然，不久，客户就因质量问题纷纷要求退货并要求厂方赔偿损失⋯⋯此时的李嘉诚才恍然
大悟，自己的操之过急，忽视了产品的质量，再这样下去刚刚打出点名气的长江品牌会马上毁掉。
意识到这一点后，李嘉诚立马对生产线进行调整，然而，一切都于事无补。
工厂资金流动受阻，工人生产积极性不高，长江塑胶厂因此停滞不前。
有句话叫“墙倒众人推”，各大银行、原料商们在得知长江的境况后，纷纷催要贷款与货款。
面对多方阻力，亲友们竭力地劝说李嘉诚将长江塑胶厂卖掉，以清偿债务。
然而，李嘉诚却拒绝了亲友们善意的劝说，因为他无法放弃“长江”这个自己一手打拼出来的品牌。
　　面对长江塑胶厂面临的追在眉睫的问题，李嘉诚开始冷静下来，并理性地分析长江的现状，平静
地思考着应对危机的策略。
首先，他想到的是自己的员工，他明白长江要渡过这次危机不是他-个人能办到的。
于是，他郑重地向员工宣布——只要工厂出现转机，那些被裁掉的员工可以继续来上班。
同时，他恳切地要求员工们原谅他的失误，可以和他一起同舟共济、共渡难关、共谋发展。
在他的真诚与激励下，员工们的情绪逐渐稳定，士气大为高涨。
接下来就是客户的问题了，长江的老客户很多。
李嘉诚先是一家一家地登门致歉并恳请他们为塑胶厂如何走出困境提出意见。
面对李嘉诚的真诚，那些合作多年的老客户都做了不同程度的让步。
最后，就是“债主”了，李嘉诚对自己的产品进行了检测，发现自己的产品并不是全部不合格。
于是，他将次品与合格品分开，然后又一头扎进市场，像刚开始做“行街仔”一样夜以继日地推销塑
胶厂的积压库存。
很快，那些合格的产品便卖出了很大一部分，他又把那些次级产品全部盖上“次品”的章，以较低的
价格卖给专营次品的批发商。
就这样，李嘉诚利用出售积压产品得到的货款，陆续偿还了一部分债务，从而使“债主”们的情绪逐
渐稳定，长江塑胶厂终于赢来了喘口气的时间。
之后，李嘉诚积极与员工们商量对策，最后决定改变以前的销售模式，采用以销带产的模式。
一段时间后，长江终于摆脱了困境，业绩渐入佳境，很多在危机中被裁的员工纷纷回来上班。
长江塑胶厂终于彻底走出泥潭，走上了正常的轨道。
　　1951年至1955年，这段时间是李嘉诚创业过程中最为艰难的时光。
同时，李嘉诚深刻地体会到——领导一个企业，就如同驾驶一艘大船，舵手的任何失误，都可能给航
船带来灭顶之灾。
李嘉诚明白，自己此刻还不是个出色的掌舵人。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　即使本来有一百的力量足以成事，但我要储足二百的力量去攻，而不是随便去赌一赌。
勤奋是个人成功的要素，所谓一分耕耘，一分收获，一个人所获得的报酬和成果，与他所付出的努力
是有极大的关系。
运气只是一个小因素，个人的努力才是创造事业的最基本条件。
　　——李嘉诚　　我也有恐惧和贪婪的时候，只不过在别人贪婪的时候我恐惧，在别人恐惧的时候
我贪婪。
　　投资必须是理性的，如果你不了解它，就不要购买它　　——巴菲特
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编辑推荐

　　以小博大，可以豪迈，但不可无策略，攻城略地，可以贪婪，但不可无恐惧，全方位、多角度解
读东西方投资、经营大师成功之道。
　　华人第一富豪六十年商战常胜的经营哲学，美国第一股神七十年炒股不败的投资战略。
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