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内容概要

家庭公司或工作室如何与大过自己数倍的公司竞争?　  作为一个拥有18年在家赚钱经验的成功者，杰
夫·戴维森发现了在家成功做生意的秘密，他施展了超常智慧，将商业圈中增速最快的办法用于在家
创业，取得了极大成功，并辅导了数百个家庭公司或工作室的经营者，使他们成为出色的企业家。
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作者简介

杰夫·戴维森，美国著名管理咨询师，为数百家小企业提供家庭创业帮助，并取得很大成功。
杰夫·戴维森无数次在电视和电台节目中做客，并得到了《华盛顿邮报》《洛杉矶时报》《纽约时报
》等权威媒体的推介。
他同时也是《咨询营销》《专业服务》等多本畅销书的作者。
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章节摘录

　　第一章　在家中办企业　　今天，数百万计的人都在开办居家企业，它不断地改变着当今社会的
性质。
仔细去研究居家企业的发展，你会发现影响其发展的主要因素有如下四个：　　1?信息技术的诞生；
　　2?经济的不安全性；　　3?人口的变迁；　　4?家庭的重组。
　　1?信息技术的诞生　　据统计，如今至少有4200万的美国人，不管是全职还是兼职，是自己单干
还是受雇于他人，都开始选择在家里工作。
超过1/3的美国新型企业都是在家办公的。
居家企业在西方国家或工业化国家已极为普遍。
　　在美国，超过60%的家庭办公室都配备了个人电脑。
&ldquo;链接资源网&rdquo;最近开始对家中办企业现象进行调查，并估计居家企业的产品和服务销售
值将达到150亿美元。
扬基集团预计半数的美国家庭在未来的五年内将会增设电话线，购买家用传真和调制解调器。
　　现在随便在任何一家大型超市，都能发现笔记本电脑，内置调制解调器、CD光驱、彩印机、个
人复印机、传真、扫描仪、接听器和多功能电话机，而且远比以前便宜和好用。
　　更令人惊讶的是已有很多人学会了使用电脑。
阿尔文&middot;托弗勒指出，自1980年笔记本电脑大规模生产以来，至少有6000万的美国人学会了如
何使用它。
这是一种自发性的学习，没有人去组织这些人学习使用电脑，也没有人专门去教他们，大部分的使用
者都未上过专门的电脑课。
他们是靠随时随地从老师和朋友那里学来的。
　　托弗勒清楚地告诉我们，一些局部的细微变化，却能推动整体的巨大的变动。
在熟悉笔记本电脑功能之前，许多人都需要花大量的时间去学习电脑的文字处理、电子数据表和数据
库等。
　　20世纪，随着新技术的出现，工业化进程加快，大公司、大政府不断发展，以家庭为基础的生产
经营也逐渐消失。
美国成为一个工人、职员和公务员分工合作的社会。
而&ldquo;电子村&rdquo;的出现又把美国带回到19世纪常见的雇用模式。
那时大部分的美国人都是自己雇用自己，他们要么开农场、开店，要么开小型制造厂。
　　虽然现在还有许多运用笔记本电脑的家庭企业跟高新技术没关系，但新信息技术的涌现，却使得
家庭办公成为了可能。
不管你怎么看待这些企业，笔记本电脑都是促使它们发展的一个最大的因素。
　　2?经济的不安全性　　经济的不安全性是家庭企业发展的第二大驱动力。
尽管美国经济长期繁荣发展，但很多人仍对未来的经济表示担忧。
传统的经济运行模式，使得许多运行很好的公司在全球竞争中面临合并、破产等问题，这大大削减了
经济的安全性。
同时，这些经济上的变化也为居家企业者提供了新的机遇。
　　许多离开岗位或是下岗的工作者开始了家庭经营，以获取新的生活方式。
当今没有哪个工作或职业是稳定的，因为没有任何一个公司能预见其两年之后的运营情况。
居家企业则可以通过分散客户来降低风险，失去一个经济不景气的客户总比失去一份工作好办得多。
但也有些人开创企业纯粹是为了抓住新的挣钱机会。
　　许多公司的经理现在都把人力资源称为&ldquo;核心&rdquo;或&ldquo;后盾&rdquo;。
事实上，当公司的需求扩大时，每一个行业都会经历停滞或其他非正常时期。
现在许多经理面临的挑战就是如何调动员工&mdash;&mdash;那些符合基础需求的人&mdash;&mdash;使
其符合商业的核心需要。
这迫使经理开始考虑购买&ldquo;核心&rdquo;与&ldquo;后盾&rdquo;员工的时间。
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那些原来是公司员工现在成为居家企业者的人就组成了强有力的后备军。
　　20世纪80年代中期的一个有关董事会议的研究发现，有1200万的中级经理都因为下岗、工作进入
瓶颈期或不堪巨大压力而离开公司。
这一趋势在90年代持续发展。
绝大多数的&ldquo;下岗工作者&rdquo;选择到小公司工作，或是自己开公司。
于是越来越多的公司员工从事咨询师的工作。
咨询师的工资相对更高，不过通常他们的报酬是根据工作的不同而协商获取的。
　　3?人口的变迁　　在高峰期诞生的7400万人群中，千万以上的人都达到了事业的巅峰期，同时公
司的职位也越来越有限。
预计到2010年，一般的大公司要裁减2/3甚至更多的员工。
因深知很难有晋升的机会，很多员工都开始谋求着自己开公司。
而这些人中1/3或更多的人都选择先从家里开公司。
　　同样也有很多退休的美国人开办居家企业。
美国居家企业协会的报告表明：相当一部分的居家企业是退休人士开办的。
随着平均寿命延长到85~90岁，甚至达到100岁，将会有越来越多的老年人在家里继续工作，以补贴退
休金和社会保险金。
　　女性开办企业的数量也在持续增长，总体上比男性更快。
美国小型企业管理局公布：现在美国拥有半数的居家企业是由女性开办的。
　　4?家庭的重组　　美国家庭生活持续、巨大的变化也促进了居家企业的发展。
不管是结婚者，还是单亲父母都开始建立家庭办公室，以便能兼顾工作和照顾小孩。
许多很有创新精神的人在工作过程中，还发明了很多新的生活与工作的规则。
　　某一杂志编辑就是每周在家中的一间可以调节光线的房间里工作两天。
在家中工作一来可以使他在工作时间内也能和两个孩子在一起；二来也使他能完成比办公室更多的工
作（如写作和编辑）。
　　5?居家经营的裨益　　如果你已经拥有了居家企业，你就会发现家庭经营好处多多，具体表现在
如下方面（当然不止是这些）：　　不用开车上班，不用浪费时间在往返途中，没有交通堵塞，没有
安全事故，还能保养车，减少油费；不需要额外的租赁费；适中的电话花费和适中的设施花费；下班
之后还可以接打电话商谈业务，所有的办公设备随时可用，工作时间可以自由安排；减少衣橱花销；
可以随时放松休息或打个盹，可以吃上营养均衡的三餐；不需要备用钥匙、保险卡、交通卡、组合锁
等；当你在外面还有另一份工作时，家庭经营能帮助你定义和区分这两份工作。
你可以自由控制很多环境因素，延长一天的工作时间，并且不会感到劳累。
　　在许多案例中，我们发现劣势大都是因为不会有效地利用优势而造成的。
比如：　　在午夜或凌晨打电话和接电话可能成为惯例而非偶尔为之。
　　吃饭、午睡、家庭娱乐的时间会打断宝贵的工作时间。
一有空闲就吃零食也会使肚腩变得更严重。
　　在公司上班的压力被在家中工作的压力取代，总想一下子就做很多，或是想顷刻间就成为成功的
居家企业者，却找不到重点。
　　家庭办公室的经营会打乱生活秩序，小孩子也可能分散父母工作的注意力。
此外，家庭办公室或许也只能设置在一个很小的空间内，不像外边的办公室可以租用更大的空间。
　　6?哪些行业适合在家经营　　居家企业都适合从事哪些行业或业务呢？
在居家企业中，咨询师这一行占了1/5以上。
其他比较常见的工作还有如文字处理、邮购、会计、房地产投资和形象艺术设计等。
　　还有许多的居家企业者从事室内装修、保险、广告、公关、房屋设计、照看小孩、供应早餐、减
肥咨询、税务咨询、软件开发、刻录光盘、银行投资、职业培训和商品销售等。
　　国家税务局公布：居家企业在轻工业品制造、设备修理、裁缝、家教和音乐班培训等方面的生意
也很兴盛。
同样的还有电脑培训、文书工作、电话推销和电话服务等。
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　　&hellip;&hellip;
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媒体关注与评论

　　《这样在家做生意》让创业者梦想成真。
作为一个有18年在家赚钱经验的成功者，我可以告诉你，杰夫&middot;戴维森发现了家庭公司成功营
销的秘诀。
　　&mdash;&mdash;苏珊&middot;洛安，《如何搞定一屋人：社交智慧指南》、《接下来我该说什么
》作者　　杰夫&middot;戴维森是个潮流引导者。
在《这样在家做生意》一书中，杰夫&middot;戴维森施展了他的超常智慧，将它运用到了商业圈中增
速最快的领域。
杰夫&middot;戴维森本人有着数十年的家庭公司运作经验，他的策略已经得到了证明。
向杰夫&middot;戴维森学习--我已经并将继续这样做。
　　&mdash;&mdash;吉姆&middot;卡思卡特《埃康原则》、《关系营销》作者　　杰夫&middot;戴维
森成功向你展示了如何迅速成为一个出色的企业家。
如果你想在家赚钱，这本书就是为你而备。
　　&mdash;&mdash;玛尔西亚&middot;韦德，《让梦想成真》、《生活就是梦想》作者　　生动、清
晰、内容充实，准确、实用、效果明显..再次解释了我为什么会成为杰夫?戴维森的忠实粉丝并阅读他
所写的一切。
　　&mdash;&mdash;鲍勃&middot;布赖《完美营销工具》、《出售你的服务》作者
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编辑推荐

　  《这样在家做生意》非常实用，是一本用直白的、日常的语言教你&ldquo;如何操作&rdquo;的指导
书。
作者杰夫的写作风格平易近人，如坐在你面前的一位朋友，面对面地向你娓娓道来。
他总能预料到你想要问的问题，并提供给你简单易施的解决方案。
 不管你是刚开始着手居家企业的建立，还是已经经营若干年，如果你能像对待医生的金玉良言那样来
对待这本书，不用花大本钱，在轻松的家庭生活中，就能办好居家企业。
利用这本书，试着重整办公室或是改变营销战略；反复阅读书中每一页的思想和观点，深入研究，就
能找到适合你的行动方向，以此推动你的企业向前发展。
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