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内容概要

　　《中国式人脉圈》读懂中国式人脉圈，助你事业顺利赚大钱。
　　《中国式人脉圈》用大量鲜活的案例，剥茧抽丝、层层深入地为你揭示中国式人脉圈的奥秘，告
诉你人脉圈究竟有哪些，进出入脉圈的规则是什么，如何让人脉圈为你服务、又能避开其带来的负面
影响。
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书籍目录

第一章 认识真正的圈子圈子是一个人安身立命的根本圈子是永远不会报废的取款机圈子是互通有无的
信息港口圈子是将你推向成功的助燃剂圈子是一面知人、自知的魔镜圈子是个人身份和品位的象征圈
子是一荣俱荣的命运共同体第二章 他们的成功得益于圈子刘邦百花齐放的能人圈子宋江一呼百应的兄
弟圈子杜月笙黑白两道的跨阶层圈子温州人有钱大家挣的生意圈子唐骏走到哪里哪里火的人情圈子第
三章 最常见的九种圈子朋友圈亲戚圈师生圈同学圈老乡圈职场圈兴趣圈会员圈邻居圈第四章 慧眼识
别身边的圈子圈子也要“择善”而入从最近的圈子下手识别圈子里的领军人物识别圈子里的红人尊重
圈子里的“老资格”别忽视圈子里的“小人物”别歧视圈子里的“冷庙菩萨”善待圈子里的“对手”
第五章 密切关注圈子的动向对圈子里的各种信息一网打尽对圈子里的常规现象刨根问底对圈子里的虚
假现象拨云见日对圈子里的细微现象详加分析对圈子里的反常现象敏感回应对圈子里的各种信息比较
论证第六章 妥善经营身处的圈子为自己的圈子建立档案跟圈内人士常联系，多聚会依靠真情实感维系
圈子依靠个人水平吸引圈子依靠个人魅力聚拢圈子服从众议，个人意见另作处理合作共事，争取大好
双赢结局协商办事，不搞以势压人宽以待人，君子和而不同第七章 各种圈子里通行的原则低调行事原
则互利互惠原则童叟无欺原则信用至上原则持之以恒原则心存感恩原则宽以待人原则吃亏让步原则第
八章 在圈子里如何说话圈中人说话要有理圈中人说话要有据言之有“趣”，圈子才能“圆”言之有“
度”，圈子才能“转”圈子里说不尽的是场面话圈子里最有学问的是酒桌话圈子里必不可少的是恭维
话在圈子里少说话，多听话第九章 到哪里拓展你的圈子同学聚会或校庆活动开业庆典或周年庆典活动
现场产品说明会、发布会、推广会现场星级宾馆里的高级舞会、酒会红白喜事或生日宴会研修班、培
训班、充电课堂健身房、球场等运动场所旅途中的意外邂逅网络上面有“部落”第十章 如何拓展圈子
拓展圈子，必须积极主动放人情债，圈子就是人情银行穿针引线，百般搭桥见名人找共同话题，画生
活交集找到认同的情境利用“口碑”效应自己组建圈子第十一章 警惕圈子里的“圈套”空手套白狼，
请君入“圈”美人加美酒，请君出“圈”无间道，我圈有你，你圈有我过河拆桥，你的圈子背叛了你
圈子里的“小圈子”圈子里最可怕的是雷子第十二章 给自己画些不能出的“圈子”不谈论隐私不谈论
别人是非不牵扯暖昧不清的关系绝对不要树敌不要得罪小人看破不说破，给人留面子不抢灵魂人物的
风头不居功自傲恭维话是香水，能闻不能喝第十三章 适时地告别圈子自剪羽翼，以退求进恪守本分，
主动隐退做派敞亮，不留隐私佯装迟钝，以抑代退绝不合作，玉碎瓦全
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章节摘录

版权页：我能取得这样的成功是因为很多人的帮助，而我也巧妙地利用自己是站在别人的肩膀上这个
事实开创了属于自己的事业。
——戴尔公司创始人迈克·戴尔干事业不能一蹴而就，短则三五年，长则二三十年，更多的企业家都
是为之奋斗终生。
那么，有没有什么办法可以事半功倍，为原本漫长的“马拉松”选手们提供一点儿兴奋剂，让他们跑
起来更快更轻松呢？
当然有，那就是圈子。
俗语说：“人心齐，泰山移”，抱团组圈子能给事业增加有力的助燃剂。
几年前，有一位温州老板到四川考察，决定投资兴建一座自贡温州商城，资金需要3亿多元。
虽然他自己没那么多钱，但他在同乡圈子里发动了60多位老总共同集资，很快将这个项目拿了下来。
就是采取这种民间资本合作的方式，他在四川先后投资建起了乐山温州商城、三台温州商城、营山温
州商城，这些商城的开发兴建，又吸引来了几千名浙江商人以此作为阵地，从事各种经营活动，他们
相互协作，在巴蜀之地，形成了一股很有气势的力量。
在圈子里活动就是这样，共同分享，共同分担。
分享是利润的分享，有钱大家一块儿赚，我有好项目想着你，你下次遇到好项目也想着我。
分享还是指智慧、信息、人才及社会关系等一切资源的分享。
董事会上集思广益，反复论辩，把问题分析透彻。
如果一个项目，所有的董事都给予肯定，达成共识，能不成功吗？
除了集体的智慧和判断，天南地北的信息也凑上来了。
缺一个某方面的人才，有人推荐，大家比较着选定；需要疏通某方面的关系，你不熟悉他熟悉。
这就叫资源的“优化组合”。
分担是指风险的分担。
凡投资都有风险，万一失败了让一人独自承受可能就让他永远都难翻身了。
大家分着承担，谁也不会伤筋动骨。
圈子，就像“金钟罩铁布衫”一样保护着里面的每一个成员，在这样的环境里。
想不成功都难。
广东华隆发展公司总裁卢俊雄当初创业的时候，连半个铜板也没有，今天的他，家产已超过亿元，他
的成功，也得益于圈子的帮助。
中学时期，卢俊雄从父亲那里得到3本邮票，开始了集邮生涯。
但是他并不是去当什么邮票收藏家，而是利用它们赚钱。
卢俊雄筹建了广州市第一个自发性质的中学生社团——省实集邮社。
他的目的就是帮助爱好集邮的学生代买各种邮票，自己从中捞取一点点劳务费。
有一次，卢俊雄组织了一个集邮冬令营。
结果令他大跌眼镜的是，开营那天只来了一个营友。
竹篮打水一场空，第一次自组“圈子”就以失败告终，为此卢俊雄的心实在是“拔凉拔凉”的，郁闷
之情难以排遣。
于是，他把这时的心情诉诸文字，寄给香港《邮票世界》杂志社，没想到被放在重要位置刊载了。
更没想到的是，本来借以解愁的文字却成了绝好的广告，一些海外邮票商竟然纷纷来函、寄钱，托他
购买邮票。
在邮票市场，有这样一条规则，邮票无国籍，凡200枚以内的邮票夹在信封里邮寄无须纳税。
利用这一规则，卢俊雄开始步入了国际市场，到外国“组圈子”，赚取外汇。
在当时，100元人民币的错体邮票(漏色、倒印，变体的邮票)，寄出去后可以获取100英镑的收益。
这一笔相当可观的外汇数字，太令卢俊雄兴奋了。
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编辑推荐

《中国式人脉圈》：人脉圈是一只隐形的手，握着你的人脉和财脉，拥有了它，你就拥有一切。
在中国做事情，就必须经营你的人脉圈。
进入人脉圈，不是攀龙附凤；经营人脉圈，不是脸厚心黑；关注入脉圈，不是趋炎附势；拓展人脉圈
，不是画蛇添足。
为了找准自己的位置，为了建立良好的人脉，我们必须正视人脉圈。
人生所经历的九大人脉圈：朋友圈、亲戚圈、师生圈、同学圈、老乡圈、、职场圈、兴趣圈、会员圈
、邻居圈。
中国式人脉圈的七大功能：安身立命的根本、永不会报废的取款机、互通有无的信息港口、将你推向
成功的助燃剂、一面知人臼知的魔镜、个人身份和品位的象征、荣俱荣的命运共同体。
经营好人脉圈的八大原则：低调行事原则、互利互惠原则、童叟无欺原则、信用至上原则、持之以恒
原则、心存感恩原则、宽以待人原则、吃亏让步原则。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<中国式人脉圈>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


