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内容概要

　　主人公天佑离乡背井，只身独闯南方。
他坚忍不拔，自强不息，从普通打工仔到业界精英；他低眉顺眼，如履薄冰，周旋走红于一个个官员
之间；他出手狠辣，果断干练，战胜了一个个竞争对手；他自负精明，风流多情，辜负了一个个知己
红颜；他开建筑公司，买卖设备，随后又涉足房地产行业，终于建立起自己的商业王国，站在了事业
之巅。
然而回过头来的那一刹那，才发现自己失去了更多找不回来的人生，那个梦想中的终点只不过是又一
个新的起点。
更可悲的是，他的事业，友情，爱情⋯⋯始终游走于这个城市的一个又一个或明或暗，或大或小的规
则之间。
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作者简介

　　天佑，业界和读者嘴里的“天总”，现为某新型汽车公司总裁、房地产公司总经理。
在长期的职业生涯中开创了自己的销售知识体系和公司管理哲学，尤其对中小企业突破发展瓶颈认识
颇深，曾为多家企业策划发展战略计划。
天佑推崇商业规则和个人奋斗，对商场、官场中的潜规则洞若观火，并立志揭露其中的内幕，遂利用
业余时间完成此作，旨在以亲身经历为后继创业者规避风险和指引道路；同时也希望能唤起社会公众
对我国当前商业体系存在的诸多问题进行反思。
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章节摘录

　　第一章　　当余晖像专业化妆师似的把自己收拾得像淑女一样，离开京地酒店那间豪华海景房的
时候，我心里对她充满了敬意。
还在中午的时候，她打来电话说：“那笔款子已经拨下来，下午你就可以来办手续了。
”我听到这话简直是狂喜之极。
我现在经营着一家建筑公司，即卖一些建筑上的设备，如电梯、空调、发电机等，也接一些工程来做
，用时下的话说，就是一被民工们痛恨和社会鄙视的“包工头”。
　　当然，我也有自己心里不爽的时候，比如这笔政府采购的结算单子。
在余晖那里已经压了不止一个月了，我几次去结帐，事情一点进展都没有。
有朋友告诉我，像我这种结算单要是不出点血，拖上半年都是有可能的。
就这样，我请余晖在威尼斯酒店那间Blue意大利餐厅吃了一顿所谓正宗的意大利菜，花了我六百一十
五大元外加１５％服务费。
那地方环境不错，弥漫着一切优雅、高贵、浪漫的气息，绝对是一个洽谈见光不见光生意和幽会正牌
不正牌情人的好地方。
余晖看来对这意大利菜很有兴趣，吃得很满意。
我坐在她对面半天没动叉子，想到公司里那口快揭不开的锅，就觉得眼前这几盘精美的菜肴，特别是
那客安格斯牛排，就象从我肋间割下来的一样。
　　余晖终于放下了手中的刀叉，轻轻抹干净嘴。
我陪着笑问，“还要不要些别的？
”她高贵地摇摇头，看着我从没有多少现金的皮夹子里腼腆地掏出七张毛主席，大大的眼睛里透射出
藐视的目光，这才漫不经心地出声说：“你这事不是件大事，可是你太不懂规矩了。
”　　我讨好地问：“你们的规矩是什么？
”　　余晖将自己那件MJ的外套穿上，拿上那只Gucci皮包作出一副要走的样子，淡淡地对我说：“
我们的办事程序你得懂，但是最主要的是主任和具体经办人你要沟通好。
”　　我慌忙从包里拿出一个事先包好的红包递上去说：“余妹妹，我不大懂程序，麻烦你帮我沟通
沟通？
”　　余晖斜眼看看那红包，似乎是在审视它的厚度，然后用她那在美甲店里修饰很好的手指将那红
包夹入自己的Gucci皮包，这才又张开嘴，声音懒洋洋的，“唉，你这人啊！
就是难缠，我是不帮也得帮了？
不过，我可一点好处都没拿你的哦！
这些我都是要给别人的，我也就是个过路财神。
”　　我陪着笑说：“知道知道，余妹妹是真心帮我的，以后定当厚报。
”　　“厚报？
你们这些奸商我见得多了，用你的时候嘴比蜜甜，不用你的时候打电话都不接。
”余晖眼睛望着屋顶，继续用刚才的目光斜藐着我，不过却又转过身去，看样子是要走人了。
　　“哪能呢？
我天佑可不是那样的人。
”我趁她背过去的时候赶忙擦了擦额头上冒出来的冷汗。
事情办成了，心也就放了下来，但眼前这个女人却还是让我感到了一丝捉摸不定。
　　“哼，谁知道你是哪样的人？
”她撇撇嘴。
我突然发觉她那样的时候显得很性感。
就这样，我们俩有一搭没一搭地聊着下了楼。
　　站在酒店大堂里，余晖停下了脚步。
扭了扭腰，说她累了，想找个地方休息一下。
我沉吟了一下说：“要不你就在这里将就一下？
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”　　她望了望四周没出声，我赶紧跑到前台开了间豪华房。
好在我跟这里有协议，还是九百八一间。
我把她送到房间，又殷勤地帮她调好空调，打开电视停在一个正放综艺节目的频道，甚至还不顾阻拦
地为她放好了一缸热水，对斜靠在床头的她打了个招呼就准备撤退。
　　然而，她一句声音依然懒懒的但这会儿却透露出一丝妩媚的话让我停住了脚步。
“怎么，就这么走了？
”　　我一时愣了，不知道怎么回答。
我有过无数次与不同女人的性经历，可是，像今天这样还是我想不到的。
我知道这很危险，我想住手，却欲罢不能，她带着清香气息的胴体已经软软地靠了过来⋯⋯　　自从
有了那次以后，余晖还真是帮我。
这次这件事情，不到半个月就搞定。
这下我那些债主们该不会天天烦我了。
我中午接到她的电话就交待好财务莫小平叫她下午去结算中心把款结回来，然后自己开一个多小时车
跑到深圳东面这个酒店来报答她。
我一个在深圳做鸭的朋友曾经这样跟我说：“你千万不要相信什么###男女之间的友谊，扯淡，一切男
女间的友谊都是以上床为目的，一个男人如果对一个女人没有感觉或者一个男人没有吸引女人的话，
他们凭什么要约会？
所谓的纯洁，都是因为条件不成熟而没有成就好事罢了。
”　　我跟余晖的相识实际上是余晖的情人姜春河介绍的。
姜春河是这次采购我产品的一个主要负责人，在我公司的王牌业务员王巍巍陪着他去海南岛“考察”
了几天，并且在他老婆生日那天以他名义将一枚不大不小的钻戒送到她老婆手上的时候，我中标已经
是个时间性的问题了。
那天晚上，我打电话问他老婆是否对戒指满意时，他可能正在胡乱猜测着，听到我的声音，走到洗手
间，嗔怒道：“天佑，你小子这不是拉我下水吗？
我姜春河可是两袖清风啊，你这直接送给我老婆这样的礼物，我是想说不是我送的都不行啦。
”语气倒是严厉。
　　我哈哈笑着忙赔罪：“哪里哪里，姜局长，我知道你是清官，你到现在还住八十多平方的房子，
不就是因为老家在农村负担重吗？
姜太跟你这么多年了，你也没送什么，今天是她四十岁生日，也是表达你对她的爱嘛。
”　　姜春河半天没出声，良久才回：“这样，你的好心我领了，不过哪天我见到你要把钱还给你。
”　　我说：“姜局，你这不就外了。
咱哥俩谁跟谁啊？
我这单生意做不做无所谓，可是，你这大哥我是认定了，你可千万不要跟我再提钱的问题，那不是太
生分了？
再说，这事要是叫巍巍知道了，我多没面子啊。
”一句话戳了姜春河的软肋，他不再吭气了。
再经过几次推手，我们俩的关系倒还越来越密切了。
　　那一次，我们俩刚从大朗放炮出来，他接到余晖的电话。
余晖似乎对他好长时间不去她那里很恼火，发了好一顿娇脾气，末了挂电话的声音把我都吓一跳。
姜春河放下电话无奈地对我说：“女人嘛，只要跟她发生关系，再漂亮时间长了也跟普通女人没有区
别，也会左手摸右手。
要是她再缠着你，你就更烦了。
”我问他准备怎么处理这件事，他望着我，眼里闪过一丝特别的意味，开口道：“你小子要是能让她
转移注意力，下次我给你个大单。
”　　接下来，在东冲的海边上。
那天，按照姜春河事先的安排，我假装与他们不期而遇。
　　那是我第一次见到余晖，那天她穿了一件给男人很多遐想的泳装，正和姜春河以及几个朋友在骑
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马。
　　我一个人作出一副百无聊赖的样子，在一块礁石上望着大海沉思着什么。
他们晃到我这边，姜春河像偶尔发现我一样，兴奋地叫道：“哎，天佑，你怎么会在这里？
”　　我似乎是很勉强地回答：“姜局，我今天心情不好，所以自己来这里散散心。
对了，你也不介绍一下这位美女？
”　　要说余晖是美女，其实她也就是略有姿色而已。
她的颧骨在我看来显得太高，眼窝深陷，皮肤也不怎么白，只是五官的比例稍微好一点而已。
我搞不清就是这样一个女人，姜春河当初为什么会看上她，并且居然还甩都甩不掉。
　　姜春河笑道：“天总，这是余小姐，某局的局花。
”就这样还局花，看样子那个局也真是没人了。
接下来很简单，我租了一个水上摩托，载着余晖在海上左转右转。
水上摩托急转弯时给人的感觉很惊险，人几乎要和水面平行，令人心惊肉跳。
余晖一阵阵惊叫，双手紧紧抱住我的腰。
我这才明白过来姜春河为什么看上她了，她的乳房虽然不是豪乳，但是在客家女人里已经算是大的了
，而且很坚挺，应该是没有哺乳或者很少哺乳。
　　当时我有一种不真实的感觉，像是在梦里。
为什么？
我经历的女人也不少了，怎么会有这种感觉？
也许是美景侵蚀着我的心。
　　那天实际上是一个企业请姜春河和他局里的几个人，局里有个叫李驰的人是余晖的老乡，是他出
面叫的余晖。
不过，我看得出来，可能除了李驰，其他人并不知道姜春河和余晖的关系。
姜春河和余晖也有意表现得不怎么亲近，我当然正好派上用场，那一天里时时刻刻陪在余晖身边，足
足充当了一回护花使者。
　　余晖给我的感觉，是一个够风情的女人，是一个有那么点吸引力的女人。
当时我认为自己是在为姜春河工作，所以对她的感觉属于不让她有机会对姜春河表现出暧昧的掩饰居
多。
　　那天，我们喝了很多酒，我发现她很能喝。
　　回到公司，莫小平笑吟吟地走进我的办公室，叫我签字，并且告诉我，她已经把那几个债主摆平
了。
　　莫小平这女人够精明，也有脑子，我是比较喜欢的。
一般来说，老板和自己的会计都应该有一种良好的关系，而这种良好的关系往往是由性来维持的。
可是，或许是莫小平太过咄咄逼人，或许是我胆子太小，我还一直没敢跟她突破那层关系，尽管有无
数次这样的机会。
　　我在办公桌后舒服地坐下来问道：“那个做包装的老小子搞定了吗？
”　　莫小平笑了：“我扣了他六百四十块，把钱给他了，不过，这回他说以后有生意还希望关照他
。
”　　“妈的，这些个游击队就这样，没钱给他，他就要打要杀，给了钱马上他就管你叫爷。
”我把签好的文件交还给莫小平。
　　“对了，天总，刚才那个保险公司的女人又来找你，在这里做了好半天呢。
”莫小平临走时突然说了这么一句。
　　我知道她说的是萧雅。
这个女人是一次偶然的机会认识的，当她听说我是这间公司的老板时，就不断打电话约我吃饭，本来
我是不想搭理她的，可不知道她居然找到我办公室来了。
我将靠背调了调，躺下去眯起眼睛，“你交代一下前台，以后要是再放进一个做保险的就让她回家。
”　　也许在世人眼里，保险与“欺诈”是同义词，所以我也没免俗。
这些年，保险业务员成了人们千方百计回避的“可怕人物”。
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有关保险的官司越来越多，症结往往在于一些含糊条文的朦胧性，使投保人上了当受了骗，到头来方
知保险业务员们的花言巧语中有太多的陷阱。
那个萧雅请我喝茶，吃饭，朝我卖弄风情，不止一次暗示我可以对她更进一步，可我一看到她那贱样
，本来正常的欲望彻底跑得一干二净。
在我的观点里，有两种女人不能娶，即：做保险的，做传销的。
　　在S市，我有个感觉，保险和传销都会拿洗脑那套玩意儿，一个个装得跟圣人似的。
就说这个萧雅吧，只要见到我，嘴里就滔滔不绝说保险，那种亢奋让我都怀疑她是吃了药，还是中了
邪？
做传销的也一样，一旦进了这行，再老实巴交的男人、贤良淑德的女孩，在那所谓的OPP课堂上培训
一段时间，经过类似###时忆苦思甜剖析几次后你再看，简直能与周星星舌战那胖老鸨的功力相提并论
，那对未来充满的伟大理想简直让人感到他们个个都是百万富翁。
　　有一次我去一家咖啡厅接待一个客户正要离开，萧雅不知从哪里钻出来，坐到我对面。
且不说她那天穿得像只站街的鸡，嘴巴抹得猩红，光是她那半遮半掩的乳房就叫我半天神不守舍。
她拿了几本书给我，叫我回家看看，无非是什么《穷爸爸富爸爸》《卡奈基成功之道》《羊皮卷》之
类的东西。
本来，我对这些讲成功精神的书还是没什么反感的，可当我发现所有的保险和传销都把这些书籍奉为
圣经的时候，我就再也不看了。
　　保险，传销，都有一定的被暗示性，容易被暗示的人才会很容易相信。
萧雅坐到我旁边，一边有意地朝前倾着，让本来就拉得低的衣领下更是春光无限。
一边又一副圣洁得跟个天使似和我大谈什么神什么爱，说人必须要重生，因为这是个充满罪的世界。
我本来想抽身就走，可看见她如此神经，想想时间还早，回家也就是睡觉，那还不如看场免费的猴戏
。
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编辑推荐

　　财富深处的圈套，权力背后的战争。
地产圈绝密运作档案，一段真实的商业传奇，一个地产大亨的自我救赎。

Page 9



第一图书网, tushu007.com
<<规则>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 10


