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前言

迎接心情经济时代的到来心理经济学理论的创始人乔治·卡托纳，是密西根大学的一位教授，他具有
经济学教授和心理学教授双重学术角色。
经过长时间的研究后，他认为，经济活动并不是仅仅由经济状况来决定的，态度的心理变量在其中也
起着日益关键的作用。
由此，他提出了一个新的理论学科，也就是“心理经济学”。
为了证明自己观点的正确性，乔治·卡托纳曾经举过这样一个例子：一个从内心来讲真正想购买车的
人，即使是向人借钱也会买车。
也就是说，一个人只要购买欲足够强烈，即使手头拮据也会尽量满足自己的这种需求。
但是这个理论有一个前提，那就是购买欲与自己的经济能力是基本相互匹配的。
若是欲望与经济能力相差甚远，那么购买欲就无法转化成消费行为。
正是在经济变量和心理变量的彼此作用下，才有可能产生经济行为。
当心理作用和心情在人们的消费行为中的影响越来越深入的时候。
就预示着一个新的时代——心情经济时代来临了。
美国耶鲁大学经济学教授罗布特·希勒也曾经在其著作《动物精神》中说过：信心和信任是推动经济
向前发展的根本动力，只有以一个人的自信和消费大众的信心作动力，才能够促使经济朝着健康而有
序的方向发展。
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内容概要

股民的心情决定股市的涨落，消费者的心情决定经济的走向，企业家的心情左右企业和行业的兴衰，
投资者的好心情是引发经济繁荣的重要因素⋯⋯    心情创造财富，我们要成为赢家首先要有赢家的心
态。
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章节摘录

第1章 心情好比黄金更重要——信心主导世界经济趋势1.心情经济时代近年来，心理学者对经济问题的
认识水平大大提高，有了许多新发现，参考依赖这一心理学理论就是这些新发现之一。
参考依赖的意思是指人们在进行经济决策的过程中，个人偏好水平在很大程度上会依赖于个人心理上
的那个参照系，而不是完全依赖于决策者的收入、福利和境况的总水平。
比如，一个美国人原打算将自己长期积累的钱存入当地银行，他心理上认为利率应该在0.8％左右，因
为这是他在美国所看到的利率水平。
可是，后来他发现，当地银行美元的挂牌利率只有0.56％，这个价位远低于他的心理价位。
于是，他非常失望，不仅没有存钱，而且将自己原先已存入的美元也取了出来投资房地产生意。
参考依赖是心理学家雷弗娜·赫尔逊发现的一个重要的心理学原理。
它反映了现实中人们的心理预期和现实往往有一定的差距，同时也反映出21世纪已然跨人了心情经济
时代。
雷弗娜·赫尔逊说，当人们对未来经济发展预期良好，而现实情况却朝着和人们预期相反的方向发展
时，人的心理就会被失落和悲观情绪所萦绕，那么行为上也就会更加保守。
而当现实情况比人们所预期的情况要好的时候，人们在行为上面就会更加积极。
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编辑推荐

《心情经济学》：像经济学家一样思考，像心理学家一样行动。
心情决定未来经济走向——美国耶鲁大学经济学教授 罗布特·希勒快乐传递财富，悲观传递贫穷

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<心情经济学>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


