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内容概要

《鬼谷子》原为古代政治外交谋略著作，讲述如何与人打交道，可视为“人际交往兵法”，不仅适用
于政治、外交等领域，更适用于文化、商业、科技等一切需要与人打交道的社会领域，一直倍受世人
重视，日本、马来西亚等国均有相关研究机构。
实践反馈的信息表明：《鬼谷子》与人打交道的技术，可以从很多方面有着不可替代的独特优势。
本书给行销人员提供了一套“十分好用”的工具，其全新的行销思维，独特的行销技巧，可以让你在
激烈的竞争中脱颖而出，达到出奇制胜的效果。
    本书对《鬼谷子》这一天书中最核心、最有价值的游说技术进行了破解与运用，结合作者多年在国
企、私企、外企等众多企业中积累的成功行销经验，用一个个生动的实例，让你迅速领悟高难的攻心
处事技巧，掌握一套行之有效的行销策略。
    本书语言风趣幽默、浅显易懂，融入了大量现代心理学、社会学、信息学、思维学、行销理念等方
面的内容，让你爱不释手。
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