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内容概要

直销是一门科学，也是一门艺术。
直销不仅造就了无数企业和行业的辉煌业绩，而且还造就了无数高收入的白领人群。
近年来，直销在我国迅速发展起来，并且以非凡的魅力吸引许多喜欢挑战的人员加入。
许多人正是看到了直销的光明前景而加入到直销员大军的行列中，但对于新直销员来说，他们对直销
的了解还不够全面，不够透彻，还需要不断地向优秀直销员学习。
    本书从具有强烈的成功动机，积极主动、坚定的信念、做时间的主人、学会包容、双赢的心态，不
断学习、像老板一样思考，立即行动等九个方面介绍了如何才能形成优秀直销员的九种习惯，快速进
入成功直销员的角色。
集知识性、实用性于一体，是奉献给直销员朋友们的一部好书。
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作者简介

李雪峰，男，1970年11月10日生于河北玉田县，1991年7月毕业于河北建材工业学校，2002年毕业于河
北经贸大学会计学专业，现就读河北省委党校研究生。
现任河北建材职业技术学院学生工作部部长，主编及与人合作著有《当代心理学》、《现代管理心理
学》等著作。
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书籍目录

习惯一 具有强烈的成功动机 一、欲望是开启成功之门的金钥匙 二、具有强烈的责任感 三、不满足于
现状 四、期等是一种力量 五、放飞你的梦想 六、求人不如求已 七、塑造吸引人的特质 八、不断给自
己鼓劲 九、适度自抬身价 十、拥有选择的伟大力量  十一、坚持不懈地追求你的目标习惯二 凡事积极
主动 一、让积极的思想占据你的头脑 二、自觉地完成工作 三、保持积极的心态 四、去做别人不愿做
的小事 五、充满工作热情 六、主动与客户攀谈 七、主动把握客户心理 八、大胆进行尝试 九、积极主
动地探索 十、向更高层次迈进习惯三 要有坚定的信念 一、信念使你永不放弃 二、有梦才有希望 三、
相信自己能赢得顾客 四、做一个喜欢直销工作的人 五、从内心里欣赏自己 六、在挫折面前百折不挠 
七、别把自己当作打工者 八、信心激发热情 九、满怀信心去敲门 十、没有什么不能卖 十一、把斧子
卖给总统的人 十二、相信自己才能喜欢自己 十三、不断挑战自我习惯四 做时间的主人  ⋯⋯习惯五 学
会包容习惯六 切实为客户着想习惯七 三人行，必有我师习惯八 像老板一样思考习惯九 立即行动起来

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<高效直销员的9大习惯>>

编辑推荐

　　高效销售人员一定要牢记：客户永远是对的！
如果客户错了请参照上一条！
　　不行动你永远没有成功的可能，守株待兔结果只能是空等一场，若你立即行动起来就有50%的机
会获得成功。
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