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内容概要

　　今天，科学技术的发展日新月异，世界政治、经济、文化的一体化不断加强，但冲突也不断发生
，从而使市场环境不断发生变化，市场国际化不断提高，市场竞争日趋复杂和激烈。
这种严峻的形势不仅给企业的生存和发展带来了机遇和挑战，也对企业的经营思想、管理哲学、管理
水平提出了新的要求。
因此，企业在新形势下的经营管理实践迫切需要新的理论的指导。
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