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内容概要

　　改革开放以来，中国经济高速增长，综合国力与人民生活水平显著提高。
为保持国民经济全面、协调、可持续的发展，避免出现大的起落，中央和各级政府在推动经济增长的
同时，始终强调经济结构和产业结构调整的重要性和紧迫性。
最近，中央经济工作会议提出，2005年要继续加强和改善宏观调控，大力推进结构调整，促进经济增
长方式转变，确保经济平稳较快地发展。
　　为帮助有关政府部门、企业和研究机构在经济结构调整比较剧烈的时期，更准确地把握国民经济
主要行业的运行现状、发展前景和投资机会，与中央经济结构调整的大方向保持一致，国家信息中心
中国经济信息网组织政府部门的主管领导和相关行业的权威专家，推出了《中国行业发展报告2004》
系列。
 它是在总结前两年报告的成功经验、充分听取专家建议和读者意见的基础上完成的最新研究成果。
新报告覆盖了当前30个最重要的行业，对这些行业的供求状况、比例结构、发展趋势和存在的问题进
行了深入研究，并结合国家产业政策及其调整方向，客观地评价了各行业的投资机会和商业前景。
　　为了满足社会各界的广泛要求，中经网从最新报告系列中精选了20种报告予以公开出版，以使让
更多的读者能够分享这些宝贵的研究成果。
我相信，《中国行业发展报告2004》系列的出版，将有助于各级政府管理部门和企业领导人在新的一
年里更好地选择投资方向，防止重复建设，促进产业结构优化，提高整个社会的总体经济效益，实现
国民经济的持续调发展。
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媒体关注与评论

书评《CEI中国行业发展报告》以国家发改委、国家统计局、中国人民银行、中国保监会、建设部、
交通部、国家旅游局、纺织信息中心等部委提供的2002年及2003年最新行业运行数据为基础，撰稿人
全都是活跃在所在行业管理部门、研究机构第一线的著名专家，他们对行业运行现况了如指掌，熟悉
政策法律，又具有敏锐的观察力，善于从数据中发现问题，从问题中寻找机会。
《CEI中国行业发展报告》是目前国内覆盖面最广、研究最为深入、专家资源最为强大的行业研究报
告系列。
    　　《CEI中国行业发展报告》充分体现中经网所特有的政府决策部门的背景和专家智力资源的优势
，在研究领域上突出全方位特色，着重从行业发展的方向、格局和政策环境，为投资者和行业从业者
展示行业的发展前景和商机，具有相当的预见性和权威性，是政府和企业领导者制定发展战略、风险
评估和投资决策的重要参考。
    　　《CEI中国行业发展报告》包括宏观经济以及电力、钢铁、汽车、医药等共12个重点行业的研究
成果。
这些行业包括：汽车业、医药业、饮料业、煤炭业、纺织业、房地产业、银行业、保险业、物流业、
交通运输业、旅游业、图书出版发行业    《CEI中国行业发展报告》是中经网与国家部委、行业协会、
研究机构及其资深专家密切合作、呕心打造的又一硕果，是继《中国行业季度报告》系列之后的抗鼎
之作，是专供政府和企业各级领导者科学决策的依据。
    　　近年来，依托国家发展改革委和国家信息中心雄厚的专家和数据资源，中经网通过搜集行业动
态，跟踪运行数据，编制景气指数，汇总研究成果，主办权威论坛等多种形式，已逐步建成一套独具
特色和覆盖全面的产业监测体系。
然而，一些创业者尽管占有大量的监测资料，但由于缺乏对具体行业的透彻了解，经常贸然投资，结
果无功而返；一些行业管理者也因对相关行业缺乏深入研究，往往盲目配置资源，导致产业结构失衡
。
针对社会对行业研究的迫切需求，中经网在丰富而及时的原始资料基础上，推出了一个全新的产品--
深入权威的行业研究报告系列。
    　　《CEI中国行业发展报告》突出中经网具有的政府决策部门背景，着重研究中国重点行业发展的
方向、格局和政策环境。
在内容上，报告以2002年最新数据的实证描述为基础，全面、深入、细致地分析市场供求、进出口、
投资状况、发展趋势和政策取向以及主要企业的运营状况，提出富有见地的价值判断和投资建议；在
形式上，报告以丰富的数据和图表为主，突出文章的可读性和可视性，避免套话和空话，并附加与行
业相关的数据、政策法规目录、主要企业信息及行业的大事记等，为投资者和业界人士提供了一幅行
业全景图。
    　　作为进军行业研究领域的第一步，中经网专家团队经过反复论证，选取了市场前景好、行业竞
争激烈、企业重组频繁的十二个重点行业。
这些行业包括：汽车业、医药业、饮料业、煤炭业、纺织业、房地产业、银行业、保险业、物流业、
交通运输业、旅游业、图书出版发行业。
    　　总之，通过我们与诸位专家的共同努力，《CEI中国行业发展报告》将向投资者和从业者展示各
行业的发展前景和商机，它不仅是投资经营决策的一流参谋，也是行业研究的智力宝库。
我们衷心地希望，为各行业的健康发展和全社会的优化资源配置贡献一份力量。
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