
第一图书网, tushu007.com
<<白领女性与客户交际技巧>>

图书基本信息

书名：<<白领女性与客户交际技巧>>

13位ISBN编号：9787501770427

10位ISBN编号：7501770425

出版时间：2005-7

出版时间：第1版 (2005年7月1日)

作者：魏斌

页数：297

字数：234000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<白领女性与客户交际技巧>>

内容概要

优秀的白领女性是企业的一面镜子，同时又是企业的“外交官”。
本书的行文构思严谨，从八个方面解读白领女性与客户的交际艺术，是白领女性与客户成功交往的指
南。
        作者对白领女性的独特见解能够给人以深刻的启迪。
作者通过解码客户的肢体语言，使你轻松应付难缠的客户，并以潇洒的态度、生以有趣的形式博得客
户的青睐！
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