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内容概要

医药保健品客户接受的不仅仅是商品，还有医药保健品业务员所提供的服务。
医药保健品业务员要说服客户，不仅仅要靠强而有力的说词，更要靠自身散发出来的个人魅力，而这
种个人魅力尤其体现在医药保健品业务员所具备的专业素质上。
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