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前言

　　连锁加盟对于创业者来说，就像拐杖之于盲人，可以引导创业者到达成功的彼岸。
据调查显示，个人经营独立实体和加盟一个连锁体系的成功率大为不同，连锁加盟的成功率为80％，
而自行开店的成功率仅为20％。
因此，连锁加盟创业，可以助您成功率倍增!. 对于资金、市场经验等条件皆有欠缺的许多创业者来说
，加盟后可由总部负责提供商品、经营管理模式，并予以培训辅导。
因此，创业者加盟一个成熟的连锁体系，就等于为自己找到了一棵可以依靠的大树，不但降低了投资
的风险，还可以更为安全、迅速地开创自己的事业。
可以说，连锁加盟是一条双赢之路。
加盟者可以“借牌生财”，而加盟总部更可善用加盟者的资源来弥补资金、人。
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内容概要

“完善的创业流程+详尽的操作技巧+大量可借鉴的案例”是本书的三大特点，生动的语言及活泼的版
式，带给您畅快淋漓的阅读体验。
    本书以投资者加盟连锁品牌的整个过程为主线，详细分析连锁加盟流程中所遇到的问题、解决方法
、技巧与注意事项，帮助投资者实现成功创业的梦想！
对于希望低风险、快速创业致富的投资者，以及力图培育优秀加盟商的连锁总部而言，这是一本指导
您走进连锁世界，实用性术强的案头书枕边书。
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肖建中，我国著名营销教练、实战培训专家，北京师范大学国际特许经营学院教授、培训中心主任
，FDS世界特许经营发展组织中国资深顾问，清华大学特许经营总裁研修班等授课老师。
倡导教练式实战培训新模式，主持过数十家企业内训、公开培训与顾问项目，服务企业有中国移动、
惠普、百事、金利来、乐百氏、流行美、快可立、乔士集团等。
 
    主讲的课程及著作有《王牌店长经理十项全能训练》、《销售人员十项全能训练》、《服务人员十
项全能训练》、《导购营业员十项全能训练》、《代理加盟商十项全能修炼》、《管理人员十项全能
修炼》、《连锁加盟创业指南》、《成功构建特许经营体系》等。
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章节摘录

　　开店筹资有妙方　　王小姐的筹款难题　　王小姐，一家贸易公司的白领，已经工作5年，有一
定积蓄，最近筹划和朋友合伙开一家服装加盟店。
店铺租金、装修费、首批货款等前期投入需要40万元。
　　但王小姐及其家人凑来凑去还是差15万元，眼看赚钱的项目无法得到落实，一家人着急得不得了
。
最后，经朋友点拨，王小姐才在银行的帮助下解决了资金难题。
　　俗话说，“三军未动，粮草先行”。
创业需要创业资金，没有创业资金，一切的创业活动都无从谈起。
加盟创业是一项投资，既然是投资就必须具备一定的资金。
　　在创业过程中，从租用门面、办证照、买设备、购买商品到支付员工报酬都需要钱，离开钱将一
事无成。
所以，资金是企业的血液，存在于创业的全过程，要创业必须有足够的资金。
　　有关资金的筹备，一般有两种情况：第一种是加盟者本身已准备有足够的经营资金，无须贷款即
可开业；第二种是资金有限，部分资金必须靠借贷来筹集。
　　第一种是比较稳妥的作法。
有些人不愿负债，立下开店创业的目标后，便自力更生储蓄，一直储到资金足够才开业。
这种完全靠自有资金开业经营的方式，由于无需偿还债务，经营上较为轻松主动。
但不利之一处是由于要筹集足够的开店资金，所以将会延迟开店创业的时间。
　　而且，由于通货膨胀的原因，物价是不断上升的，两年前可能50万元已足够开店，而两年后的今
天，则可能要80万元才能开店，再加上别人捷足先登等，留给你的机会可能会减少。
所以，加盟者越迟开店，所需资金越多，开业难度也越大。
　　第二种筹资方式要冒一定的风险。
因为是以借贷方式筹集开业资金，在开店后，每月要在营业额中拨一部分用来还债，除了本金以外，
还要加上利息。
但它的好处是可以减轻开业时的财务压力，可以早日实现开店创业的目标，一般有意加盟连锁经营的
投资者，大多资金有限，均需要向银行或财务公司借贷，以减轻负担。
　　如果资金不足，又不想错失加盟的良机，创业者只能选择从银行或亲朋好友处借贷，或者用入股
形式集纳资金。
一般来说，大多数创业者在创业之初都是靠筹措资金起家的。
那么，怎样筹措创业资金呢?　　一般而言，可以通过这样几个方式去筹措创业资金：　　1．个人积
累　　个人积累是创业者立业之本，创业者在创业之前将自己的工资及其家庭收入积累起来，积少成
多，然后投资创业。
创业者原始积累更为重要，为了创业必须节俭、积存尽可能多的创业本金，在创业中要尽量缩减各项
开支，相对增加创业资金。
　　这种方法比较慢，且需要创业者养成良好的储蓄习惯。
这种方法适应于小本创业。
　　2．家族成员共同筹措　　这是目前在筹措资金时运用得比较多的方法。
创业初期最需要的是低成本资金支持，如果家族成员在银行存有定期存款或国债，这时你可以和他们
协商借款，按照存款利率支付利息，并可以适当上浮，这可让你非常方便快捷地筹集到创业资金，家
族成员也可以得到比银行略高的利息，可以说两全其美。
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编辑推荐

　　《连锁加盟创业指南》语言通俗易懂，理论阐述为辅，注重实战技能的传授，并配以大量的案例
，可操作性强，为广大加盟者在创业时少走弯路提供了建议与指导，是一本针对性很强的连锁加盟投
资必读书。
适合预投资、创业的人士阅读参考。
"完善的创业流程+详尽的操作技巧+大量可借鉴的案例"是《连锁加盟创业指南》的三大特点，生动的
语言及活泼的版式，带给您畅陕淋漓的阅读体验。
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