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内容概要

用经典的故事来讲述营销的技巧和道理，是因为故事既通俗易懂、生动活泼，易于广泛流传，又包含
深刻的寓意和巨大的智慧。
所以，通过研读成功的营销案例，是营销人员提升自我最快也是最佳的学习方法。
本书通过经典的营销故事，把营销的相关技巧和方法轻松地表达出来，让营销人员在轻松自在的环境
中不断提高自身的营销水平，让自己离成功越来越近。
    本书通过许多经典的营销故事，用轻松的方式来讲述营销的大道理。
这些营销故事像一把利剑，助你驰骋商场，使你的营销技巧在不知不觉中得到提升，让你不再因为库
中的积压而愁眉苦脸，不再因为同行的排挤而萎靡不振。
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