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前言

　　坚持不懈永无止境　　与蹇先生的相识经历可谓有趣，我们虽在大众面前都有相当的知名度，却
一直是各自只闻其名，不见其人。
但却有对彼此的仰慕和欣赏，可谓神交已久。
　　直到一年以后，我们在卫视台同台交流时才真正相识。
此前只认为蹇先生是保险业界的营销专家，真正走近他以后才发现，其人格魅力更加闪烁异采。
　　在蹇先生身上最值得我学习的，是他的不断创新意识和开拓精神。
保险营销是一个传统领域，而蹇先生通过自己的研究和总结，能把它上升到人生规划、资产转移与传
承、家庭财富管理的高度，已远远超出其本身的从业领域，从某种程度上说填补了中国保险理念与营
销模式的空白，成为行业的领军人。
　　能做到这一点得益于蹇先生的好学、勤思、创新、开拓，蹇先生对金融、财务、税收、法律、证
券的如饥似渴的学习，给我留下深刻印象。
即便今天的蹇先生得到如此之高的评价和认可，他仍然保持一种"坚持不懈，永无止境"的敬业精神。
　　有幸走近蹇先生身边的人，会发现他极其重情重义，是一个感性与理性并重的男子汉。
他对同事下属的关照、对客户的照顾、对弱者的呵护、对朋友的仗义、对竞争对手的尊重、对公益事
业的热心，让身边所有的人都心生钦服，感为观止。
正因如此，"得道者多助，失道者寡助"，蹇先生今日才能够凝聚一大批优秀人才，广结人脉，成为精
英团队的领头人，成就一番丰功伟业。
　　在蹇先生奔波于世界各国的演讲与访问之余，我戏说他是中国的"国宝"，也是世界的"明星"。
难得的是，蹇先生在辉煌的成就面前，仍保持着一种良好的心态，"看庭前花开花落，宠辱不惊；望天
空云卷云舒，去留无意。
"可见其人生哲学造诣之深。
　　本书是对蹇先生生平做人做事的首次深度挖掘，相信这本书不仅能够让读者学到创业的技巧，更
能感悟到人生的一种精神、一种境界。
最后，祝愿我们的"国宝"蹇宏先生一路走好，期待他"乘风破浪已有时，直挂云帆济沧海！
"　　王芳：中济律师事务所律师
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内容概要

一个生意破产、家庭破碎的人，误打误撞成为保险业务员，因为全身心投入保险行销而重获新生，成
为中国大陆第一位MDRT TOT（美国百万圆桌会议）顶尖会员。
    他的精彩故事，可以激励人心；他的行销理念，可以启发思想；他的行销技巧，可以学习借鉴；他
是蹇宏，在中国大陆保险界拥有超人、传奇等称号，是许多保险行销人员心中的最佳精神领袖。
    但一如愈饱满的稻穗头愈低垂，蹇宏长怀饮水思源的感恩心，更增添其不凡。
本书要与你分享蹇宏从无到有，从谷底攀上人生颠峰的过程，您将能从书中获得无穷的行销创意，更
能看到一个成功人士的情与义。
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章节摘录

　　寒门出孝子　　人格的完善是本，财富的确立是末。
　　谈起“中国保险行销第一人”蹇宏，无人不竖起大姆指。
而熟识的人、听过他演讲的人都知道，蹇宏经历人生起落，最后在保险界如浴火凤凰重生，皆要归功
于其正确的价值观、好学的精神与处世待人圆融的态度。
而这些特质都是来自于家庭的养成教育，蹇宏的父母是影响其前半生最重要的人。
　　不用给，你爷爷帮过我　　1963年蹇宏出生于贵州省遵义市，是家中长子。
蹇家喜获麟儿，喜不自胜，虽不是富裕人家，能给儿子的，夫妻俩不曾吝啬。
蹇宏满月那天，天空突然下起了大冰雹，穿过屋顶砸得咚咚响，母亲抱着蹇宏躲在桌子底下，用身体
护着襁褓中的儿子，舍不得他受一点伤害，这份翼卵之心时时刻刻伴着蹇宏成长。
　　蹇家在遵义市是有头有脸的人家，原本家境小康，但在蹇宏祖父那一代，却因乐善好施，慷慨解
囊，经常变卖田产济助村人，导致家道中落。
蹇宏的祖父人称“三爷”，天生侠义性格，开过棺材店，但九口棺材，只卖了一口，八口都是送人的
；也曾经有肉贩高价卖给他摊上剩余的肉，他也欣然接受。
　　三爷视金钱如粪土，仗义疏财，赢得街坊邻居的尊敬，但他早逝，来不及看儿子成婚生子。
爷爷的故事都是奶奶告诉我的，记得小时候到市场买菜，一些小摊小贩都会不收我们的钱，他们总是
说：“不用给，你爷爷帮过我。
所以爷爷在我心里的形象，一直很伟大，像英雄一样。
”蹇宏回忆道。
　　爷爷过逝后，奶奶独自抚养五个子女，蹇宏父亲排行老二，侍母至孝，所以祖母便跟着蹇宏一家
住，在子媳出门工作时，担负起照顾蹇宏兄妹的责任。
奶奶疼蹇宏，连早餐都是亲自端来，让他在床上吃。
当然，这不能让蹇宏的母亲看见，因为在蹇家是慈父严母，母亲对蹇宏的要求甚严，不容许他娇生惯
养。
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编辑推荐

　　《情义无价：中国保险传奇人物蹇宏》要与你分享蹇宏从无到有，从谷底攀上人生颠峰的过程，
您将能从书中获得无穷的行销创意，更能看到一个成功人士的情与义。
　　“从今天开始，你们可以自豪地向人家宣布，你们有一个全国第一的业务员为你们服务。
我今天的成功，全是因为你们。
” 他是中国大陆第一位MDRT TOT（美国百万圆桌会议）顶尖会员，是中国大陆第一位创办客户服务
俱乐部、客户服务刊物、网站行销与以会所经营尖端客户的保险战将。
 他是蹇宏，再多称号、头衔都无法形容的顶尖行销人，他的精彩故事尽在此书中。
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