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内容概要

近年来，房地产业一直是我国经济发展的热点，对我国经济保持快速增长起了重要支撑作用 。
随着中国房地产市场由卖方市场转向买方市场，今天的房地产销售人员不再是简单的“营 业员”、“
算价员”，而应是能为客户提供购房、投资、置业专业顾问服务的“物业顾问” ，应该是能为发展商
反馈市场信息、提供营销决策参考性意见的前线营销人士，是发展商经 营理念和经营思想的自觉传播
者。
当然，要做到这一点，需要通过大量的学习，不断实践， 本书就是帮助销售人员系统学习售楼知识，
对售楼人员进行全面的培训。
全书分为十章，每章约十个问题，均为问答形式。
　　许多售楼中的实际问题在本书中都能得到圆满的答案。
本书具有很强的针对性和实用性。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<售楼高手10日通>>

书籍目录

第1章·打造售楼高手：必备知识　1 房地产营销的特点有哪些？
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