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内容概要

本书中“商务心理三大构成”、“心理价值规律”、“谈判定律”的重要性的首度揭示，以及“信任
核心论”在经济活动和心理治疗方面的独到观点，均具有一定的学术价值。
    在确保较高学术水准的基础上，列举了大量案例，其中很多是当下社会经济环境下人们较为关注的
焦点问题分析，比如次贷危机、中外股市、地产业等。
    另外，在分析问题的同时，推介了很多以商务心理为切入点的对各种商务活动中实际问题的具体解
决方法及操作，具有很强的实用性。
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章节摘录

插图：
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编辑推荐
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