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内容概要

本书从四个部分，为读者阐明说服制胜的秘诀，其中包含控制别人的8个妙招、让别人相信你的15个有
效办法、8种语言技巧、表现超凡魅力的12种方法、说服处于怒气中的人的8种方式、让难于合作的人
支持你的7种办法，它将教会你如何通过说服他人达到你想要的结果。
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作者简介

道森（Dawsin.R)
美国著名的演讲家和谈判、说服方面的咨询专家。
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