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内容概要

创业者必然愿意说服别人，他们要花很多时间不停地说服各种各样不同的人，从创业投资商、相关产
业的公司老板、新闻界、政府到顾客。
必须说服他们，才能真正让自己的事业为更多的人接受，而这种接受对于事业成功至关重要！
要成为成功的创业者，这些还远远不够。
创业者们需要具备洞察趋势、组织资源、创造财富、积累优势的能力！
首先，企业者只有紧跟把握时代潮流，做时代的弄潮儿，才能保证我们开创的事业成功！
创业者必须永不停留地学习，惟有如此，才能练就敏锐的眼光，洞察技术与产业发展的潮流，并且在
其中抢占先机！
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