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内容概要

本书共6章，包括营销是什么、营销为什么、营销有什么、营销爱什么、营销要什么、营销怕什么几
部分。
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书籍目录

第一章 营销是什么  营销就是客户满意  营销就是培养忠诚客户  营销就是质量  营销就是品牌  营销就是
帮拿主意  营销就是先入为主  营肖就是差异化  营销就是直销  营销就是“一对一”  营销就是处理厂商
关系   营销就是遴选经销商  营销就是管理经销商  营销就是降伏经销商第二章 营销为什么  营销为什么
做广告  营销为什么派送样品  营销为什么降价  营销为什么决胜终端  营销为什么要搞E-mail营销  营销
为什么要透明  营销为什么会“失火”  营销为什么离经叛道  顾客为什么忠诚企业  营销为什么从内部
开始  ⋯⋯第三章 营销有什么第四章 营销爱什么第五章 营销要什么第六章 营销怕什么
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