
第一图书网, tushu007.com
<<潮汕商人赚钱全凭真本事>>

图书基本信息

书名：<<潮汕商人赚钱全凭真本事>>

13位ISBN编号：9787502171100

10位ISBN编号：750217110X

出版时间：2009-6

出版时间：石油工业出版社

作者：张俊杰

页数：334

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<潮汕商人赚钱全凭真本事>>

前言

潮商是潮汕商人的简称，潮商与晋商、徽商并称为中国传统三大商帮。
晋商、徽商早已成为历史的陈迹，但是潮商历久不衰，延续至今，已经有500多年的历史。
潮商也是靠长途贩运起家，但海贩的特征使其在商业人格上与晋商、徽商截然不同，其演绎的商业传
奇也与内陆商帮大相径庭。
早年，由于生存空间狭小，潮汕人借助通向海外的便利的地理条件，一批又一批地远走他乡，把生意
做到了全球，甚至有“潮人一半在家乡，一半在天下”的说法。
潮汕人经过千难万险到达海外后，艰苦创业，披荆斩棘，付出百倍的艰辛在当地站稳脚跟，然后通过
发展商业，极大地活跃了当地的经济，一批批潮人华侨工商业家也随之在海外崛起。
潮汕籍著名经济学家萧灼基，把“潮商”定义为：“分布于海内外的潮汕籍商人。
”在“福布斯”海外华人100强中，潮商就占了19人，并拥有200多亿美元的财富，目前在香港的上市
公司中，潮商企业就占了三分之一。
潮商的代表人物，首推华人首富李嘉诚。
目前，他的经营范围遍布50多个国家和地区，全球员工人数超过20万。
广州、珠海等地的零售店、批发部，多半是潮汕人开的。
在泰国的许多城市，去商店购物，只要说潮州话就行。
泰国最大的企业，是潮商陈有汉的盘古银行。
欧洲最大的华人企业，是潮商陈克威、陈克光兄弟的陈氏兄弟商场。
东南亚、欧洲不少国家的华人首富，大多是潮汕商人。
2003年国际潮团举办联谊年会时，法国总统希拉克亲自致函祝贺，他说：“你们是一个深为中国文化
传统而自豪的群体。
以法国为例，你们的群体建立了亚洲和西方的关系。
”有潮水的地方就有潮汕人，有钱赚的地方就有潮商。
经过500多年的商业洗礼，潮商已经成为中国实力最大、影响最深远、唯一没有断代的大商帮，是华人
世界中最富有的族群。
他们信奉“有出息的男人不会待在家里”，他们天生为了经商而存在，他们的血液里流淌着商业细胞
，他们拼搏进取、永不言败，上演了一幕幕掘金大戏，发动了一场场经典商战。
“地球是平的”——网络时代的商业圣经，早在几百年前就被潮汕人用脚步丈量过了。
今天，当中国加入全球化浪潮，日益融入商业社会的时候，“发现潮汕商业思想，成功走向世界舞台
”就更显得弥足珍贵。
潮汕人以敢拼敢闯、勤劳、聪明、善于经营闻名于世，先于温州人享有“中国的犹太人”之美誉。
潮商赚钱全凭真本事——◎潮商奉行“商者无域”——走到哪里就把生意做到哪里，他们是商场上的
“世界公民”◎潮商既善于创富，又懂得持家——他们富过三代◎潮商百炼成钢，百炼成金——他们
从底层历练，经历了从打工到老板的过程◎潮商喜欢喝工夫茶——工夫茶里深含着生意经◎潮商有海
贩的特征——勇于冒险是他们的最大特色◎潮商坚持“不熟不做”——他们依靠亲缘、乡缘、宗缘，
扩充族群商业势力◎潮商不相信失败——“爱拼才会赢”是每个潮商的创业信条◎潮商精于计算，既
慷慨又大方——他们坚持“放长线钓大鱼”的营销理念◎海外潮商传承了祖辈的经营哲学——成功后
不衣锦还乡，继续投资产业《世界潮商》杂志总编辑、北京潮人商会会长张善德说：“潮商是继晋商
、徽商之后，在中国近、现代史上最具影响力和生命力的著名商帮。
有人说潮商退潮，辉煌不再，那是不了解潮商的历史，也不了解潮商的真实现状。
”本书全景展现潮商起家、兴盛及发展的过程，全面解读全球潮商赚钱的绝招。
研究潮商，洞悉他们把经商延续500年的生意经；学习潮商，掌握他们把生意做到世界各地的独家秘籍
！
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内容概要

有潮水的地方就有潮汕人，有钱赚的地方就有潮商。
经过500多年的商业洗礼，潮商已经成为中国实力最大、影响最深远、唯一没有断代的大商帮，是华人
世界中最富有的族群。
他们信奉“有出息的男人不会待在家里”，他们天生为了经商而存在，他们的血液里流淌着商业细胞
，他们拼搏进取、永不言败，上演了一幕幕掘金大戏，发动了一场场经典商战。
    “地球是平的”——网络时代的商业圣经，早在几百年前就被潮汕人用脚步丈量过了。
今天，当中国加入全球化浪潮，日益融入商业社会的时候，“发现潮汕商业思想，成功走向世界舞台
”就更显得弥足珍贵。
    潮汕人以敢拼敢闯、勤劳、聪明、善于经营闻名于世，先于温州人享有“中国的犹太人”之美誉。
潮商赚钱全凭真本事。
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第一章  商者无域，潮汕人为钱走四方　1.有钱赚的地方就有潮汕人　2.名副其实的“东方犹太人”
　3.生意无禁忌，盈利最重要　4.金钱无善恶，贪婪才是万恶之源　5.哪怕是垃圾，潮商也能淘到金子
　6.远走他乡，把生意做到全球　7.做生意不能太死板，随机应变最关键　8.只有疲软的思想，没有疲
软的市场　9.做生意的学问就是举一反三　10.会借势、造势，才能做成大买卖　11.多元化投资=“利
益均沾”+降低风险第二章  勇于冒险，是潮汕商人的最大特色　1.潮汕人富有冒险的海洋精神　2.出
洋经商是潮州商帮的一大特色　3.自强不息的“红头船精神”　4.因为没钱，所以拼命赚钱　5.做别人
不敢做的事　6.在搏斗中征服环境　7.跌倒了，再爬起来　8.只相信成功，不相信失败　9.风险共担，
利益均沾　10.有出息的男人不会待在家里　11.胆大心细，赚钱不难　12.一旦看准了，就大胆行动第
三章  底层历练，经历从打工到做老板的过程　1.先做打工仔，后当大老板　2.不相信命运，爱拼才会
赢　3.靠打工积累创业资本　4.特别能吃苦，特别能创业　5.过了30岁就要自立门户　6.  “一无所有”
造就自立精神　7.不当老板才是最大的风险　8.千方百计当老板，哪怕只能开小店　9.用“义气”打造
一支有竞争力的团队　10.脑袋转转，口袋满满　11.永远不向失败低头第四章  潮汕人做生意，很重要
的一点是不熟不做　1.生意不熟不做　2.不做超出能力范围的生意　3.进入熟悉的行业更容易成功　4.
对最新、最热的行业“不为最先”　5.  “不熟不做”让潮商干一行，旺一行　6.赚钱的同时不忘控制
风险　7.换货是潮汕商人惯用的生意技巧　8.绝对内行，才能付出总有回报　9.谨慎的同时不忘大胆创
新　10.专注于自己的优势领域第五章  左手慷慨大方，右手精于算计　1.放长线钓大鱼　2.亏本生意也
能赚大钱　3.多谋才能善断　4.办事靠脚，经商靠脑　5.借助别人的智慧赚钱　6.小小生意能发家　7.
店库合一，聚集人气　8.亲兄弟明算账，钱情两分　9.薄利多销赚利润　10.以低于进货的价格出货
　11.决策时要精明，执行时要精细　12.潮汕人越算越大　13.开支抓得很紧，用人不惜血本　14.不偷
税，但懂得合理避税第六章  在潮商手里，不起眼的小店也能赚大钱　1.生意无大小，盈利最关键　2.
世上无难事，只怕有心人　3.打出和别人不一样的牌　4.以进货价卖货，也有赚头　5.店铺转轨，生意
照样长久　6.没有不赚钱的行业　7.个性营销抓住客户　8.找财源不如找人缘　9.注重效率，喜欢挣快
钱　10.生意的本质是周转　11.渠道为王，小店做成大产业第七章  工夫茶里深含着生意经　1.喝工夫
茶是潮汕人的习惯　2.在品茶中做成“人情买卖”　3.工夫茶体现了“和气生财”　4.把一个信息变为
一把金钱　5.找到商机，就找到了财富　6.信息越快越准，赚钱越快越多　7.商会连接五湖四海的朋友
第八章  潮商做生意就像滚雪球，越做越大　1.眼光有多远，生意就有多大　2.整合资源，一加一大于
二　3.利用全球资源做生意　4.关系网越织越大，生意越做越大　5.用“产业链竞争”做好国际化　6.
合作共荣是快速成长的秘密　7.主动跨越产业升级的门槛　8.品牌要长寿，质量不能丢　9.用“资本”
撬动“产业”　10.在并购中把生意做大　11.在二次创业中走向卓越　12.有责任感的商人走得更远
　13.小生意靠勤奋，大生意跟趋势　14.生意做大需要高级人才的支撑　15.正确看待上市第九章  亲缘
、乡缘、宗缘，潮商用家族纽带把生意做大　1.家族纽带是独一无二的社会资本　2.团结求生存，互助
谋发展　3.找到“自己人”，就找到了财源　4.发挥地缘优势，善用老乡关系　5.分享垄断生意的红利
　6.企业家族化，行业宗族化　7.拥有广泛的海外基础　8.哪怕少赚一点，也要照顾老乡的生意　9.团
结也是一种生产力　10.商会搭舞台，经济唱大戏　11.回报家乡，也是帮助自己　12.互相提携的宗族
文化传统第十章  既善于创富又懂得持家，潮商富过三代　1.低调务实，避免树大招风　2.以贱为本，
才会富过三代　3.不断让接班人得到历练　4.家庭温暖胜于学校教育　5.父亲是孩子最好的老师　6.教
戒为先尤为重要　7.诚信让潮商家大业大　8.从家族经营走向现代化管理　9.没有文化的商人是站不稳
脚的　10.眼光产生的利润是最大的　11.学习历代治家经验，少走弯路第十一章  潮商把勤劳当做致富
的第一把钥匙　1.潮汕人是出了名的拼搏一族　2.汗水流多了，就不会因为贫穷而掉眼泪　3.勤奋敬业
，功到自然成　4.腿脚勤快，主动寻找客源　5.每个潮商都是称职的推销员　6.吃苦耐劳，敢为人先
　7.亲力亲为，掌控全局　8.不达目的不罢休，经商要狠　9.既勤奋苦干，也敢想巧干第十二章  现金
为王，揣到兜里的钱才是自己的　1.现金为王，防范金融风险　2.快速结账，远离呆账、坏账　3.“
赚=转”，加快资金周转　4.“薄利多销”是零售业不败的秘笈　5.平价出货，看重现金流　6.拉住一
个顾客，就竭力达成交易　7.坚持保守稳健的资金管理策略　8.一定要熟悉“现金流量表”第十三章  
每一个成功的潮商，都以诚信为立足之本　1.诚信是传统潮商最大的特点　2.潮商精明，但不失诚信精
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神　3.有远见的商人都老实经营　4.潮商最看重关系，最在乎信用　5.有些生意，赚多少钱都不做　6.
信任是实现合作的基础　7.  “信”是竞争取胜的法宝　8.顾及对方的利益，是赢得信任的关键　9.最
大限度地赢得银行的信任　10.货物的交易只是形式，信誉的推销才是根本　11.信誉是企业能否向前发
展的关键　12.一个“信”字，撑起了潮商的家族事业第十四章  做生意要努力，更要讲实力　1.做生意
讲实力，搞宣传没意思　2.靠实力赢得订单和尊重　3.专业决定卓越，做专才能做精　4.品质是赢得市
场的法宝　5.找对路子，准确造就成功　6.要有和客户谈恋爱的本领　7.江河不择细流的经营观第十五
章  做好一门生意，选对项目最重要　1.什么生意都可以做，选择要正确　2.善于选定适合自己的行业
　3.一定要摸准生财的门道　4.把开店经商当作一种生活方式　5.随时准备变化，灵活适应市场　6.只
要是正当赚钱，做什么并不重要　7.选择项目要注意财势变化　8.什么赚钱就卖什么　9.决策不是赌博
，选择要理性　10.盈利的前提是选择好的项目　11.未来永远属于有远见的人　12.投资定位是创业成
功的关键　13.看准赚钱的目标，见缝插针一　14.思想决定出路，眼界决定高度第十六章  潮商的财富
都是一点一滴积累起来的　1.富从升斗起，穷因弃小钱　2.白手起家，打下一片基业　3.小投资发展，
铸造成功之路　4.先做推销员，再做大老板　5.潮汕人赚钱的三个层次　6.带头节约，提高经济效益
　7.稳扎稳打，在商场站稳脚跟　8.隐形冠军改变商业世界　9.从失败中积累做生意的经验　10.不做一
锤子买卖第十七章  行胜于言，潮商最看重实际操作　1.做生意要懂点儿心理学　2.文凭是一张废纸
　3.把转行的风险降到最低　4.成功的机会只留给有准备的人　5.做好生意离不开大环境　6.找到独当
一面的人才，大胆授权　7.胆大心细，玩转资本魔方　8.不能随便亮出手里的底牌　9.低进高出，利用
剪刀差发财　10.低成本策略是制胜的法宝第十八章  经商不败的奥秘在于会做人　1.先学做人，再学经
商　2.拥有良好的经商心态　3.成就加上谦虚，才最难能可贵　4.与人为善，多个朋友多条路　5.不打
不相识，和竞争对手合作　6.用好“物质激励”这一招　7.人脉决定财脉，人缘就是财缘　8.给人面子
，也是给自己面子第十九章  创新求变，让潮商永远走在别人前面　1.持续创新是潮商不变的承诺　2.
三分为了现在，七分为了未来　3.摈弃贸易浮财，投资实业　4.以前静悄悄地发财，现在打造核心品牌
　5.利用科技进步促进产业升级　6.创建“学习型”企业　7.市场在变，产品结构要更新换代　8.用国
际化模式改造传统产业　9.品牌创新带动需求　10.万万不可盲目跟风　11.科学经营，向管理要效益
　12.创新求变赢在速度　13.中西结合的管理方式　14.整合资源，在不断转型中完成跨越
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章节摘录

4.金钱无善恶，贪婪才是万恶之源对待金钱，首先要有正确的观念，主观地区分金钱的性质是一件荒
唐的事情，那样做不但浪费时间还束缚思想。
——朱岳秋“钱”，让古今中外多少人伤透了脑筋，伤尽了劳力，伤尽了情感。
有的人为了金钱折腰卑膝，以灵魂肉体相换；有的人视”钱”为粪土，绝不肯低头。
潮汕商人认为，金钱没有善恶之分，所谓“善”、“恶”是人自己主观强加给金钱的，是人性的反映
。
对待金钱，潮汕人有一种天然的洒脱。
在他们看来，只要不违背法律，不是不义之财，就应该大胆赚钱，什么钱都能赚，那种视金钱如粪土
的想法，千万要不得。
生活中，有的人为了得到财富而作奸犯科，幡然醒悟后却把罪孽归结到金钱头上，其实这是一种逃避
责任的表现。
令人遗憾的是，这种观念在中国老百姓的头脑中根深蒂固。
不过，潮汕商人是个例外。
他们认为，爱财但不要贪财，要看到金钱给生活带来的美好，要学会踏踏实实赚钱，正确使用金钱。
潮汕商人的金钱观，表现了他们崇尚财富、热爱生活的理念。
所以，他们无拘无束地赚钱，把挣钱当做一件开心的事，对未来充满了希望。
因此，生活中的潮汕人不断创造、积极进取。
商道的基本准则就是赚钱第一，潮汕商人天生热爱金钱，不对金钱设限，所以他们大大方方赚钱，变
得十分富有。
归纳起来，潮汕商人对金钱的认识主要包括以下几点。
(1)金钱主宰一切。
人的一生都离不开金钱。
金钱能够让人接受更好的教育、医疗，能够帮助人们改善生活、建立自信，还能使人们有能力帮助更
多的人，实现理想和抱负。
(2)金钱代表着成功。
今天，评价一个人是否成功，财富是个很大的指标。
因为在获取财富的过程中，一个人要有能力、责任去面对困难、挑战。
所以，一个人获得更多的财富，必然要付出更多努力，也代表着他赢得了更多胜利。
(3)赚钱有益于社会。
一个人创造财富的同时，也帮助了周围的人。
在潮汕商人眼里，赚钱的过程，就是为别人提供有价值的服务的过程；而花钱的时候，则给别人提供
了工作机会。
这一切，都对社会有益。
(4)战胜贪欲，不做金钱的奴隶。
潮汕人喜欢金钱，却不愿做金钱的努力。
他们认为，一个人要通过经营、劳动、智慧明明白白地赚钱，不能因为贪婪而不择手段。
喜欢金钱，应该是经商赚钱的动力，而不是贪财的借口。
真本事对待金钱，首先要有正确的观念在潮汕人眼中，金钱没有善恶之分，它是一种对人类生存能力
的肯定，能为人们创造舒适安逸的生活。
他们认为。
每个人都应该学习和应用各种能够赚钱的方法。
但是不能贪财。
5.哪怕是垃圾，潮商也能淘到金子精明的商家可以将商业意识渗透到生活的每一件事中去，甚至是一
举手一投足。
充满商业细胞的商人，赚钱可以是无处不在、无时不在。
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——李嘉诚在潮商眼里，天下没有不赚钱的行业，没有不赚钱的方法，只有不赚钱的人。
潮汕商人分布在各行各业，他们什么都干，而且都能干好，干出名堂。
哪怕是垃圾，他们也能淘到金子。
中国经济持续飞速发展，目前全国电子产品市场的总规模已超过一万亿元人民币，每年进人更新时期
的“四机一脑”(电视机、洗衣机、电冰箱、冷暖气机、电脑)约2000万台。
面对这些数量巨大的电子垃圾，许多人头疼不已，但是善于发现商机的潮商却看出了门道。
从20世纪90年代起，潮阳贵屿人就从电子垃圾中寻宝了。
目前，贵屿镇已经成为全世界最大的电子电器拆解基地，当地有20多个村、300多家企业、3万多人从
事这个行业。
在走过低级污染的初级阶段后，贵屿人积累了丰富的专业经验，目前正从“垃圾经济”走向循环经济
，把这里变成了资源再生产业化基地。
三百六十行，行行出状元。
哪一行做好了都会赚钱，都有商机。
潮商从垃圾里淘金子，靠的是“商者无域”的智慧，靠的是一双慧眼。
(1)从市场的“边边角角”捕捉商机。
边边角角往往易被人忽视，而这也正是可以利用的空隙。
别人认为千万做不得的生意，或是不屑于做的生意，往往隐藏着极大的机会。
因为没有人跟你竞争，所以做起来就稳如泰山，重要的是，要捕捉住机会。
(2)从市场供求差异中捕捉商机。
在市场经济条件下，市场供求总是有一定差异的，这些差异就是商机。
比如，城市家庭中洗衣机的市场需求总量为100％，而市场供应量只有70％，那么，对公司来说就有30
％的市场机会可供选择和开拓。
(3)从市场竞争对手产品的缺陷中捕捉商机。
研究竞争对手，从中找出其产品的弱点及营销的薄弱环节，也是公司捕捉商机的有效方法之一。
积极参与市场竞争，“取竞争者之长，补竞争者之短”，找准市场切人点，开发性能更好、价格更低
的产品或服务，就能实现盈利的机会。
(4)从市场的潜在需求中寻找商机。
一般讲，市场需求具有梯度递升的规律性。
因此，创业经营者应具有超前的意识，预测市场的潜在需求，捕捉发展的商机，拓宽新的市场。
真本事用一双慧眼捕捉商机做生意，许多时候根本没有套路可循，全靠投资者的眼力。
在充满迷雾的市场上，偶然性随时可能出现，但却不是每个经营者都能捕捉到商机，创造出奇迹。
机不可失，时不再来。
一些人之所以成功，不是因为他们得到了幸运的机会。
而是因为他们有一双慧眼，善于捕捉机会。
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