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内容概要

经商说起来简单，干起来却不容易。
自古就有“商场如战场”的说法，干好了就能腰缠万贯，衣锦还乡；可倘若经营不善，就会血本无归
，债台高筑。
所以，要想经商成功，就需要掌握一些经商技巧。
    要想经商成功，首先要有目标、有毅力、有本钱、有人缘、有想法，然后抓信息、抓质量、抓服务
、抓宣传、抓品牌，还要有高超的营销手段和层出不穷的创新。
只有这样，你才能成功经商，过上自己期望的幸福生活。
        没有天生的失败者，也没有天生的经商天才。
不要认为那些在商海里纵情游弋的富商巨贾们天生就是经商的奇才，其实他们也是通过在现实生活中
的学习才慢慢积累出来经验的。
只要你肯学习、肯吃苦，你也能成为一名成功的商人，本书便是领你入门的经商指导手册，它教你经
商所需的十八般武艺，能让你迅速成为经商高手。
    下面为大家奉上《经商口诀》：    经商不能不赚；        经商不能不巧；        经商不能不新；    经商不
能不慎。
      经商须硬起心肠；     经商须厚着脸面；    经商须磨破嘴皮；    经商须放下身段。
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章节摘录

　　经商方略一&mdash;&mdash;不发大财，誓不罢休　　经商的目的就是赚钱　　中国有句俗语
：&ldquo;钱字有两戈，伤尽古今人。
&rdquo;此话把&ldquo;钱&rdquo;字的形象表达清楚了，更把它的含义说得淋漓尽致。
&ldquo;戈&rdquo;是古代的兵器，&ldquo;钱&rdquo;字是由&ldquo;金&rdquo;和两把&ldquo;戈&rdquo;
组成的，即指&ldquo;钱&rdquo;是靠武器维护着或是经过斗争而得来的。
为了&ldquo;钱&rdquo;，古今中外多少人伤透脑筋，伤尽劳力，伤尽情感；亦有多少人为其折腰卑膝
，以灵魂肉体相换；亦有人视&ldquo;钱&rdquo;为粪土，绝不沾一切不义之财，绝不为铜臭折腰。
这种观点虽然慷慨激昂，深人中国老百姓之心，但对于商道来说，这句话无疑与其基本精神相悖相离
，商道的基本准则就是赚钱第一，怎能视金钱如粪土，又怎能轻视和逃避其中的&ldquo;两戈相
击&rdquo;&mdash;&mdash;战斗呢?　　犹太人哈同，他立志来中国赚钱发财，但自己一无资本，二无
专业知识或技术，他决心从一个立足点开始。
因他身体魁梧，在一家洋行找到了一份看门工作。
要换别人是不愿干的，自己相貌堂堂，却屈于当站门雇员。
而哈同却不那么想，他认为看门赚来的钱是一种应得的报酬，没有丢脸和失身份的感觉。
另外，他有更深层次的考虑，&ldquo;千里之行，始于足下&rdquo;，在这份工作找到个立足点，今后
通过自己的努力奋斗，积蓄力量，终要找到能赚更多钱的路子。
　　哈同在当看门工时，非常认真，忠于职守。
晚间，他利用一切可利用的时间阅读各种经济和财务方面的书籍，知识增长很快。
老板觉得此人工作出色，脑子精明，把他调到业务部门当办事员。
哈同一如既往，工作业绩不错，逐步被提升为行务员、大班等。
这时，他的收入大为增加了，满怀壮志的他，并没有因此而知足。
他认为自己的创业时机到了，1901年，他找理由离开了打工岗位，自己开始独立经营商行。
　　哈同自办的商行取名为&lsquo;&lsquo;哈同洋行&rdquo;，以经营洋货买卖为主。
他看到洋货在中国市场上相对来说竞争品不那么多，消费者难以&ldquo;货比三家&rdquo;，因此，他
的经营获得了高额的利润。
几年间，他赚了许多钱。
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