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内容概要

　　寓言通过隐喻反映人性以及做人的道理，经济学用逻辑推理或数学工具分析人类的行为。
寓言用原始质朴的方式表现了经济学中的许多深奥道理，经济学用现代精密的方式再现了寓言中的许
多简单道理。
寓言和经济学是共通的。

　　本书通过讲述家喻户晓的寓言的形式，把生活中的经济学原理展示给大家，使读者在阅读风趣生
动的寓言的同时，了解当代经济学的道理。
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章节摘录

　　太行山附近有位老和尚。
有一天，他下山化缘捡到一只小老虎，便带回住处饲养。
老和尚吃素，只好喂粥饭给它吃。
小老虎也不挑剔，渐渐养成了吃粥的习惯。
在老僧的精心抚养下，两年时间过去了，小老虎长成了大老虎，但仍非常温顺，与所有人都很亲密。
　　有一天，老和尚带着老虎出门，突然流鼻血。
老虎无意间舔到人血，觉得特别香甜，终于按捺不住，将抚养它的老和尚吃了。
从此，这只老虎不再吃别的食物，整天蹲在路边，专等行人经过以便扑食。
　　每当太阳偏西时，人们就互相告诫：停止行路。
人们议论说，太行山一带的老虎吃人成性。
　　趣味解谈　　这篇寓言意在说明与生俱来的本性是不易改变的，“江山易改，本性难移”，老虎
不可能改变吃肉的本性。
　　那么，人的本性是什么？
自古以来，围绕着人性的话题一直争论不休。
我国古代圣贤孟子主张“性善论”，认为人性是善良的，而荀子则主张“性恶论”，认为人性是邪恶
的。
千百年来，关于人性本源的争论从来没有停止过。
经济学认为，人性无善恶之分，经济学世界中的所有人都是经济人。
也就是说，人的本性是利己的，人们所从事一切活动的目的是个人利益最大化。
　　经济学的基本前提就是经济人假设。
经济学正是在经济人假设的前提下研究资源既定时的利益最大化问题：对个人是收入和效用最大化，
对企业是利润最大化和企业资产价值最大化，对国家而言就是GDP和社会福利的最大化。
换句话说，经济学认为所有人都是经济人，就是一切行为的目标只为个人利益最大化。
　　亚当·斯密在《国富论》中的一段话对理性经济人有较为清晰的阐述：“我们每天所需要的食物
和饮料，不是出自屠户、酿酒家和面包师的恩惠，而是出于他们自利的打算。
我们不说唤起他们利他心的话，而说唤起他们利己心的话；我们不说我们自己需要，而说对他们有好
处。
”亚当·斯密的这段论述表明：人和人之间是一种交换关系，能获得食物和饮料，是因为每个人都要
获得自己最大的利益。
　　在经济学世界里，千差万别的活生生的人都是理性经济人：不懈地追求自身最大限度满足的理性
的人。
它包含两层意思：人是自利的，同时人又是理性的。
也就是说，每个人做事情都是为了有利于自己，并且每个人都知道做什么事情和怎样做事情才能有利
于自己。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　寓言典故抛砖引玉，趣味解读闻一知十　　经济理论活学活用，生活万象知根寻源　　经典的寓
言故事，精辟的经济理论，勾勒出一幅幅精彩纷呈的奇妙画卷。
趣味性、知识性、实用性融为一体的经济学大餐，帮助你启迪智慧头脑，成就财富人生！
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