
第一图书网, tushu007.com
<<中国石油西藏销售公司志>>

图书基本信息

书名：<<中国石油西藏销售公司志>>

13位ISBN编号：9787502191368

10位ISBN编号：7502191364

出版时间：次仁扎西 石油工业出版社  (2012-06出版)

作者：次仁扎西 著

页数：289

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<中国石油西藏销售公司志>>

内容概要

　　《中国石油西藏销售公司志》客观翔实地记录了中国石油西藏销售分公司50年的发展历程、各阶
段的组织机构沿革及领导人情况，并以实录的形式将历史事件全面系统地展现给读者。
本书适合于石油工业系统的员工和对石油行业感兴趣的社会各界人士参阅。
　　《中国石油西藏销售公司志》共分三篇，内容包括中国石油西藏销售分公司的组织机构沿革，机
构设置与领导人名录，及其历史事件。
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章节摘录

版权页：   为增强企业发展后劲，西藏销售还把人才规划、培养作为今后一个时期企业发展的基础性
工程来抓。
通过重点做好职业素养、业务技能、工作作风、岗位业绩“四个一流”，明显提升员工政治素养、道
德水准、职业操守，明显增强员工责任意识、发展意识、学习意识，明显提高员工操作技能、业务技
能、岗位贡献的技能。
 创先争优、劳动竞赛、技能大赛等都是很好的练兵场。
通过开展“强核心、固堡垒、塑形象、提技能、强党性、心连心”党员活动，“转作风、提素质、促
团结、做表率”党员干部民主生活会，创先争优活动和生产经营活动实现了有机融合。
通过开展“强基础、促销量、增份额、提效益、重执行”劳动竞赛，有力推动了经营管理上水平。
2010年一季度，西藏销售首次获得了中国石油劳动竞赛营销项目先进单位流动红旗；5月和6月又连续
创公司单月历史销售新纪录，并在二季度夺得零售和节能降耗两个项目先进单位流动红旗。
10月底，全面完成了上级下达的全年经营销售任务。
11月底，提前完成了公司自定经营销售任务。
在全国柴油资源紧张的形势下，确保了西藏资源的平稳供应，受到自治区领导的充分肯定。
 为激发干部员工潜力和队伍活力，西藏销售着力创新激励机制和培训机制。
重点是完善绩效考核机制，认真研究包括大站、小站以及机关和油库员工在内的工效挂钩奖励办法。
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编辑推荐

《中国石油西藏销售公司志》是由石油工业出版社出版的，内容共分三篇，主要包括：中国石油西藏
销售分公司的组织机构沿革，机构设置与领导人名录及其历史事件，制定完善了防止突发事件等应急
预案，开展了“检企共建”活动，确保了企业发展和队伍稳定。
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