
第一图书网, tushu007.com
<<OTC营销经理实战宝典>>

图书基本信息

书名：<<OTC营销经理实战宝典>>

13位ISBN编号：9787502755362

10位ISBN编号：7502755365

出版时间：2002-3

出版时间：海洋出版社

作者：崔巍,李卫民

页数：489

字数：422000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<OTC营销经理实战宝典>>

内容概要

《OTC营销经理实战宝典》的编著者是两位资深OTC营销管理专家。
崔巍先生毕业于武汉同济医科大学公共卫生学院社会医学专业。

    《OTC营销经理实战宝典》深入阐述中国医药企业在药品分类管理制度下应采取的OTC产品市场策
略、推广方式及与之相配套的管理体系，帮助OTC营销经理建立OTC市场营销的新思路。

    这套丛书旨在帮助医药营销人员迅速适应WTO要求的观念、规则、体制和能力四大方面的转变，成
长为中国医药企业的专业化营销栋才。
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