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内容概要

　　全书共分为两部分，第一部分讲述了家具、建材经销商经常存在的十大误区和相应的应对方法．
包括自然销售、专卖店促销，品牌推广、顾客管理和服务等；第二部分讲述了家具、建材生产企业经
常存在的十大误区和相应的解决方案，包括促销、战略规划、员工培训、营销策划、销售网络、市场
份额等。
　　通过对家具、建材生产企业和经销商的各种经营误区进行全面深刻的分析，以及对这些误区所提
供的解决方案，这本书为您提供的一些参考或建议，可使您在事业成长的路上少走一些弯路、获得更
多的成果。
这是本书的特点之一。
　　本书的另外一个特点是通过生产企业和渠道经销商对经营误区认识相结合的方式，方便了生产企
业及经销商双方之间的了解和沟通，对双方的经营管理起到了促进作用。
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作者简介

　　吴飞彤，中国专业家具培训师，知行天下专业家具培训机构首席讲师，营销策划人、战略研究者
。
　　吴飞彤被称为家具界最专业的培训师，他的课程也被称为对家具企业业绩提升最有效的训练课程
。
他独创的：306度业绩提升模式、家具销售10大步骤、快速说服6步程式、目标达成5步法则、业绩倍
增12定律、绝对成交13法宝、家具经销商创新经营策略，等皆为家具企业业绩提升的几大核心关键。
　　吴飞彤畅销著作：《千万别卖家具--终端销售攻略》、《家具畅销36策略》。
　　吴飞彤培训课程：《成功家具经销商的经营方法》、《家具导购攻心说服力》。
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编辑推荐

　　通过对家具、建材生产企业和经销商的各种经营误区进行全面深刻的分析，以及对这些误区所提
供的解决方案，这《家具建材企业及经销商的经营误区》为您提供的一些参考或建议，可使您在事业
成长的路上少走一些弯路、获得更多的成果。
这是《家具建材企业及经销商的经营误区》的特点之一。
　　《家具建材企业及经销商的经营误区》的另外一个特点是通过生产企业和渠道经销商对经营误区
认识相结合的方式，方便了生产企业及经销商双方之间的了解和沟通，对双方的经营管理起到了促进
作用。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<家具建材企业及经销商的经营误区>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


