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内容概要

在今天这个激烈的竞争时代，在销售这个残酷的竞争领域，我们不仅需要学习狼的精神，狼的血性，
还必须把狼性法则贯穿于整个营销的全过程，学习狼的坚韧，狼的拼搏，狼的智慧，以及狼勇往直前
的精神。
因为，面对白热化的竞争，我们没有理由退却，萎缩不前，否则，就只有被淘汰的份了。
    醒来吧！
用狼的野性唤醒你心中蛰伏的巨人，激发你控制命运的能力。
相信，运用狼性法则，你就会发现，没有什么东西是难卖的了，因为，你已经掌握了销售的至高法则
。
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