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内容概要

本书对催款兵法作了精心诠释，但是即便能将之倒背如流，亦还是缘木求鱼，不得其法。
读者若想得其真传，完全领会其36种催款方法，真正达到灵活运用、收放自如的境界，还须了解并掌
握有关催款的基本理论知识。
从而保证催款人在国家政策法规允许的范围内，得以充分发挥催款法功效，免受经济损失，实现自身
债权。
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章节摘录

　　瞒天过海这一兵法的古文解语是：备周则意怠；常见则不疑。
阴在阳之　　内，不在阳之对。
太阳，太阴。
它的意思是说：防备十分周密的时候，就容　　易麻痹大意；平时看惯的，往往就不再怀疑了。
把秘密诡计隐藏在公开的行　　动中，而不是和公开的形式相排斥，非常公开的往往蕴藏着非常机密
的事物　　。
　　瞒天过海事见《永乐大典·薛仁贵征辽事略》。
唐太宗贞观十七年，御　　驾亲征，领30万大军以宁东土。
一日，浩荡大军东进来到大海边上，帝见眼　　前只是白浪排空，海茫无穷，即向众总管问及过海之
计，部下面面相觑。
忽　　传一个近居海上豪民请求见驾，并声称30万过海军粮此家业已独备。
帝大喜　　，便率百官随这位豪民老人来到海边，只见万户皆用一彩幕遮围，十分严密　　。
豪民老人东向倒步引帝人室。
室内更是绣幔锦彩，茵褥铺地。
百官进酒，　　宴饮乐甚。
不久，风声四起，波响如雷，杯盏倾侧，人身动摇，良久不止。
　　太宗警惊，忙令近臣揭开彩幕察看。
不看则已，一看愕然，满目皆一片清清　　海水横无际涯，哪里是什么在豪民家里做客，大军竟然已
经航行于大海之上　　了!原来这豪民老人是新招壮士薛仁贵扮成，这瞒天过海计策就是他设计谋　　
划的。
　　瞒天过海用在军事上，实属一种示假隐真的疑兵之计，用来作战役伪装　　，以期达到出其不意
的战斗效果。
也就是说，在信息上给敌人以假象，从而　　导致其作出错误的战略行动。
　　案例　某旅游食品企业拖欠某研究所债务25万元达8个月之久，研究所　　多次前往讨要无效。
一天，食品企业经理接到研究所的电话，说是有一位加　　拿大华商，带着100万美元准备到本市与人
合资建厂，生产新一代儿童营养　　仪器，你们若是有意与之“合资”，那么研究所负责向其推荐；
但前提是需　　付清25万元的旧债。
食品企业经理正是求之不得，急忙答应下来，但表示企　　业资金周转实在困难，希望宽限几天，研
究所没有表示异议。
又过去了半个　　月，经食品企业经理一再催促。
研究所答应尽快安排双方见面。
　　6月中旬某日，在市招商局大楼的会议室里，食品企业经理终于见到了　　那位衣冠楚楚还带着
一位秘书小姐的加拿大“华侨”。
经一番谈判，双方初　　步达成了合资意向，并签订了备忘录。
为感谢研究所“撮合”，并防止最后　　阶段“横生枝节”，食品企业经理立即拍板还清了债务。
但这以后，就再也　　见不到这位“华侨”的踪影。
食品公司经理询问研究所，对方答复是也不清　　楚，“大概是对你这合资方不够满意吧”。
又过了一段时间，该企业经理终　　于悟出了“合资”失败的缘由，所谓“华侨”不过是子虚乌有罢
了。
　　P38-39
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编辑推荐

　　拖欠货款、欠债不还已成为当前知今后制约和干扰国有、集体和私营企业及公司经济正常运行的
一个突出问题，也是各级领导如经理、厂长和大小老板等最为棘手和头疼的大事⋯⋯本书以兵法的36
计为基础，结合大量催款实例，将兵家思想与现代催款活动有机结合，总结出36计种较为成功的催款
技巧和招术。
虽非范本，只为帮助债权人和单位讨回欠款，讨回公道⋯⋯　　刀光剑影，沙场如血，战争要取胜实
力是关键，但要战无不胜，还需将帅足智多谋。
商战虽兵不血刃，但其竞争之激烈程度绝不亚于一般战争。
作为商战中重要的一环——催款，既是难于上青天、更是战而胜之的关键一环。
本书以兵法36计为基础，在浩如烟海的兵法名著中汲取有用的营养，将其去粗取精，支伪存真，并与
现代催款活动有机结合起来，总结出36种常见的催款方法。
方法是“死”的，人是“活的”，运用之妙，存乎一心。
况催款活动又是一项复杂的社会活动，往往需要各种方法的综合使用，才能随心所欲，以致“运筹于
帷幄之中，决胜于千里之外”的境界。
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