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内容概要

　　日本人有一种“求道精神”。
世界上没有一个国家有像日本这么多“道”：茶道、花道、剑道、柔道、书道、空手道、装道、琴道
⋯⋯从一技一艺到百艺百能各具流派、同道相争。
“技”和“美”各臻最高境界，“质”和“善”各达最高领域。
凭借高超绝伦的商道，日本在二战后从废墟中重建，直逼美国，一度把美国公司逼到绝境⋯⋯　　美
国人也有自己的“道”，有人将美国社会上形形色色的不同行业和职业概括为红、黄、黑三道。
红代表官道，黄代表商道，黑代表学道。
在商业精神塑造的美国社会，人们最为推崇商道，信仰“金钱万能”，热衷于努力工作、经商赚钱，
有了钱，一切名誉、地位、权力都可以得到了。
没有任何一个国家像美国这样把生意做得那样成功，可能与之匹敌的在目前的世界里只有日本了。
　　犹太人惊人的财富和超人的赚钱能力让全世界人折服。
他们是世界上的少数人，却掌握了世界上庞大的资产；他们没有什么资本，却始终处在金钱的顶峰。
犹太人对自己的发财秘密从来不传外族人，这更增强了世人探究他们发财秘诀的好奇心。
谁掌握了犹太人的商道，谁就拥有了开启通往财富大门的金钥匙。
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章节摘录

　　日本人的确是一个善于学习的民族，而且对学过来的东西能加以发展，做到青出于蓝而胜于蓝。
日本语言虽然是以汉字为基础，但又吸收了不少的外来语。
日本人在学习东方文化和西方文化上都舍得下工夫，而且经常是徒弟超过老师。
　　日本人把东西文化和经营之道糅合在一起，创造出了有独特风格的日本文化和经营之道，而且这
种开放的文化和由此形成的博采众长的民族精神成了日本战后经济起飞的基础。
　　鲁迅先生早年曾留学日本，不知道他所说的拿来主义是不是受日本人的影响。
日本的拿来主义是有历史的，向中国学习的日本国遣隋使、遣唐使就是典型的例子。
从1400多年前的圣德太子开始，日本就5次派出遣隋使到中国学习先进的科学文化知识。
虚心学习外国的先进文化，是日本民族每一次进步的起点。
　　日本人对中华文化的学习模仿自不必多言，日本古籍《菅家遗戒》中最有名的论述是“和魂汉才
”，在日本流传近千年。
明治维新后，马上出现了一个新词：“和魂洋才”，这个词汇至今仍广泛使用。
一字之变，说明日本人把对外学习的范围扩大了，只要是比他们强的，无论东方国家，还是西方国家
，都要“拿来”。
　　电影《最后的武士》中有一句台词，大概的意思就是“我们的天皇对所有外国的东西都很感兴趣
，请来了德国的工程师，荷兰的建筑师⋯⋯当然，还有美国来的勇士”。
虽然是电影，但也客观地反映了明治天皇时代的日本对国外先进自然科学、社会科学以及工程技术的
如饥似渴。
被中国人所熟知的伊藤博文早年间就曾赴英学习先进的海军技术，也就是从那个时候起日本的国力开
始腾飞。
　　当然，日本人的“拿来主义”在其经济上也有反映，例如日本的尼西奇公司。
这家公司生产婴儿用的尿布，为了改进产品，他们十分注重吸取众家之长。
1979年，尼西奇的一位总经理随团访问中国，每到一处，他不是关心名胜古迹，也不忙于选购古董艺
术品，而是四出寻找尿垫。
　　短短的旅行期间，他竟奇迹般地收集了中国的十几种尿垫。
上海生产一种利用边角料拼接的尿垫，他们发现后便立即仿效，在设计时利用边角料，既增加了美感
，又节省了材料、降低了售价，因而畅销。
　　尼西奇公司的拿来主义是“明拿”，光明正大，但有的核心技术是保密的，你想向人家学习，人
家防还来不及呢，又怎么会教你呢?在这种情况下，日本人变“明拿”为“暗拿”。
所谓“暗拿”，就是偷技。
　　日本某首饰厂想要仿造中国的景泰蓝，始终没有成功。
最后他们用重金收买了一个华侨，让他到中国去偷景泰蓝的制作工艺技术。
那个华侨回到中国，以代理商的身份要求参观景泰蓝的制作过程。
接待部门替他做了安排，厂方殷勤接待了这位“代理商”，让他参观了工厂，把工艺制作的全过程拍
了照片。
这个华侨顺利地完成了日本人交给的任务，那家日本工厂不久就制造出标上日本制造的景泰蓝在国际
市场上和中国竞争。
景泰蓝制作工艺的泄密，给中国造成难以估量的损失。
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媒体关注与评论

　　美国人的营生就是做生意。
　　——卡尔文·柯立芝，美国第30任总统　　从古到今，犹太人创造了令世人瞩目成果，而且还是
在“双手被绑在身后”的情况下⋯⋯犹太人有什么永垂不朽的秘密?　　——马克·吐温，美国作家
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