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内容概要

　　《晋商之魂：200年老店的昌盛秘诀》详细解读了乔致庸的经营理念，揭示了乔家200年长盛不衰
的秘诀；并且结合相关成功案例，站在现代企业经营的高度上，阐释了中西方先进管理方法。
这是企业或老板“鉴古知今、古为今用”的最佳读物。
　　晋商之魂——200年老店的昌盛秘诀，读了此书，你会感叹乔致庸的大智慧；读了此书，你会领略
经商的至高境界；读了此书，你会找回失落的商业道德精神；读了此书，你会发现古今中外优秀企业
取得成功的共同因素；读了此书，你会避开创业、经商中的误区。
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章节摘录

书摘　　一个偶然的机会，乔致庸遇到了平遥大商家王协老先生已经成了花子的后人，他用一件狐皮
袍子加一串钱从此人手里买下了一幅王协老先生留下的《大清皇舆一览图》。
　　这张图引起了乔致庸和孙茂才的极大兴趣。
图上用不同颜色的笔做出了标记，一条绿线从武夷山一直向北，过长江，走汉水⋯⋯经太行山，过晋
中，出雁门关，通向最北边的库伦和恰克图，两人判断应该是茶路。
　　一条蓝线，从苏浙一带通向山西潞州，一定是丝路。
从明末起，山西商人就从苏浙一带贩丝，运往山西潞州织绸，再销往全国。
　　一条棕色的线，从云贵川一直通向东北，一定是王老先生走过的药路，又折向两广⋯⋯还有白线
，从山西一直通到扬州，再折向京津两地，这应该是盐路。
　　此外，一些红线上还画有很多红圈，按照俩人的分析，一定是王老先生当年走过的商路以及在大
清帝国版图上开设的生意。
　　晋商前辈王老先生为了实现晋商货通天下的梦想，北到大漠，南到南海，东到极边，西到蛮荒之
地，可真是做到了货通天下。
　　这张图也给了乔致庸前所未有的启示，乔致庸发现了当年王老先生为实现晋商货通天下的理想开
辟的北到恰克图南下武夷山的茶路，从江浙到山西潞州的丝路和绸路。
　　又由这张图，他具体分析了自家的实际情况：粮、油、丝、茶、盐、铁为天下最大的生意。
但粮油生意不是乔家的本业，盐铁为朝廷专卖，剩下的大生意，就只有丝和茶了。
可当时的情形是，战祸连年，致使南方的丝路不通，茶路也不通。
天下人皆知南方茶路不通，也都不去疏通茶路，但如果他们去了，茶路莫不是就通了？
　　更为重要的是，他从这张图上看到了晋商前辈的志向和胸怀。
而乔致庸一直都在思考怎样才能做成天下最大的生意，为万民生利，此时一个人生的大目标在他心中
渐渐成熟。
在他的一生中，暗暗下定决心。
也要像王老先生一样，北上大漠南到南海，东到极边西到蛮荒之地，实现晋商前辈没有实现的货通天
下的梦想！
　　一派豪情油然生，坐镇隆中分天下。
乔致庸放眼天下的大智慧让他从战略上为乔家的事业定夺了方向。
　　P2-3
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媒体关注与评论

书评读了此书，你会感叹乔致庸的大智慧；    读了此书，你会领略经商的至高境界；    读了此书，你
会找回失落的商业道德精神；    读了此书，你会发现古今中外优秀企业取得成功的共同因素；    读了
此书，你会避开创业、经商中的误区。
    我国历史上著名十大商帮之首——晋商、其开放合作的商业精神和奋斗历程，使“晋商”之美誉与
举世闻名的犹太商人、威尼斯商人齐名被称作世界“三大商人”之一。
如今，中国进入前所未有的开放发展时期，盛世的中国更需要大商人，更需要和谐共进。
历史又一次给予了经商者广阔的天地及与各区域合作发展的机遇。
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编辑推荐

　　读了此书，你会感叹乔致庸的大智慧；　　读了此书，你会领略经商的至高境界；　　读了此书
，你会找回失落的商业道德精神；　　读了此书，你会发现古今中外优秀企业取得成功的共同因素；
　　读了此书，你会避开创业、经商中的误区。
　　　　我国历史上著名十大商帮之首——晋商、其开放合作的商业精神和奋斗历程，使“晋商”之
美誉与举世闻名的犹太商人、威尼斯商人齐名被称作世界“三大商人”之一。
如今，中国进入前所未有的开放发展时期，盛世的中国更需要大商人，更需要和谐共进。
历史又一次给予了经商者广阔的天地及与各区域合作发展的机遇。
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