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前言

　　在现实生活中，在人生旅途上，一次偶然的机会，导致了伟大的发现，使科学家因此成名；一个
突如其来的机会，使有的人大展才华，干出一番惊天动地的事业，从而名垂青史；甚至一次意外的机
会。
竟影响了一个人的整个生涯，对他的发展起着转机作用⋯⋯　　“一次机遇抖一抖，两次机遇火一把
。
”这已经是古往今来成功者的切身体验，真可谓“自古赢家出机遇”。
那么，什么人才能够真正地把握机遇呢？
什么方法才能够帮你最有效地打开机遇之门，抓住机遇呢？
　　本来，世间有许许多多的机遇，但要抓住机遇决非易事。
把握机遇不仅需要认识能力，也需要驾驭能力。
人们往往在面对机遇的时候。
不能正确地认识机遇，在懂得机遇重要的时候，却又失去了它。
到了垂暮之年，大彻大悟之时，机遇却已经不属于自己了。
　　拿破仑?希尔曾说过：机遇是一个美丽而性情古怪的天使，她不知不觉降临在你身边，如果你稍有
不慎，她又将翩然而去，不管你怎样扼腕叹息，她从此杳无音讯，不再复返。
　　然而，我们也不要把机遇看得太神秘，机遇并不是不可捉摸、不可把握的，它自有其规律。
机遇作为一种时空组织，首先具有时空组织的规律，再之，时空具有不可逆性，因而它是有代价的，
即时间和空间的代价。
时间的主要特点是不可逆性，因为，机遇的时空组织规律主要表现为它的方向性，即不可逆性。
严格地说，机遇从来都是只出现一次，第二次出现的机遇不可能和第一次一样。
　　你要提高自己认识机遇、把握机遇的能力。
机遇就像一个蒙着面纱的女人，你必须要知道如何寻找她，捕捉她，等待她；知道投其所好，乘胜追
击，借花献佛，才能最终俘获她的芳心，掀起她的盖头来，才能看到她对你灿烂的微笑。
　　为了帮助人们认识和抓住机遇，我们特地编写了《机遇就在你身边》一书。
告诉人们如何抓住机遇，还特别为读者指出具体运用机会的方法。
　　机不可失，失不再来。
只有识别出抓住好你身边的每一次机遇，你才能走向成功。
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内容概要

为了帮助人们认识机遇和抓住机遇，我们特地编写了本书，告诉人们如何抓住机遇，还特别为读者指
出了具体运用机遇的方法。
机不可失，失不再来。
让我们都做一个有心人，把握住身边的每一次机遇，寻找契机，拥抱稍纵即逝的机遇，快步奔向成功
！
抓住机遇，把握命运，审时度势，共赢好运！
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章节摘录

　　要善于把握机遇的脉搏　　机遇并不像你想象的那么坚强。
有时候，你只要抓住机遇的窍门——它的“穴道”，你便会轻松地“一招制敌”，牢牢地把握住机遇
。
　　斯图亚特是纽约的一个穷孩子，最初开始谋生的时候只有1美元50美分。
他做第一笔生意，就赔了87.5美分。
第一次冒险就失败的男孩子，是多么不幸啊。
他说：“我再也不会在生意上冒险了！
”他确实没有第二次冒险。
那87.5美分是怎样损失的呢？
这个故事恐怕大家都知道——他买了一些针线和钮扣，可是没有人需要，于是这些东西滞留在他自己
手里，白白地赔了钱。
他说：“我再也不会像这样丢一分钱。
”然后他挨家挨户地询问人们需要什么，弄清楚之后，他用剩余的62.5美分来满足这些需要。
无论你做什么——生意、职业、照管家务，生活中的任何事，都应当研究一下人们的需求，这就是挑
战机遇的奥秘。
你必须首先知道人们的需求，然后才能投入到最需要你的地方去。
后来，斯图亚特按照这种原则，赚了4000万美元。
斯图亚特继续着他的伟大的事业，经营着在纽约创建的商店。
他成功地创造机遇来自于一个重要的教训：必须将自己的钱投入到人们需要的事务中。
　　所有的人，所有的厂家和商人，无论是制造商、商人、还是工人，都应满足人们的需要。
这条原则适用于全人类，像《论语》本身一样深刻。
　　还有一个白手起家博得机遇的例子是关于约翰？
雅克？
阿斯特的。
他是纽约阿斯特家族财富的创始人。
这个借钱买船票渡过太平洋的身无分文的年轻人，凭借一条原则创造了阿斯特家族的奇迹。
他曾经花钱购买了一家严重亏损的女帽专卖店，原先的店主哀叹生不逢时，遭遇了厄运。
而阿斯特却不这样认为，他相信机遇，相信“世上无难事，只怕有心人”。
他一个人来到公园，坐在树阴下的长椅上。
见一个女士挺胸抬头，吸引着许多游客的眼光，当她优雅大方地从他面前走过时，阿斯特就研究她的
帽子，凭借眼力，记住了帽子的形状、花边的颜色和羽毛上的装饰。
于是，他回到商店，对店员说：“按照我的描述来做一顶帽子，摆在橱窗里，因为我已发现有位女士
喜欢这样的帽子。
”然后，他又回到公园，坐在长椅上，继续观察来来往往的女士。
根据观察所得，吩咐店员们做出了一顶顶新颖别致的女帽。
过了不久，顾客开始被吸引到他的店里来。
这家商店就是纽约最兴隆的女帽和女服专卖店的前身。
　　阿斯特用他的行动证明了这样一条原则：成功在于创造机遇，在于迎合机遇，在于预知机遇！
　　某些年轻人可能会说，“如果我能得到某个托拉斯的支持，或者有两三百万美元作为创业的资金
，我就有可能发财。
”其实坦白地说，当今时代是发展小企业的大好时机。
现在，即使年轻人没有资金，也能在商业中迅速发财，这是迄今为止的最好的机遇。
　　但是有人可能说：“这样的事，根本就办不到。
没有资本，怎么可能开始做生意呢？
”记住，如果你知道人们的需求，那么你所掌握的关于机遇的知识胜过所有的资金。
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　　有一个人失业了，十分穷困，他在家里懒散度日，直到有一天，妻子让他出去找工作，他听从了
妻子的话。
离开家，坐在海湾的岸边，把一块浸湿的木片削成一个小人。
当天晚上，孩子们因小木人争吵起来，于是他又削了一个以使孩子们安静。
当他正在削第二个小人的时候，一个邻居来到他家，饶有兴趣地看了一会，对他说：“你为什么不削
玩具去卖呢？
肯定能赚钱的。
”　　“噢，”他说，“我不知道该做些什么。
”　　“为什么不问问你家的孩子应该做什么呢？
”　　“那有什么用呢？
”他说，“我的孩子和别人的孩子不一样。
”　　然而他还是接受了建议，第二天早上，女儿玛丽从楼上下来时，他问：“你想要什么样的玩具
呢？
”女儿告诉他，她想要玩具床，玩具脸盆架，玩具马车，玩具小雨伞，还说了一长串足以让他做一辈
子的东西。
就这样，通过在家里询问自己的孩子，他获得了机遇的灵感。
他找来烧火用的柴，因为他没有钱买木材，削出了那些结实的不涂色的玩具。
许多年后，这些玩具传到了世界各地。
那个人最初为自己的孩子做玩具，然后按照它们的式样，做更多的玩具，通过他家隔壁的鞋店卖出去
。
开始的时候，他赚了一点钱，渐渐地越赚越多。
如今他拥有1000万美元，并且许多年来，始终按照同一条原则赢得机遇和财富——个人必须通过了解
自己家的孩子喜欢什么从而判断别人家的孩子喜欢什么；通过了解自己，自己的妻子和孩子而知晓他
人的内心，这是在商业上通向成功的神圣的道路。
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