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内容概要

　　做人难，人难做，这一切往往离不开“糊涂”与“聪明”两者的关系。
人们总是想做聪明一方，而不愿成为糊涂之人，总是刻意表现出自己方方面面的聪明，却不知，很多
时候，糊涂也正是聪明的一种表现，是一种大智慧的聪明。
所以在现实生活中，我们不要总是过于表现自己的聪明，不妨适当地糊涂些。
　　出于此，作者编写了这本《做人不妨糊涂些》，教你如何去面对生活中的种种事情，做一个小糊
涂大聪明之人——对待大事要聪明，对待小事要糊涂。
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书籍目录

第一章　自作聪明易自误做人不要太“聪明”做人不要耍小聪明白作聪明多生尴尬工作中千万别自作
聪明模仿小聪明更显愚蠢掩饰错误非聪明之举耍聪明贪便宜非好事过分的精明易自误过分的“聪明”
是奸诈耍人的小聪明只会自损爱耍小聪明只会误已见好就收才是真聪明东施效颦的聪明愚自己别让“
聪明”侵蚀了灵魂真聪明者不会只看眼前机关算尽也会防不胜防聪明人懂得“防患于未然”不为错误
辩解才是真聪明第二章　做人不要强出头以退为进，强进不如暂退在成功面前不可恃强而骄不要总显
示出超人的聪明凡事多给他人表现的机会人贵藏辉，做人低调些好宠辱不惊，不争功自傲随屈就弯，
莫逞一时之强过于张扬只会招人嫉骄傲逞能必然自讨苦吃过于露锋逞强自取灭亡得意之时更宜提早收
山得意忘形最易招惹祸端话不可说绝，得理更让人张嘴显其才，险些回不来不做出头乌，功高隐山林
盛气凌人者，终为人所弃第三章　不要事事占便宜成功和荣耀不要只归自己适时让步是进步的前奏曲
吃亏是福，有舍才有得舍得吃小亏才不会吃大亏善于吃亏才能提升自己会吃亏、肯吃亏才更赢利小事
不计较大事不糊涂贪图之心引来杀身之祸有所弃才可能有所得面对现实不妨吃点跟前亏吃些“面子”
亏不算亏学会主动吃亏受益无穷第四章　要善于韬光养晦不要聪明反被聪明误要忍耐住自己的情绪成
大事要懂得韬光养晦成功者要善于“藏巧”藏巧于拙，用晦而明以屈求伸“忍”非示懦“装疯卖傻”
，深藏不露以退求进，稳中求胜避让劲风，适时忍耐退让为成功之路开道糊涂谋略，精明于内对小事
不要太“认真”面对锋芒，低调化解遮巧掩精，示人以安锋芒太露，易受伤害藏优露拙，免招人嫉藏
器于身，待机而动为人不自省必惹祸端第五章　谦虚和逊得人心做人不可以骄傲自满有理的退让更得
尊重人生大病是一“傲”字为人处世要低调谦和炫耀自已是一种无知炫耀是悬在头顶的利剑用谦虚的
态度化敌为友谦虚是发自内心的真诚虚心求师，增长见识不懂之事应虚心受教有真本事者绝不自夸得
意时更需多加谨慎才高之人更须多加收敛恃才放旷难有大作为凡事多给他人留面子砍掉人生那危险的
桅杆居高须自省，骄躁必败为人过于自傲树敌必多轻敌自傲者注定要失败骄傲自满只会输个精光自傲
拒谏只会吃大亏第六章　装装糊涂又何妨吃亏时不妨糊涂一些糊涂是一种达观洒脱装装糊涂，少生事
非把握好聪明与糊涂的关系会装糊涂是一种大智慧力微时何妨“寄人篱下”“装疯卖傻”，商战好韬
略“装疯卖傻”，糊涂好办事顺境中要会居安思危以愚示人，等待时机装装“傻”夫妻相处更融洽第
七章　糊涂处事有技巧遇事多包容，不要较真会“健忘”，生活更顺畅顺其自然，不求全责备善和稀
泥，两面圆场折中办事，皆大欢喜“厚脸当差”方立不败之地遇事要多和上司商量处事要善于以迂为
直以德报怨，化解排挤善解恩怨，和气生财得理时多些宽待之心不做有损他人颜面之事“糊涂者”会
宽容他人“装聋作哑”也是一种艺术学会放弃，懂得取舍
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章节摘录

　　第一章　自作聪明易自误　　爱耍小聪明只会误已　　在我们的周围，有很多人本身具有达到成
功的才智，可是，每次他们都与成功失之交臂，于是他们觉得老天不公平，从而怨天尤人。
　　不过他们却从不知去认真地检讨一下自己：我是否踏踏实实地做好了自己的本职工作呢？
我凭什么去期望在付出很少的情况下，还能得到很多呢？
　　相反，面对那些他们心中所认定的“一般小事”，他们是不会去做的，认为那对自己来说完全是
大材小用。
因为认定是小事，认为不值得自己去认真做，于是就开始耍起小聪明，投机取巧，得以蒙混过关。
但是他们却不肯静下来心去想：蒙得过一次、二次，能蒙一辈子吗？
　　建立一个好的印象需要长期的考察，而坏印象却在一瞬之间；而且坏印象的改变是很难的，犹如
一张白纸，整张白纸的白不如上面一个墨点的黑给你留下的印象深。
　　像这种人，一旦被老板察觉到，就会留下极坏的印象。
而且即使老板原谅了一次，但是老板以后还能再信任你吗？
一个人格在他人心目中打了一个折扣的人，恐怕很难再取得他人的信任。
　　所以还是少一些怨天尤人，少一些抱怨与怪罪，要知道并不是老板不识才，而是你自己没有表现
出来才来，是你自己把机会拒之门外。
你以往的投机取巧已经被打上不踏实、不可靠、不能委以重任的印记，老板当然也就不敢将重要业务
委任于你了！
　　这是不是说就可以在同事面前耍“小聪明”了呢？
当然不是这样。
如果你要冒险这么干的话，结果就会是：老板、同事，谁也不会信任你。
　　吉米是一家大公司的高级职员，平时工作积极主动，表现很好，待人也热情大方。
但有一天，一个小小的动作却使他的形象在同事眼中一落千丈。
那一次是在会议室里，当时好多人都等着开会，其中一位同事发现地板有些脏，便主动拖起地来。
　　吉米看起来似乎是身体有些不舒服，一直站在窗台边往楼下看。
突然，他走过来，一定要拿过那位同事手中的拖把。
本来地差不多已拖完了，不再需要他的帮忙。
可吉米却执意要求让他来拖地，那位同事只好把拖把给了他。
　　刚过半分钟，总经理推门而入。
他正拿着拖把“勤勤恳恳”、“一丝不苟”地拖着地⋯⋯这一切似乎不言而喻了。
　　从此，大家再看吉米时，都觉得他很虚伪，以前的良好形象被这一个小动作一扫而光。
　　事情如果到此为止也就罢了，可事实总不会这样完结的。
在会议室的众多职员中，有一个刚好是总经理的亲戚。
就像我们猜测的一样，吉米后来再也没有被重用过。
　　想一想，这样下去是多么可怕的结果，被老板识破“小聪明”后，这些人就辞职，到另外一个公
司。
于是，同样的戏剧再度上演，只不过是换了一个地方，换了一个时间。
许多年后，别人都已经创下自己的事业，打下一片江山。
他们却只能想：我要去的下一个公司是哪里？
也许最后觉得人生可悲，决定从头做起，可已经物是人非，多少机会已经失去！
　　肖翔在学校里是一个很活跃的人，一直被朋友们十分看好。
可是让朋友们吃惊的是，都毕业几年了，肖翔还是常跑人才市场。
而使朋友们惊讶的是，上学时默默无闻的明磊，此时已经成为一家著名电脑公司在华北地区的市场总
监。
　　这是怎么回事呢？
让我们先看看他们这几年的工作经历。
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　　离开学校后，肖翔应聘做了一家宾馆的大堂经理。
由于爱耍些“小聪明”，所以刚开始还挺受重用。
可过不多久，他的那些“西洋镜”都被一一拆穿，老板马上就将他“冷冻”起来。
无奈之下，肖翔只好卷铺盖走人。
　　之后，肖翔又进了一家中德合资企业，德国人严谨实干的作风当然又不是肖翔所能“忍受”的。
　　新加坡人、日本人、美国人⋯⋯这几年，肖翔的老板都可以组成一个“地球村”了，可肖翔却还
在职场中游荡着。
　　明磊则不同，大学毕业后他就进了现在供职的这家电脑公司，从事销售工作。
这期间，他一直勤奋工作，默默地积累工作经验。
慢慢地，他的才干逐一显示出来：他对行业渠道的熟悉，对公司产品的了然于胸，让他想不得到上司
的赏识也难。
当该公司华北地区市场总监的位子空缺后，总部就想到了他，让他顶了上去。
　　某位大学生在说起同学们的在学校与社会上表现的不同时，曾这样说道：“毕业以后，我们发现
了彼此的不同，水底的鱼浮到了水面，水面的鱼沉到了水底。
”这句话用来形容肖翔和明磊两人真是再合适不过了，两人就是进行了—个这样的大翻转。
　　这个故事也告诉我们一个道理：是金子总会发光的，是沙子总要被淘的。
如果你本身确实有才干，又勤奋踏实、吃苦耐劳，不管大事小事，只要是自己的工作，总是事无巨细
，悉心尽力，力求完美并且还不断地为自己设定更高的目标，时刻监督自己、激励自己，这样的一个
人不管在什么岗位上都会是杰出的。
　　你会是老板眼里心中的红人，他会在内心暗暗地赞许你，看重你，培养你，自然也会对你委以重
任。
而周围的同事则因为你满腹的才华与勤奋扎实，兼之老板的赏识，自然对你刮目相看，喜欢你，愿意
与你接近，也不免会给你力所能及的帮助。
　　在老板心目中是可以被委以重任的人才，在同事的心目中是有才华、让人喜欢的人，可谓前途一
片光明，事业一帆风顺，家庭幸福美满，这样的人无疑是一个人人羡慕的成功之人。
　　不过这种成功与爱耍小聪明之人是绝对无缘的，他们也不会体会到这种为人做事的好处所在。
所以，如果你不想贻误自己，也想做一个成功之人的话，就千万不要去耍那些所谓的小聪明！
　　见好就收才是真聪明　　凡事要见好就收，过于“聪明”，总想着自己可以得到再多一些的好处
之人，通常会落得到个到头来什么也得不到的结局。
这虽然是一个很浅显的道理，但在现实生活中，人们一旦面临实际行动时，却往往会忘记这一点，最
后也就往往落得个—无所获。
　　有个人布置了一个捉火鸡的陷阱，他在一个大箱子的里面和外面撒了很多玉米粒，大箱子上有一
道门，门上系了一根长绳子，他抓着绳子的另一端躲在暗处，等到火鸡一进入箱子，他就拉扯绳子，
把门关上。
　　一会儿，火鸡陆陆续续走进箱子。
那人一边等，一边做着关梦：等有了12只火鸡，我就拉绳子。
10只卖了钱去买酒，还有两只留着自己烤着吃。
想着一边喝着酒一边吃着烤鸡的情形，他的口水就不由自主地流了下　　来。
不久，有12只火鸡啄着玉米粒进入了箱子，就在他要拉绳子的那一刻，一只火鸡溜了出来。
他想了想，决定还是等箱子里有12只火鸡后，再拉绳子。
然而。
就在他等第十二只火鸡的时候，又有两只火鸡跑出来了，于是他又决定等箱子里再有11只火鸡时，就
拉绳子。
可是在他等待的时候，又有3只火鸡溜出来了。
　　最后，箱子里一只火鸡也没有了。
　　上边这位捉火鸡之人就明显是一个不懂得见好就收的人，总想着能一次逮住再多些的火鸡，没想
到最后却让火鸡全部跑掉。
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也许这个故事的可信度不高，但是现实生活中这类捉火鸡之人却绝对不在少数，这一点在股市等一些
投资场合尤其多见。
这是为什么呢？
　　原来，投资者往往为了更多的利益，忽视了尽快止损的重要性。
当情况开始恶化时，他们却依然紧抱着收获更多利润的幻想，无法客观分析状况，以赌徒的心态，盲
目坚守以致持续深陷，直至无法挽回。
　　所以，如果某个时机让你给撞上了，不要在“会有更好的机会”的期望中放弃它。
也许这个机会给你带来的东西没有你期望的多，可是只要你抓住了，那这些就是实实在在属于你的，
总比你在空想的世界里得到全世界要强。
　　托罗是一家证券公司大客户部的一位经理，鉴于他以往优秀的成绩，他手上的几个“大户”都十
分信任他。
经历了股市长期的风风雨雨后，托罗觉得很累了。
于是决定再狠狠地赚上一笔后，就辞职回去放松一下。
　　一切都如他预料的一样，股市很快涨到了他本来预备出手的那个数。
可这时托罗却犹豫了，他想现在股市的行情如此之旺，肯定能再涨一点，那么自己可以实现的愿望就
多了。
于是，他决定再等一等。
结果，股市却又跌了，甚至跌到了他原来计算的那个数，可还是赚的，托罗觉得不甘心，他觉得还有
反弹的机会，于是继续等⋯⋯　　结局让很多人痛苦，托罗也懊悔万分，可已经什么都不能弥补了。
取代他原有计划的是，他被公司解聘了，此外他还要面对那几个“大户”的愤怒。
　　时不待人，不要受那些所谓的“聪明”影响而放弃眼前唾手可得的每一个细小机会，到最后精明
得白了少年头，却什么也没有得到。
很多时候，平衡而知足的心态往往比精巧的分析更重要。
真希望你看了这则小故事后，能马上吃到你的“烤火鸡”。
　　东施效颦的聪明愚自己　　东施效颦的故事大家都知道，东施不晓得什么是真正的美丽，单纯看
到别人行为的效果就去效仿而不计自身条件，结果落得个众人耻笑的下场。
说起故事总是很简单的，人们也往往会在心里告诫自己不去做那样的蠢事，但是一时面临实际的利益
时，人们往往会忘记这一点，仍然不免做出那种东施效颦的“聪明”事，结果当然也就可想而知了。
　　在古代阿拉伯，没有葱蒜之类的“稀罕”调味品。
有一个外国人，背着一袋大蒜辗转来到撒哈拉大沙漠的一个阿拉伯国家，把这一袋大蒜献给至高无上
的国王。
国王品尝大蒜之后说，从来没有吃过这么好的调味品，于是回赠给他一袋他们国家所盛产的黄金。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　糊涂是大智若愚，是懂得进退之道，是一颗宽厚之心，是随机应变的智慧与谋略。
其实糊涂并不难，关键是如何把握糊涂的尺度，这才是一门学问，一门智慧。
人生贵在糊涂、乐在糊涂、成在糊涂。
糊涂会带给你一种大智慧，让你获得一种前所未有的达观和从容。
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