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内容概要

本书是中国电光源工业的创始人胡西园先生的回忆录。
胡西园先生从青年时期起，就怀着实业救国的朴素爱国思想，矢志国产电灯泡的制造。
1921年，他研制成功了国产第一只电灯泡。
解放初期，他主持的亚浦耳电器厂有试制成功了国产第一根日光灯管。
回忆录记述了胡西园先生艰苦创业
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作者简介

　　胡西园，中国电光源工业创始人。
浙江宁波人，生于1897年。
1921年在上海试制电灯泡成功，1923年创办中国首家灯泡厂。
曾任迁川工厂联合会常务理事、中华工业联合会理事长。
1945年参与创办民主建国会，并任常务理事。
1981年病逝。
享有“灯泡大王”和“中国爱迪生”之誉。
　　本书写成于1963年，1979年作者又进行了加工整理。
期间辗转流传，时有散失，幸得各方有识之士爱护保存有加，方得以面世。
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序言  陈明德作者的话第一章  创业  第一节  叩击“光明”之门    一、电光源的诱惑    二、中国人自制第
一只电灯泡    三、“亚浦耳”的寓意    四、找“米”的一波三折    五、面对一片凌乱    六、谁说中国人
造不出充气泡——哈夫泡  第二节  艰难求生之路    一、在商言商，“亚浦耳”求售无门    二、我不战
胜它，它就会毁灭我    三、一路风尘    四、环境凶险第二章  图存  第一节  外患重重    一、绞杀——外
商同业的一致目标    二、满是血腥气的“商”场角逐    三、颐指气使的租界“洋鬼子”    四、日本人
不许中国人“提倡国货”    五、可笑的小支烛光电灯泡的骗局    六、海外市场的混战    七、奸诈的日
本商人    八、外国同业笑里藏刀    九、“一二八”上海事变  第二节  内忧无已    一、与华生电扇厂的一
场摩擦    二、中国首都路灯不用中国灯泡    三、做“财神”横遭流氓敲诈    四、无可奈何，与上海“
大亨”称兄道弟    五、垫款人逼我开门揖盗    六、名实不一，政客大耍两面手法    七、资源委员会的
倾轧    八、战争在即，“亚浦耳”左右支绌    九、一支特殊的“老爷兵”特训队第三章  崛起  第一节  
生于忧患    一、自强不患，“亚浦耳”创出品牌    二、“中华国货维持会”与国货电灯泡    三、面见
孙中山先生．    四、我与“五卅”运动    五、发起成立全国性工业联合机构    六、与少帅张学良的交
往    七、李宗仁、韩复榘、何健等地方军阀的“盛邀”    八、中国第一个工业同业公会的诞生    九、
刘鸿生卸任,轮船招商局官僚拒用国货    十、“中国国货联营公司”总经理的逐鹿  第二节  国货之光    
一、观光客纷至沓来，“亚浦耳”成参观“胜地”    二、千挫百折，国货灯泡挤进西湖博览会    三、
“开明”的工业家．    四、中国电光源之摇篮    五、“中国人请用中国货”    六、亚浦耳灯泡成为“
洋轮”的“走私品”第四章  西迁  第一节  战时迁徙    一、陷入战火，“亚浦耳”被迫停产    二、联系
迁厂，企业家南京之行有惊无险    三、单骑走马去前线，慰问张发奎所部将士    四、92天的迁徙之路    
五、亚浦耳沪厂陷入困境    六、国民党军队的“三只手”和“四条腿”    七、“迁川工厂联合会”的
是是非非  第二节  开发西部    一、孔二小姐相中灯泡，“亚浦耳”步步难行    二、“公平合理的患难
生活”，两个大企业家分吃一个鸡蛋    三、“亚浦耳”迂川生产,难如过“鬼门关”    四、建新亚热水
瓶厂，首创竹壳热水瓶    五、设立开远松香厂，“地头蛇”黑心下辣手    六、敌伪期间秘密回沪的惊
险一幕    七、一官一商，两个展览会迥然不同    八、拒绝诱惑，只做事不做官    九、蒋介石参加的两
次全国生产会议    十、美国人说：中国自己开厂制造电灯泡太不合算  第三节  渴望民主    一、“星五
聚餐会”——一个声气相通的朋友聚会    二、与徐恩曾、谷正纲等CC分子阴谋的抗争    三、迁川只为
图利?看曾琦、左舜生的拙劣表演    四、白象街116号，组建民主建国会  第四节  抗战胜利    一、毛泽东
的三次接见和吴铁城、陈立夫几次三番的宴请    二、我主持的“星五聚餐会”上，周恩来发表对工商
界的历史性讲演    三、抗日胜利了，内迁工厂老板的前途却一片黑暗    四、面见宋子文，为内迁工厂
请愿    五、与蒋介石交涉，申请工业贷款50亿第五章  东归  第一节  束装东下    一、厂事与国事，后者
为先，    二、重庆山城无所不在的“美”灾    三、从上到下的空前混乱    四、八年零七十七天后重返
上海  第二节  复员整顿    一、惨不忍睹的烂摊子——上海亚浦耳厂    二、孔祥熙一手遮天，进口原料
求购无门    三、流氓与军政部的联手敲诈    四、“特派员”财迷心窍，颠倒是非    五、“你胡先生对
大后方的工业经济是有功的”    六、“二陈”对我的拉拢与报复  第三节  苟延残喘    一、“亚浦耳”
灯泡成了囤户狂购的目标    二、到台湾设厂计划的放弃    三、进富蒋介石颁布“工业会法”    四、第
一支国产日光灯的诞生    五、金钞、金圆的毁灭性浩劫    六、角逐“全国工业总会”理事长的大混战  
第四节  喜迎解放        一、拒收汤恩伯的飞机票，留待解放    二、企业薪生    三、一篇总结性的“征文
”篇后语垂暮之年的愿望：怀念父亲  胡鼎华、胡鼎斐  胡鼎茂、胡鼎汉、胡鼎森(美)忆父亲  胡鼎炜、
胡鼎芬、胡鼎裴青藤为证教子心  寿乐英
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章节摘录

书摘三、面见孙中山先生　　孙中山先生是提倡工业、提倡国货的，所以经营国货工厂的人，及提倡
国货的爱国分子，都受到中山先生的嘉许和重视。
1924年11月，孙中山途经上海去北京商议国事。
在上海，先生受到各界人民的热烈欢迎。
　　当时我除专办中国亚浦耳电灯泡厂之外，还经常奔走提倡国货。
我认为经办国货工厂，如只管埋头苦干，闭门造车，而不与外界接触，就等于坐井观天，局限于自己
的见闻，对本厂产品是否符合消费者的要求一无所知，就会阻碍产品的进步。
一个工厂既要能够生产优良的国货，也应该广为宣传，使国人知而采用。
我从1924年开始挤出时间到外面参加一些社会活动，主要是从事提倡国货运动。
当时我是后生小辈，在旧社会里所谓“资望”两字，对我来说还无从谈起，但由于我对国货的热忱并
具有青年人的活力和干劲，颇为国货工厂中年长前辈如劳敬修先生等所推重。
他们当我是提倡国货运动的一支生力军，想尽力拉我出来合作，多为大家所生产的国货服务。
　　1924年11月中旬，我被推为国货团体代表之一，与王介安、黄汉强等去新开河外滩码头欢迎孙中
山先生由广州来沪。
在码头欢迎的，还有工商界劳敬修、王晓籁、大买办虞洽卿等，及工农团体、教育团体、学生团体和
其他人民团体，并有国民党在沪党员及中山先生的亲戚等等。
当时孙中山先生身着长袍，站在船上向码头岸边欢迎的群众招手致意。
我荣幸地与少数年长代表前往谒见孙中山先生和孙夫人宋庆龄．并与中山先生、孙夫人握手致敬。
孙中山先生嘉奖了我制造国货提倡国货的行动，使我受到很大的鼓舞。
　　四、我与“五卅"运动　　1924年5月奥普回国，我厂的业务与技术问题由我一人兼办，我是总经
理兼总工程师。
奥普回国后，我厂立即充实技术力量，强化工程部门，增加生产，努力扩展各地营业网，并于1925年
再增资银元10万元，垫款18万元，改组为“中国亚浦耳灯泡厂股份有限公司”，日产灯泡一万余只，
同年4月1日向政府主管部门正式注册。
在旧社会里这就算是正式受“法律保障”的“法人”了。
中国亚浦耳厂，作为全国电灯泡同业工厂的创始者，以后在中国整个电灯泡行业起着带头作用。
　　1925年5月，日本资本家枪杀中国工人。
在中国共产党的领导下，上海市开展了轰轰烈烈的“三罢”运动。
这次“五卅”反帝运动激起了国人爱用国货的热忱，亚浦耳电灯泡销路亦骤增。
当时中国人反日反英的情绪非常激昂，美国奇异厂一方面在商标及广告上大书“美商”两字，四处宣
传美国与中国一向是“亲善”的，  “美国只要和中国做生意，没有政治侵略野心”等等。
其实英、美是一丘之貉，对中国的危害性并无区别。
正如《美国侵华史》一书所载：“‘五卅’运动时，美国完全与日、英站在一起，把它在上海的海军
陆战队，部分加入日本、英国军队，屠杀中国徒手群众，在它国内和中国的报刊上恶骂中国青年为‘
暴徒’、‘叛乱分子’，美国激进者代言机构《新共和国报》就主张，以英、法、美、日四国联军20
万直攻北京而占据之，徐图瓜分办法。
这些都是美、日两国在均势下暂时合作对付中国人民的行动。
”另一方面对中国电灯泡加紧排挤，他们深恐在这次爱国运动中亚浦耳灯泡会更快发展、打下更好的
基础，于是出动了大批营员，在亚浦耳灯泡初次推销的地区，如广州、长沙、北京、天津、济南、青
岛等地，用最优惠的办法如寄售、代销、延长放款、无条件换灯泡等手段在上述地区的电料行倾销奇
异电灯泡，企图阻止亚浦耳灯泡的销路。
但是由于中国人民的觉悟逐渐提高，且亚浦耳灯泡的质量也足可以与奇异灯泡相抗衡，奇异厂的阴谋
终究没有得逞。
亚浦耳厂在上述地区设立了经理处，为以后亚浦耳灯泡在各地发展播下了种子。
当时“五卅”反帝运动的影响，本埠和外埠业务虽有发展，但垫款周转期较长，我厂对流动资金的调
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度发生新的困难，颇费一番策划，方得以应付。
　　P86-87
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编辑推荐

　　这是一部尘封四十年的商海忆旧录，一部满纸辛酸的血泪创业史，也是“三座大山”为祸中国的
生动诠释。
中国电光源之父胡西园自述其艰辛创业史，为你揭秘百年上海滩血腥商战！
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