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内容概要

《民国的买办富豪(亲历者讲述)》由文昊编著，《民国的买办富豪(亲历者讲述)》的内容包括热衷耍
弄“空手道”的“赤脚财神”虞洽卿、善交权贵、手眼通天的军火买办雍剑秋、从穷措大到“德国贵
族”的买办高星桥、目不识丁的“神算子”买办赵干卿、名列“天字第一号”的大买办梁炎卿等，可
供读者阅读学习。
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书籍目录

热衷耍弄“空手道”的“赤脚财神”虞洽卿
一 从“望洋兴叹”的小学徒到“倚洋自重”的大买办
二 发起宁绍公司，居然一炮打响
三 退出“宁绍”独办“三北”，好景不长一蹶不振
四 当选会长身价倍增，借机献媚兴风作浪
五 政治投机失算，商会改选落败
六 又一次政治投机，搭上了蒋王朝的关系
七 柳暗花明航业重振，名成利就米市兴隆
八 水路变成陆路，财源滚滚而来
九 盖棺论定，遗臭万年
善交权贵、手眼通天的军火买办雍剑秋
一 借“救济”难民之机“救己”，结识中外上层人士
二 巧妙掘取第一桶金，迅速跻身军火买办
三 买通北洋众权贵，生意越做越红火
四 行踪诡秘做事低调，拉拢官僚迭出高招
五 倡导“社会改良”，出资办学被拘
六 拉拢英美教会，重做德国买办
七 重塑社会地位，改走英美路线
八 沽名钓誉积极捐款，大力拉拢牧师医生
九 撒手人寰，遗产多多
十 “人有千算，天有一算”
从穷措大到“德国贵族”的买办高星桥
一 从铁匠世家到开煤厂
二 任井陉矿务局司磅员得到德国总办的提拔
三 “荣任”津保售煤处总经理
四 欧洲大战，德皇赠予“冯”的封号
五 保管德侨财产和加入天津行商分所
六 韩纳根卷土重来和井陉矿权被收回
七 韩纳根病死，高星桥送巨资
从打工仔到垄断商的“桐油大王”义瑞行
一 从替人打工到自立门户——义瑞行走向买办道路的开始
二 击败国外劲敌，插手国内贸易——市场垄断局面的形成
三 多管齐下拉近外商关系，操纵市场牟取高额利润
四 错综复杂的企业与家庭、父子和兄弟之间的矛盾纠葛
五 桐油出口业务的恢复和义瑞与官僚资本的周旋
六 临近解放时再遭国民党政府与军队的敲诈劫夺
“科班出身”的“世家买办”严逸文
一 华账房里苦熬岁月  
二 大班与华经理的微妙关系
三 精神上的种种折磨
四 我的蛋品经营生意
五 我是怎样结束买办生活的
作风稳健、老谋深算的买办刁峻霄
一 刁峻霄是怎样起家的·
二 刁峻霄垄断发网出口的内幕
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三 借机成立天津德记洋行
四 在猪鬃出口竞争中获胜的策略
五 掌握天津的马尾出口  
六 向国外发展计划的失败
七 在沦陷时期继续赚钱
八 抗战胜利后恢复出口  
九 与众不同的理财之道
目不识丁的“神算子”买办赵干卿
一 因救助美国小姐而博得教会的好感和信任
二 经传教士介绍跨进美孚公司的门槛
三 爬上南昌经理宝座，跻身富商行列
四 扩充地盘，霸占赣江流域
五 功高震主，美孚削弱赵干卿的势力
六 狡兔三窟，赵干卿经营的其他业务
七 另起炉灶，经营仁记油栈
八 赵干卿一生积累的巨额财富
舍舟登陆的“两栖买办”陈雨洲
一 舍舟登陆，就任怡和洋行买办
二 从事代理之初的经营手法
三 业务内容和收人情况
四 遭受革命冲击和战火蹂躏，结束买办生活
“从一而终”的父子买办“粮台冯”
一 颇受英国人青睐的“老实人”
二 起家于包办英国粮台
三 多年独揽英军华北工程的原因
四 生意有增无减，越做越火
五 借收买英军处理物品大发洋财
六 “粮台冯”父子的主要经营手段
七 “粮台冯”特立独行的家庭生活
“跑龙套”起家的太古洋行买办郑翼之
一 太古洋行在华掠夺的种种手段
二 不怕吃亏任劳任怨，倾心效力成绩斐然
三 郑翼之由买办致富的内幕
四 郑翼之父子累积的巨额财产
名列“天字第一号”的大买办梁炎卿
一 最早到天津当买办的广东人
二 坚持“发大财要从小处俭省”，迅速致富
三 奉行“彼此勾结、共同发财”的致富路线
四 特殊的生活作风及其培养子女的方针
五 子弟继续当买办后的不同遭遇
六 梁炎卿的“发财口号”与致富秘诀
七 谨慎投资．对不动产情有独钟
官至三品的“红顶买办”吴调卿
一 出任汇丰天津分行首任买办的缘由  
二 与李鸿章的关系及与李家子孙的交往
三 因出资办厂而与袁世凯交恶
四 吴调卿的家庭情况和社会关系
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天津宁波帮买办集团的开山老祖王铭槐
一 王铭槐的三个发财之道
二 王家经历两次败落并得以复兴的因由  
三 第三次败落后，全家四分五裂
四 结识达官贵人，走官商结合之路
五 以王铭槐为首组织起来的大买办集团
正金银行买办魏信臣父子
一 魏信臣的家世及其走上买办道路的经过
二 博得日本人信任，结交中外各方势力
三 借助“正金”招牌而发家致富的奥秘
四 魏信臣遭受打击，陷入危机
五 魏伯刚承袭父业，创造“小康局面”
六 “办而不买”，走上末路
德商洋行的“颜料总买办”周宗良
一 从邂逅轧罗门到谦信洋行买办
二 组织谦和号，晋任德孚总买办
三 周宗良的财富来源与资财运用策略
英美烟公司最得力的买办郑伯昭
一 瞒天过海，从销售“大英牌”发迹
二 独立门户，与外商合办永泰和烟草公司
三 同华商斗争，与军界联系
四 替英美烟公司出面开设宏安公司
五 处处设防，工于心计
六 吝啬成性一毛不拔，除了数钱别无所好
上海工部局的买办间与潘氏买办家族
一 “英租界”的开辟和工部局的设立
二 潘氏三世五任工部局买办的原因
三 工部局买办的作用和职责
四 买办的丰厚收益和大利所在
五 工部局的两笔“意外利益”
上海外商银行买办群像大写真
一 旧上海的各家外商银行及其买办
二 从买办合同看买办制度的奥秘
三 外商银行买办的业务活动及其收益来源
四 买办的投资和投机活动
五 最有名的几个买办家族及其内幕
六 我当花旗银行买办的经过
外国洋行与华人买办的关系内幕揭密
一 洋行的扩展和与买办关系的演变
二 洋行与买办活动的丰富内容
三 我是怎样从事买办活动的
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章节摘录

版权页：   插图：   虞洽卿名和德，1867年（属兔）生于浙江省镇海县龙山乡。
他的父亲在镇上开设一片小杂货店，中年身死，虞洽卿和寡母过着半饥半饱的生活。
因无力上学，十五岁就到上海学生意，辗转托人介绍，才进了望平街瑞康颜料号当学徒。
他临行的时候，母亲给他做了一双布面钉鞋，并且一再嘱咐他在店里要勤俭小心，博得师傅欢心。
虞到上海适逢大雨，舍不得穿那双新钉鞋，就赤着脚走进店门来。
后来发了财，有人称他“赤脚财神”，他自己也经常说起这件事，并引以为荣。
 洋场十里，纸醉金迷；一个学徒当然只能望“洋”兴叹，自惭形秽。
有一次，颜料店老板在番菜馆请一位德商洋行买办吃饭，叫他跟去侍候，他看见那位大买办神气十足
，使他意识到洋场社会中“买办”之“高贵”，便立志要替洋人服务，做一个所谓“高等华人”。
他年少翩翩，心灵手敏，并且时刻记着母亲的临别训言，果然深得老板的欢心，未满师就被提升为跑
街。
凭借这个机会，他得与上海商界的所谓“阔人”经常接触，几年之中在上海颜料行业中渐露头角。
他除在买卖上赚回佣外，有时自己也囤买一些颜料，做得十分顺手。
 1894年，有一家做出进口生意的德商鲁麟洋行，进口业务以颜料为主，因牌子尚未做开，想物色一个
有经验的华人充当“开路先锋”。
虞托族人虞香山（礼和洋行颜料部经理）介绍到这家洋行担任跑楼（等于副买办）。
虞本来熟悉推销业务，做得颇有成绩，不久就被提升为买办。
鲁麟洋行除进口颜料外，还经营西药、五金、军装等，出口则有大豆、桐油、丝、茶以及其他廉价原
料品等。
帝国主义商人在殖民地、半殖民地收购原料，总不外乎是在各主要产区设立机构，深入农村，以最低
廉的价钱残酷剥削贫苦农民。
虞洽卿在进口方面取佣金10％，出口方面取佣金20％。
他在鲁麟洋行任买办九年，分润到帝国主义商人剥削中国人民的余沥，买进了闸北顺征里全弄房屋，
就由穷小子一跃而为富翁了。
 庚子（1900）以后，帝国主义在华的经济侵略势力日益膨胀，金融资本家纷纷在上海开设银行，发行
钞票。
1903年，虞洽卿三十六岁时，离开鲁麟洋行，改任华俄道胜银行买办，一年之后又转任荷兰银行买办
。
他利用上海资产阶级商人的崇洋心理，大力推广荷兰银行钞票的发行额，从中获取手续费。
虞在上海金融界的信用并不太好，自任荷兰银行买办以来，利用该行名义开发远期本票，换取现金，
套取利息，并独资创设通惠银号。
后来又发起组织四明银行，由周金箴任董事长，陈子琴任经理。
由于周等经营不善，虞又推荐孙衡甫继任经理。
虞、孙关系密切，在信用贷款上孙对虞的帮助极大。
 虞的“生意经”非常精通，而又工于逢迎之术。
一次，有一位清朝大员到上海采办军装，此人故示清高，据说不肯和洋行买办见面谈生意。
事为虞所闻，他乘这位大员出门时，故意叫自己的马车撞坏大员的马车，他即匆忙下车道歉，并将自
己的新马车送与大员作为赔偿，终于做成了这笔巨额交易，获得了一笔大佣金。
 在封建社会里，升官和发财是不可分的。
虞洽卿既已上升为买办阶级，又想弄个官职，于是纳粟捐了道员，分发江苏。
从此用官吏和商人的双重身份在洋场上广结声援，颇受社会重视。
 1905年（乙巳岁），有粤人黎黄氏携带婢女数十人，取道上海回籍（她的丈夫在四川做知府，此时已
卸任），西捕指为是贩卖人口的案犯，把她拘入捕房。
会审公堂审讯此案时，西籍陪审员咬定黎黄氏是人口贩子，主张连同婢女押进西牢。
中国审判官关炯之则称，黎黄氏乃是“朝廷命妇”，蓄婢女是清朝法律所许可的，不能诬指为歹人。
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此外还有一个理由，就是说租界未设女监，反对男女混杂。
西籍陪审官从来说一是一，中国官吏一贯是唯唯诺诺的，这番遇到争论，因此他大骂中国人为野蛮民
族，言下愤愤不已。
这一粗暴无礼的行动激起了旁听席上中国人的公愤，大家鼓噪起来，与西捕发生冲突，这就是当年轰
动一时的“大闹公堂案”。
事后，英、美租界中国商人全体罢市，以抗议帝国主义者侮辱华人的罪行，租界当局感到事态严重，
不禁张皇失措。
此时虞洽卿挺身而出，以和事佬自居，与上海道台袁海观挨户劝告各商店开门复业，一场风波赖以平
息。
虞对租界当局立了这场大功，帝国主义者对他就愈益刮目相看了。
 虞洽卿善于玩弄两面手法，一面忠心耿耿地为帝国主义服务，另一面却又口口声声说他是“为中国人
民撑腰”、“替地方上办事”，借以欺骗上海市民。
1906年，他和朱葆三、胡寄梅、袁衡之等共同发起组织华商体操会，经常在四明公所开会，并与严筱
舫所主持的商务总会取得联系，这个组织后来成了他的政治资本和群众基础。
 辛亥革命前一年，南京举行“南洋劝业会”，虞洽卿被聘为会办。
革命爆发时期，虞见清王朝大势已去，暗中又与同盟会会员陈英士勾结，以便进行新的政治投机。
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编辑推荐

《民国的买办富豪》由文昊编著，他们是近代中国最早大发“洋财”的人，因为他们最了解洋人的脾
气和秉性，最善于迎合洋人的胃口，最擅长和洋人打交道；他们是土洋结合的产物。
他们是西方强权主义和东方特权主义的共生体，他们是资本主义经济方式和封建主义政治传统的混血
儿。
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