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内容概要

本书以在知识经济时期律师事务所向市场经济提供中介法律服务为基点，分7个部分共37条，全面阐述
了律师事务所管理中的对内、对外各种关系的发生、性质，以及对这些关系的最佳处理。
在阐述中，原则与具体，理论与实务紧密有机结合。
本书资料丰富，立论中肯有据，且有超前性。
在国际上，本书亦是律师事务所管理方面的名著之一。
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