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前言

1998年，本书作者之一在其论文“论国际法部门的划分”中提出了“国际法四部门说”的观点，认为
在国际公法、国际私法和国际经济法之外，国际法还应该有另一个独立的法律部门：国际商法。
2005年该作者又发表了“国际商法学是一个独立的法律部门——兼谈国际商法学是一个独立的法律学
科”一文，进一步界定了国际商法的内涵与外延，廓清了国际商法与相邻学科的分野与关联。
目前呈现在读者面前的这本书即是上述学术观点的践行。
尽管我国法学界一直未能确定国际商法的独立部门地位，法科学生也只是在“国际经济法”学科中学
习国际商法的相关知识，但是在商学院国际商法一直是一门独立的课程，书店也不乏国际商法教材。
但本书的意趣和内容与目前的国际商法教材有较大的不同。
首先，本书强调国际商法与国际经济法的分野。
本书仅讨论调整国际商事关系的私法，不涵盖调整国际经济管理关系的公法。
第二次世界大战前后，调整国家间经济管制关系的法律和调整跨国私人商事交易关系的法律均获得了
较大的发展，需要确立新的法学部门或在法学院开设新的课程。
欧陆、英国和日本学者从传统的部门法划分标准出发，选用“国际法”、“经济法”、“商法”等关
键词组合成“国际经济法”和“国际商法”，分别指称调整国家间经济管制关系的法律和调整跨国私
人商事交易关系的法律，其表述相当清晰，与传统的法律部门也没有重叠。
美国学者的用语相对多样化。
目前主流的做法是使用了“国际商事交易”这一特定用语来同时指称调整国家间经济管制关系的法律
和调整跨国私人商事交易关系的法律。
美国有的学者也使用“国际经济法”一词，主要指称调整国家间经济管制关系的法律，这与欧陆、英
国和日本使用“国际经济法”一词时所指称的内容基本是一致的。
中国学者没有将调整国家间经济管制关系的法律和调整跨国私人商事交易关系的法律分别指称，这与
美国相同而与欧陆、英国、日本不同，但中国的关键词是“国际经济法”，与美国使用的“国际商事
交易”一词迥异。
仅就“国际经济法”一词所指称的范围而言，美国与欧陆、英国、日本基本相同，均指称调整国家间
经济管制关系的法律；中国与美国、欧陆、英国、日本均不同，中国的指称范围要广泛一些，既包括
调整国家问经济管制关系的法律，也包括调整跨国私人商事交易关系的法律。
本书将国际商法和国际经济法分立为独立的学科，比较符合国际学术界的通行做法和趋势。
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内容概要

本书主编曾提出“国际法四部门说”，即认为在国际公法、国际私法和国际经济法之外，国际商法也
应作为国际法的独立法律部门。
并进一步界定国际商法的内涵与外延，廓清国际商法与相邻学科的区别与关联。
本书正是该学术观点的践行。
    本书的意趣和内容与目前同题材教科书有所不同，在如下方面展现独特之处：第一，根据国际学术
界的通行做法和趋势，强调国际商法与国际经济法的分野，仅探讨调整国际商事关系的私法，不包括
调整国际经济管理关系的公法。
第二，强调国际商法是统一法和实在法，并分章详细阐述国际商法所涵括之基本理论和具体制度。
第三，强调案例的运用。
所选案例涵盖甚广，既有普通法系国家的重要国际商事判例，也有大陆法系国家及我国的典型案例，
还有国际商事仲裁中有影响的裁决。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<国际商法>>

作者简介

左海聪，湖南郴州人，1984-1995年于武汉大学法学院国际法系学习，获法学学士、硕士和博士学位。
历任武汉大学国际法研究所讲师（1994年）、副教授（1996年）、教授（2002年）、博士生导师（2003
年）。
曾赴荷兰阿姆斯特丹大学国际法系（1998-1999年）、海牙国际法学院（199

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<国际商法>>

书籍目录

第一章  绪论  第一节  国际商法的概念  第二节  国际商法的产生和发展  第三节  国际商法的基本原则  第
四节  国际商法的渊源第二章  国际商事争议的解决  第一节  国际商事争议及其解决方式概述  第二节  
协商和调解  第三节  国际商事仲裁  第四节  国际民事诉讼第三章  国际商事代理法  第一节  概述  第二节
 代理权的设定和终止  第三节  代理行为的法律效力（本人、代理人与第三人的关系）第四章  《国际
统一私法协会国际商事合同通则》  第一节  概述  第二节  总则  第三节  合同的订立  第四节  合同的效力
 第五节  合同的解释  第六节  合同的内容和第三方权利  第七节  合同的履行、  第八节  不履行  第九节  
抵销  第十节  权利转让、义务转移和合同转让  第十一节  时效期间第五章  贸易术语惯例：《2000年国
际贸易术语解释通则》  第一节  贸易术语及相关惯例  第二节  几种主要的贸易术语  第三节  其他贸易
术语第六章  国际货物买卖合同统一法：《联合国国际货物买卖合同公约》  第一节  国际货物买卖合同
 第二节  国际货物买卖合同公约概述  第三节  国际货物买卖合同的成立  第四节  国际货物买卖合同的履
行  第五节  国际货物买卖中的违约责任和免责  第六节  国际货物买卖合同的中止、变更和终止第七章  
国际运输法  第一节  国际海上货物运输法  第二节  有关国际航空运输、铁路运输、多式联运的法律第
八章  国际货物运输保险法  第一节  国际海上货物运输保险  第二节  航空运输货物保险条款  第三节  中
国人民保险公司的陆上运输货物保险第九章  国际贸易支付法  第一节  国际贸易中的票据及相关法律  
第二节  汇付  第三节  托收  第四节  信用证  第五节  国际保理第十章  国际借贷法  第一节  国际借贷制度
概述  第二节  国际借贷协议  第三节  国际银团贷款制度  第四节  国际项目贷款制度  第五节  国际借贷的
证券化第十一章  国际融资租赁  第一节  国际融资租赁概述  第二节  《国际融资租赁公约》述评第十二
章  国际商事担保制度  第一节  国际商事担保制度概述  第二节  有关独立担保的国际立法第十三章  国
际知识产权保护和贸易法  第一节  《保护工业产权巴黎公约》  第二节  专利合作条约  第三节  《商标
国际注册马德里协定》  第四节  《保护文学和艺术作品伯尔尼公约》  第五节  世界知识产权组织版权
条约（WCT)与世界知识产权组织表演与录音制品条约（WPPT)  第六节  国际许可合同第十四章  国际
电子商务法  第一节  国际电子商务法概述  第二节  电子商务基础法——《电子商务示范法》  第三节  
国际电子签名与认证法  第四节  国际电子合同法  第五节  国际电子支付法

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<国际商法>>

章节摘录

2.仲裁的受理仲裁机关在收到申请人提交的仲裁申请书及有关材料后，应立即进行初步审查以决定是
否立案受理。
一般来说，审查事项包括：（1）仲裁条款或仲裁协议是否有效，该仲裁机构是否享有对该争议的管
辖权；（2）请求仲裁事项是否属于仲裁协议范围之内或是否能进行仲裁；（3）有否超过仲裁时效，
如《联合国货物买卖销售合同公约》规定买卖合同的时效为4年；（4）有具体的仲裁请求及所依据的
事实和理由；（5）仲裁协议当事人的名称和仲裁申请书申请人和被申请人的名称是否一致等。
中国国际经济贸易仲裁委员会经审查，认为仲裁手续不完备的，可以要求申请人予以完备；认为仲裁
手续完备的，即正式立案受理。
否则将仲裁申请书及有关材料退回申请人，并说明其不予受理的理由。
如仅是某些形式要件不符规定，仲裁机构则要求申请人予以补正。
仲裁机构受理案件后，应即向申请人发出受案通知，并一同将仲裁机构的仲裁规则及仲裁员名册发送
给申请人。
同时仲裁机构也将向被申请人发出仲裁通知，并一同将仲裁申请书副本及其附件、仲裁机构的仲裁规
则及仲裁员名册发送给被申请人。
仲裁程序自中国国际经济贸易仲裁委员会或其分会发出仲裁通知之日起开始。
3.答辩被申请人在收到仲裁申请书后，应在45日内提出答辩书及有关证据材料。
答辩书的内容应对申请人在仲裁申请书中提出的请求、陈述的事实和依据的理由加以回答、抗辩和反
驳。
仲裁答辩书和仲裁申请书一样，一般也应写明答辩的事实、理由及证据、争议的焦点及被申请人对此
的意见等。
被申请人不提交答辩书的，不影响仲裁程序的进行。
被申请人应在仲裁通知指定的期限内或在答辩书中指定仲裁员或委托仲裁机构代为指定。
如果被申请人对申请人提请仲裁，或对仲裁委员会的管辖权有异议，被申请人可在答辩期限内提出。
在此情况下，仲裁机构应先就管辖权问题作出决定后，再进行案件的仲裁程序。
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