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前言

　　一部书稿搁在我面前，竞从夏天搁到了冬天。
　　一个难题摆到了我眼前，竟从初夏摆到了初冬。
　　一篇序文从当初的诺言变成今天的文字，竞从夏日写到了冬日。
　　这部就是展现在读者面前的《四大名著与律师赢谋》书稿，书稿的主人不是一位作家，而是一位
律师。
　　这个难题就是叫做杨培国的山东律师给我们出的：我国古典四大名著与律师职业有何关系？
博大精深的中国传统文化与刚刚萌芽的律师文化有无关系？
通过律师“断章取义”的四大名著与我们眼中的四大名著有何区别？
　　这篇序文就是我在杨培国律师的盛邀之下作出的承诺。
但承诺之后我即刻就有些后悔。
后悔自己承诺得过于匆忙，过于草率，过于大胆。
因为我对代表中国传统文化的经典精品四大名著没有做过深入研究，对底蕴深厚的四大名著与现代律
师职业之间的关系没有做过比较研究，对从四大名著中究竟能够发掘出多少对律师文化有关的营养元
素没有做过实证研究。
　　尽管如此，我还是决定接受挑战，看看律师眼中的四大名著究竟有什么不一样。
于是，我一字一句、一章一篇地读完了这部书稿，读完了这部别具一格的“律师版”四大名著。
于是，我从夏天拖到了冬天，从夏天读到了冬天，从夏天写到了冬天。
　　说起四大名著，大凡中国人，不论男女，也不论老少；不论财富多寡，也不论文化水平高低；不
论身居大江南北，也不论客居异国他乡，都不会感到陌生，似乎都能说个大概，好像都能讲个明白。
最近，相继传出要再版重拍四大名著的消息，也足以证明四大名著的影响力、生命力及国人对其的热
捧度。
　　据我所知，将古典四大名著与律师职业真正挂起钩来的事情好像还没有过，但杨培国律师做到了
。
所以，从这个意义上说，杨培国律师是吃螃蟹的天下第一人；所以，杨培国律师的发现，让我们眼前
一亮；所以，杨培国的探索，让我们对古典四大名著的理解又打开了一扇门，推开了一扇窗，展现了
一片新的视野。
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内容概要

　　对中国律师文化的研究和探讨，是中国律师界面临的一个重大课题。
但是，目前为止，我国波澜壮阔的律师事业，却没有形成完整的律师文化。
我国的律师文化应该是我国文化的一个重要组成部分，不仅应该吸收当代优秀的中外文化的精华，外
国律师文化的精华，而且应该传承我国源源流长、浩瀚无边、博大精深的中国古典文化的精华。
而我国古典文化中影响深远的莫过于蜚声中外的古代四大名著——《水浒传》、《三国演义》、《红
楼梦》、《西游记》，如果能以一个律师的眼光，一个律师的视野，从中“发现”其中对律师事业的
发展、律师事务所的管理、律师的自我界定有所帮助、有所借鉴的内容，找到我国律师文化与我国古
典文化的对接点，这无疑是一件既有意义又有意思的事情，相信不论法律专业人士还是热爱古典文化
的普通大众都会对此产生浓烈兴趣，一方面可以从一个新的视角重新领略四大古典名著的魅力，同时
更重要的是可以在迁移默化中提高个人修养、执业技能以及律所管理方法等等。
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作者简介

杨培国，律师，1965年4月出生，1992年考取全国律师资格，1995年成为执业律师，现执业于山东豪才
律师事务所，系山东孙子研究会理事，中国民主同盟盟员。

    具有丰富的为大中型企业、私营企业、公民个人从事法律顾问、代理、辩护、谈判的法律技能和律
师谋略，并为2006年首届山东律师论坛、2006年第六届中国律师论坛、2007年第七届中国律师论坛
、2008年全国婚姻法律师实务论坛、2008年山东律师论坛的演讲人，是国家环保部中华环保联合会
在2008年12月份确定的全国环境维权志愿律师。

    2005年10月份，率先在国内提出设立“中国律师节”的倡议，是国内第一个倡议设立中国律师节的
人。

    2006年7月份，由山东人民出版社出版运用古典兵法《三十六计》为律师代理、斡旋赢得胜诉、谈判
成功的谋略专著《律政赢谋36》。
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书籍目录

第一部　梁山伯与律师事务所管理　引言　粱山泊与律师事务所，粱山好汉与律师　一、林冲火并王
伦，看律师事务所的解体　二、粱山泊的“替天行道”，与律师事务所的文化建谢　三、宋江口中的
“山寨号令”，与律师事务所的制度建设　四、晁盖“喝叫”斩杨雄、石秀，说律师事务所的声誉　
五、李逵砍倒“替天行道”杏黄旗，说律师之间的关系　六、“大口吃肉、大碗喝酒”，律师事务所
的利益分配　七、宋江为王矮虎说亲，与律师的“心理收入”　八、众好汉投靠梁山泊，靠的是品牌
效应　九、粱山泊是一个英雄的团队，律师事务所是一个精英的团队　十、从粱山泊好汉的位次排名
，看律师事务所的权利分配　十一、宋江PK卢俊义，谈律师事务所负责人的合适人选　十二、宋江安
排孙二娘开店，看律师事务所业务部的设立　十三、饮马川、芒砀山好汉加入粱山泊，浅说律师事务
所的兼并　十四、粱山泊接受招安，律师事务所战略决策的抉择　十五、李俊为暹罗国主，演绎律师
事务所的分化　尾声　粱山好汉的社会形象，律师的社会形象第二部　三国故事与律师发展　引言　
“滚滚长江东逝水，浪花淘尽英雄”　一、我们怎样才能组建律师事务所　二、律师事务所需要什么
样的人才　三、律师事务所怎样招揽人才　四、律师事务所的人才培养　五、律师事务所的人才管理
　六、律师事务所是一个合作的团队　七、律师的道德品行　八、律师“跳槽”的基本道义　九、律
师事务所的人际关系　十、律师个人的自我保护　十一、律师与律师事务所的关系　十二、百年律师
事务所，百年梦想第三部　大观园里的管理模式不是梦　引言　大观园里的优秀管理人才 　一、王熙
凤的岗位责任制　二、贾探春、薛宝钗的承包制 第四部　律师也是“取经人”　引言　律师也是“取
经”人　一、唐僧不适合做律师事务所的管理人　二、孙悟空很适合做律师　三、孙悟空打官司注重
调解　四、猪八戒不适合做合伙人　五、沙和尚、白龙马都是可靠的职业律师　六、阿傩、伽叶向唐
僧要“人事”　七、真假孙悟空与真假律师　八、律师与弼马温、齐天大圣后记　浅说中国律师文化
与中国古典文化
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章节摘录

　　第一部　梁山伯与律师事务所管理　　一、林冲火并王伦，看律师事务所的解体　　因为积怨甚
深，林冲火并了王伦。
从此，梁山泊原来的管理格局、利益格局被打破。
对此，律师事务所的管理者应该深思，避免组织内部矛盾的发生，确实是一个涉及组织内部管理的重
大问题。
　　俗话说“合伙的买卖难做”。
难，不仅难在合伙做的“买卖”上，而且难在合伙人之间的权利分配、利益权衡、关系处理，对合伙
组织的管理理念、入伙退伙等重大问题的共同认识、价值取舍上，而这些问题，无不涉及合伙组织的
负责人“为人处事”的素养，即合伙人智术的深浅、心胸的宽狭、眼光的远近、人品的贤愚、手段的
强弱。
合伙组织负责人的上述素养，无不影响或左右这个合伙组织的团结、稳定、发展、成长、壮大，乃至
是否安危、生存。
因此，合伙组织合伙人的位置是合伙组织的重要位置，合伙组织负责人的选择，是关系着合伙组织“
生死存亡”的大问题。
无疑，《水浒传》第十九回“林冲水寨大并火晁盖梁山小夺泊”描写的林冲火并王伦，就是对这个认
识的一个极好的阐释。
　　《水浒传》第十一回“朱贵水亭施号箭林冲雪夜上梁山”中写到，林冲拿着柴进的推荐信来到梁
山泊，梁山泊首领白衣秀士王伦因见林冲是东京八十万禁军教头，不由得动了心思——　　“⋯⋯蓦
地寻思道：‘我却是个不及第的秀才，因鸟气，合着杜迁来这里落草，继后宋万来，聚集这许多人马
伴当。
我又没十分本事，杜迁、宋万武艺也只平常。
倘若被他识破我们手段，他须占强，我们如何应敌？
不若只是一怪，推却事故，发付他下山去便了，免致后患。
只是柴进面上却不好看，忘了前日之恩。
如今也顾他不得。
’⋯⋯”　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　作为一位执业多年的律师，杨培国勤于阅读，敏于思考，善于写作。
他对于四大文学名著的谙熟令人钦佩，更让我惊奇的是，他有着极为丰富的联想功夫，能够把看似不
相关联的文学故事跟律师实践以及律师事务所管理中的问题联系起来，揭示了文学作品更为广阔的社
会价值，产生了十分奇妙的阅读效果。
因此，我很乐于向读者推荐这本很有启发意义和阅读乐趣的作品。
　　　　　——贺卫方　　《四大名著与律师赢谋》作者杨培国律师是一位对传统文化有研究、有思
考、有发现的思者与行者。
在《四大名著与律师赢谋》中，您将看到杨律师根据传统文化提出的命题，依据律师工作提出的课题
，更重要的是，他以文化力为我们解决律师职业难题和管理困惑。
如果您想换一个角度看四大名著，如果您想从另一个角度看中国律师，如果您想找一个新的角度看传
统文化与律师文化的传奇嫁接，那么，就请您打开这《四大名著与律师赢谋》吧！
　　——刘桂明
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