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前言

1999年3月15日，宪法修正案将“依法治国”写进宪法。
如今，我国法制建设已取得了很大成就，企业与老百姓的法律意识已大大加强，已有管理工作走在前
面的企业提出了“依法治企”的管理思想并付诸行动。
在一“国有企业改革与发展及技术创新成果展览会”上，山东的胜利油田展示了其依法治企的经验。
经验一：企业经营决策不仅考虑经济和技术上的可行性，同时考虑法律上的安全性，称之为“决策行
不行，先问法律准不准”。
经验二：严把合同关。
胜利油田每年签订各类经济合同2万多份，总标的额200多亿元。
通过推行合同全过程管理，16年共节约资金、挽回经济损失9亿多元。
经验三：依法维权。
3年中，胜利油田通过协商、仲裁、诉讼等多种方式妥善处理各类纠纷720起，涉及金额4.38亿元，节
约资金、挽回经济损失1.23亿元。
笔者认为“依法治企”与“依法治国”是大同小异的，“依法治企”应该是企业的明智选择。
要依法治企，合同管理问题是企业必须重视的。
我国已加入WTO，经济对外开放的广度和深度将迎来一个新的阶段，市场竞争将更加激烈，国际间贸
易往来将不断增多，合同管理是企业风险管理和控制的最佳手段，是所有法律风险控制的第一步。
企业应依法实施合同管理，提高综合竞争力。
目前，我国有相当多的企业综合竞争实力和管理水平，尤其是合同管理水平，与国内先进企业相比差
距较大，与国外企业更是不可同日而语。
这主要表现在合同体系不健全、合同管理水平低、合同管理人员的相关合同管理素质较低。
在企业经营中，不慎签订的一个合同就有可能导致企业面临破产的窘境，因此，企业必须加强对合同
管理的研究、加强对控制合同风险对策的研究，以提高企业的抗风险能力，确保在日益竞争的市场上
求生存、谋发展。
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内容概要

视角独特——本书从代理人的视角进行写作，每个案例均系在作者亲自代理的合同案件的基础上加以
创作，并附有判决书内容，让读者亲临其境解决合同管理与运作常见法律问题。
    结构合理——本书各章首先对合同管理的基本知识进行简介，既而绝大部分内容侧重手对案例的分
析和对判决书的讲解。
重点分析和介绍企业合同管理与运作过程中所可能遇到的种种问题，以100个案例进行佐证和讲解，凸
显同类图书最应该具备的实用性和操作性。
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：//zhangguoyin.cn）首席私人律师，曾先后执业于北京市中孚律师事务所、北京市岳成律师事务所、
上海建纬律师事务所北京分所，律师执业证号：0119951107726。

    张国印律师曾先后就读于重庆交通大学（原重庆交通学院）道路桥梁系、中国政法大学法律系、清
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    张国印律师曾先后作为特邀嘉宾、主持人、法律专家、随行律师等参与过中央电视台、中央数字电
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章节摘录

第一章 合同订立的常见问题与对策在阐述合同订立问题前，先介绍一下合同种类。
法律并没有对合同分类作出明确规定，但学理上一般将合同主要分为以下几类：双务合同和单务合同
。
根据当事人双方权利义务的分担方式，可把合同分为双务合同与单务合同。
双务合同，是指当事人双方相互享有权利、承担义务的合同，如买卖、互易、租赁、承揽、运输、保
险等合同为双务合同；单务合同，是指当事人一方只享有权利，另一方只承担义务的合同，如赠与、
借用合同就是单务合同。
有偿合同与无偿合同。
根据当事人取得权利是否以给付对价为标准，可以将合同分为有偿合同与无偿合同。
有偿合同是当事人双方各因给付而取得对价的合同；无偿合同，是指当事人一方只享有合同权利而不
给付任何对价的合同。
有些合同只能是有偿的，如买卖、互易、租赁等合同；有些合同只能是无偿的，如赠与等合同；有些
合同既可以是有偿的也可以是无偿的，由当事人协商确定，如委托、保管等合同。
双务合同都是有偿合同，单务合同原则上为无偿合同，但有的单务合同也可为有偿合同，如有息贷款
合同。
诺成合同与实践合同。
根据合同的成立是否以交付标的物为要件，可将合同分为诺成合同与实践合同。
诺成合同，又叫不要物合同，是指当事人意思表示一致即可成立的合同；实践合同，又称要物合同，
是指除当事人意思表示一致外，还须交付标的物方能成立的合同。
要式合同与不要式合同。
根据合同的成立是否需要特定的形式，可将合同分为要式合同与不要式合同。
要式合同，是指法律要求必须具备一定的形式和手续的合同；不要式合同，是指法律不要求必须具备
一定形式和手续的合同。
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