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前言

　　引言：屈云波回到派力营销 因为多年身体透支的原因，从科龙合约到期回京后，我给自己彻底放
假了4年多，至去年年初身体恢复正常后，才开始认真研究我个人及派力营销的二次创业该怎么做。
认真研究后的结论是：作为中国营销知识传播和专业营销服务13年的领航者，派力营销在中国营销界
有着非常好的商誉、品牌和客户积累，而且仍然保持着中国领先的、深厚扎实的营销技术积累和超前
的营销理念．我们应该继续专注营销并继续向中国营销人员倡导专业务实和持续成长，但需要做较大
的、更具使命感的战略升级！
因为中国专业营销服务市场已经进入成长期．总体上中国企业和营销人员对专业营销人才、知识和信
息的市场需求既扩大了又加深加宽了．质量要求也逐步提高了，但派力营销应该、也完全有能力迅速
回到中国营销知识传播和专业营销服务行业领导者的位置！
 过去：派力营销曾是中国营销的启蒙者 派力营销创办13年来，始终不忘自己的立业宗旨和经营理念，
那就是&ldquo; 传播专业营销，伴您健康成长&rdquo;和&ldquo;踏踏实实做人、扎扎实实做事&rdquo;(
现在是&rdquo;等价交换．互信互敬&rdquo;)。
正是靠着这一信念的支撑和鼓励，一代又一代派力人在中国营销进步带来的动力和压力下，以铺路石
的精神和领航者的定位发展到了今天．以一个小公司力所能及的营销知识传播方式(图书、多媒体、文
章、讲座、培训、咨询等)，赢得了5&infin;万个中国营销同仁&ldquo;中国营销的启蒙者&rdquo;的肯定
和鼓励；同时，派力营销及派力营销历届同仁也赢得了与品牌和能力相匹配的市场价值。
　　未来：派力营销将是中国营销的成长伙伴 企业需要不断发展、营销人需要不断成长，这其中必然
伴随着持续的、不断进步的各类专业营销服务需求。
派力营销经过一年时间的慎重研究，决定实施战略升级&mdash;&mdash;即由过去&ldquo;中国营销的启
蒙者&rdquo;升级为&ldquo;中国营销的成长伙伴&rdquo;。
具体而言就是由过去的&ldquo;大众入门水平的营销知识传播(图书、多媒体、文章、讲座、培训、咨
询等)&rdquo;．转向以&ldquo;分众分层次的营销成长服务(营销管理咨询、营销人员培训、营销人才服
务、营销知识传播)&rdquo;，并借助于&ldquo;派力营销在线(战略目标是成为中国最具商誉的、最大的
市场营销人才、市场营销知识和信息交易平台；第一阶段的主要业务是营销人才中介和营销知识交
易)&rdquo;及其他新的营销工具．以及不断提高的产品和服务质量，使派力营销一步一个台阶地成为
中国营销界越来越信赖的成长伙伴。
　　当然，派力营销的战略升级需要很多新老朋友的支持和参与，尤其是志同道合的同业及同业人才
，欢迎您们以各种可行的方式合作及加盟进来。
　　北京派力营销管理咨询有限公司合伙人 派力营销在线发起人 屈云波 2007年5月18日
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内容概要

在现代商业社会，你的四周充满着无数的成功机会。
只要把握得好，就可以让你的收入、权力、影响倍增。

但问题是：你对它们根本熟视无睹。
本书将告诉你如何找到这些增加收入及成功的秘密，提供你一些有效的策略和执行方法，替你带来更
多的财富、尊敬及成功。
一旦你领略其中滋味，一切都将改头换面。
事实上，这些策略可以应用在你生活中的各个领域，用以说服他人接受你的想法观念，教你成为一个
拥有影响力并赢得尊敬的领导人物，以及如何用光明正大的手段得到你想要的东西。

你即将进一步趟神奇的旅行，将去发掘隐而未现的资源和机会。
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作者简介

杰·亚伯拉罕，美国最为知名的实战型营销大师、演讲者及培训专家。
他已成功辅导帮助过上千爱公司，他的客户包括：IBM、微软、花旗银行等等。
目前，他和家人居住在加州。
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书籍目录

第一部 挖掘销售机会的九条法则
第一章 你的发展计划 ——你要去哪里：对计划的审查
第二章 伟大的期望 ——如何成为常胜强人
第三章 前景难卜时如何举步向前 ——评估你目前的销售实力
第四章 经营灵魂：****的策略 ——接近顾客及同事的哲学思维
第五章 今日打平，明日赚大钱? ——顾客整体价值的计算
第六章 远超对手 ——如何发展独特的销售技巧
第七章 对方无法抗拒的诱惑 ——如何消除购买的首要障碍
第八章 你也要左脚的鞋吗? ——增加顾客满意度的方法
第九章 绝不会跌下悬崖的方法 ——你一定要先试一试
第二部 倍增销售业绩的十二条途径
第十章 请个朋友帮忙 ——如何发展“皆大欢喜”的互利关系
第十一章 你应该相信的人 ——如何设立一个正式的参考系统
第十二章 联系旧客户 ——重新联络你过去的顾客、同事、朋友
第十三章 你的一万销售大军 ——用宣传单发动销售攻势
第十四章 发现你的销售力量 ——设立更高的目标
第十五章 华医生，请过来 ——电话销售技巧
第十六章 利用网络赚钱 ——如何进行网上销售
第十七章 29美元买下曼哈顿 ——不用钱也可以发大财
第十八章 与顾客沟通再沟通 ——生意兴隆的秘诀
第十九章 彩虹的另一端 ——如何实现真正的目标
第二十章 成功无止境 ——向更高的目标前进
第二十一章 你比想的更有钱 ——追求更大的成就
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章节摘录

　　人的脑袋何其奥妙，有时能够了解错综复杂的概念，有时却对明显而简单的事情视而不见。
以下是一些真实的案例：　　冰淇淋是在公元前2000年发明的，但直到3900年后，才终于有人发明了
蛋卷冰淇淋。
提供肉食的动物早在人类出现之前就存在于地球上了，而在公元前2600年前就有人烘烤出了面包，但
又花了4300年，才有人忽然将肉类和面包合二为一，&ldquo;发明&rdquo;了三明治。
现代人所使用的抽水马桶于公元1775年问世，但直到1857年，才有人发明了手纸。
　　当这些明显的事实摆在人们面前时，人们才觉得&ldquo;就这么简单啊！
&rdquo;但为什么我们没有早点发现它们呢？
　　在现代，尤其在市场经济社会，仍有无数这种明显事实尚未被连结起来。
其实你的周围充满着这种简单而明显的解决之道，可以让你的收入、权力、影响力以及成就倍增。
问题是：你对它们根本视若无睹。
　　我将告诉你如何找到这些连结点，提供给你一些有效的策略和方法，为你带来更多的财富、尊敬
及成功。
一旦你领悟了其中的秘诀，一切都将轻而易举。
　　本书的重点是教你如何改进你的商业生涯，但事实上，这些策略也可以应用在你生活中的各个领
域，用以说服他人接受你的想法及观念，教你成为一个拥有影响力并赢得尊敬的领导人物，以及如何
用光明正大的手段得到你想要的东西。
　　有关如何成功地在商场上应用这些策略，我至少有200个以上的特殊案例，但重点是当你读到这些
策略及例证时，必须集中注意力，了解如何将这些要点成功地应用在你全部的生活当中。
　　你即将开始一次神奇的旅行，前去发掘隐而未现的资源和机会。
　　你将会对这些目的如此轻易达到而大吃一惊。
好到难以置信吗？
其实不然。
就让我举个看似庞大而复杂的增加收入的问题为例证。
　　你曾想过有多少种办法，可以增加公司的业务量呢？
100种？
200种？
还是500种？
只是想想从哪里开始就够烦人了。
但好消息是：只有3种增加生意的方法：　　●增加客户数目。
　　●增加每一客户单笔生意平均交易量。
　　●增加客户回头交易数目。
　　只有这3种。
只专注这3个项目，你的工作就少多了，也容易多了。
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媒体关注与评论

　　过去20年中一些最大的、最受人瞩目的商业成功故事是杰?亚伯拉罕策划创造的。
一个人能用同样的人力、同样的公司、做同样的工作、用相同的成本，在用了杰?亚伯拉罕的策略后就
取得10倍以上的利润，我如此毫无保留地钦佩杰?亚伯拉罕也就毫不奇怪了。
我已经把他的营销课程直接推荐给至少500人，他们都获得了非常大的成功。
　　&mdash;&mdash;世界第一潜能开发大师安东尼?罗宾 畅销书作者、亿万富翁　　杰&middot;亚伯
拉罕的作品，对如何发掘你客户、员工和业务中的隐藏资源及被忽略的商机提供一个更多元的思考方
式&mdash;&mdash;关于你自己、你的商机、你的努力和你想要的成果。
　　&mdash;&mdash;麦克尔&middot;巴斯 联邦快递公司创始人　　我在研拟《心灵鸡汤》一书的概念
时去找杰?亚伯拉罕，他教了我们2招杀手级绝招，相当管用，让我们的书因而大卖，全球畅销1亿本以
上。
　　&mdash;&mdash;马克&middot;汉森 《心灵鸡汤》作者之一　　杰&middot;亚伯拉罕是当今美国最
厉害的销售大师，他的想法可以立刻对你产生帮助，价值亿万，我的生意的各个层面都运用他的法则
，取得了令人惊叹的效果。
　　&mdash;&mdash;博恩&middot;崔西 美国首屈一指的商业心理大师　　如果判断一种职业成长状况
的尺度是其从业者所能收取的费用的话，行销这一行业已经成熟。
杰&middot;亚伯拉罕收取&hellip;&hellip;($5,000)每个小时有关行销的电话咨询&hellip;&hellip;(而且)在帮
助企业成长方面很有一套。
　　&mdash;&mdash;《纽约时报》　　十五年前，杰教我如何将未被充分利用的无形资产一夜之间转
变为现金。
头一年，利用他的建议我赚了100,000美元，紧接着我的每一个行业都年年如此。
这就意味着杰教会我的一样东西就给我挣了150万美元。
他是全国最优秀的销售理论家和实战家之一。
　　&mdash;&mdash;切斯&middot;雷维尔 《企业家》杂志创立者　　杰&middot;亚伯拉罕的独到之处
：像魔术一般把公司里表现最差的菜鸟，瞬间变成行销和销售的奇才。
　　&mdash;&mdash;《Forbes》财富福布斯排行榜（2000年6月）　　杰&middot;亚伯拉罕是这个星球
上最昂贵、最成功、最有效的销售顾问。
　　&mdash;&mdash;美国最具影响力的《成功》杂志发行人
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编辑推荐

　　全美销售专家第一人杰&middot;亚伯拉罕精华力作　　世界顶级商业心理大师安东尼?罗宾、博
恩?崔西联袂推荐　　《纽约时报》、《福布斯》、《成功》、企业家杂志高度评价　　　　在现代商
业社会，你的四周充满着无数的成功机会。
只要把握得好，就可以让你的收入、权力、影响倍增。
但问题是：你对它们根本熟视无睹。
　　《发现你的销售力量》美国商业经典之作！
销售天才亚伯拉罕以协助一千多家大小企业的经验，凝练成智慧，揭示了所有隐而未现的商机，更进
一步教你如何将革命性思想应用在各行各业的销售实践中，把销售机会变成最大业绩。
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