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内容概要

朋友是人生的一笔重要的财富。
在人生的道路上，仅凭一已之力打拼，很难获得成功。
一个人的成功离不开众多朋友的支持和帮助。
因此，赢得朋友在我们的人生中尤为重要，而我们面对匆匆而过的人们，往往会感到困惑和陌生，似
乎很难与其沟通。
虽然我们待人坦率真诚，却并不能如一些交往高手一般轻易且成功地获得众多朋友。
这时，我们需要的就是一种交往的方法。
    交往的方法犹如盲人的拐杖，缺了它，将寸步难行；破译了它，就等于找到了找开人灵之窗的钥匙
，道路将畅通无阻。
    本书是根据20世纪最伟大的人生导师，美国的戴尔·卡耐基的著作及演讲与授课记录整理而成的。
它将教会你如何获得朋友并赢得他们的信任，也将教会你如何影响他人而不伤害他人。
    当我们面对人际交往中的困惑时，不妨翻开本书，卡耐基的人际交往思想将会照亮你心中的孤独，
世界会变得明朗起来。
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