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内容概要

　　《销售渠道规划与管理》是市场营销管理的重要组成部分，作为企业进入市场、实现产品价值与
使用价值过程中的销售渠道决策与管理，近年来引发了企业界与学术界的广泛关注和深入探索，正在
策略和战略层面上不断深化。
　　在市场竞争日益激烈的今天，销售渠道的规划与管理已成为企业取得竞争优势，提高谈判能力的
重要砝码。
正因为如此，越来越多的企业将销售渠道的建设与维护当作大事来做。
　　带着与时俱进的使命感，为了满足我国企业经营实践的需要，切实为中国企业搭建国际化、信息
化平台做点工作，为培养中、高级营销管理人才提供科学的高质
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