
第一图书网, tushu007.com
<<开一家赚钱的特色店>>

图书基本信息

书名：<<开一家赚钱的特色店>>

13位ISBN编号：9787504455437

10位ISBN编号：7504455431

出版时间：2006-7

出版时间：中国商业出版社

作者：范修初

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<开一家赚钱的特色店>>

内容概要

开一家赚钱的特色店，ISBN：9787504455437，作者：范修初

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<开一家赚钱的特色店>>

书籍目录

特色饭店  市场行情分析  饭店选址应考虑的四大因素  店面装修  如何管理经营饭馆零售店铺  市场调查
的四个方向  零售店铺的选址  零售店铺的空间设计技巧  零售店铺的计划与投资  精打细算用资金  顾客
喜欢的和反感的卖场  商品陈列的两种基本方法个性酒吧?  可行性研究  科学选址是经营的重要内容  酒
吧的结构与分类  酒吧服务的九大原则  酒吧的经营茶馆  市场分析  开业筹备  特色茶具的选择  茶馆经
营的四要件咖啡店  市场调查的四个原则  选择最好的位置  拟定经营计划的三要素  以形象来吸引顾客  
成功经营咖啡馆的四项要诀连锁店  商圈调查  商圈调查的要点和方法  挑选品牌的四大原则  挑选加盟
品牌的六大标准  选择合适的加盟体系洗衣店  行情分析  行动计划  连锁店如何经营管理  洗染店的经营
风险  洗衣设备的选择  必要的培训建筑装潢公司  市场行情分析  装潢公司自家门面的四种风格  房间特
色设计  怎样减少同客户之间的矛盾美容美发店  美容界的一般动向  美容院管理的基本构想  店铺的布
局与形象  店铺的气氛形成  核对开业的必需品  美容院的员工管理  美容院的技术与运用体系  基本的经
营对策  美容院经营方面存在的问题女子服装店  火热的女装市场  市场的定位  选择女装店地点的条件  
赏心悦目的商品空间  出色的女装店经营者  精打细算话盈利  和气的待客方式  精彩的促销服饰店  做好
市场调查  凋查你的竞争对手  等集资金  寻找有利的店面  眼饰店室内设计婚庆服务公司  市场行情分析 
婚庆市场上九大卖点  如何经营婚庆服务公司  婚庆公司的特色经营项目日本料理店  日本料理的由来  
日本料理名词  餐厅选择与设计  厨房成本核算  餐饮营销方法    健身房  市场状况  健身房开业经营  可能
面临的风险网上商店  市场行情分析  如何选择店铺  网络会员制营销的两种倾向  对于定价的策略分析  
最佳适合于网站海外推广的十大顶级搜索引擎  网上开店有技巧  网上开店三大难点  网站推广的方式方
法汽车装饰美容店  商圈调查  投资契机  目前汽车装饰美容市场存在的问题及利润分析  投资人手的三
种方案西餐厅  市场分析  从西餐看文化  西餐厨房的设计布局  西餐厅的情调  西餐厅的服务药店  经营
机会分类  医药商品质量管理的内容  销售  医药商品销售策略  医药市场的开拓  附录一：商业计划书  
精英杰公司计划实例  附录二：劳动合同范本  附录三：总经销授权合同书  附录四：委托代销协议

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<开一家赚钱的特色店>>

章节摘录

书摘饭店选址应考虑的四大因素    饭店的选址很重要，巧妙利用选址的效果，可以扩大影响，招揽顾
客。
为此，要考虑以下四个因素。
    一、转角不同。
生意不同    常言道，“一步一市”，“转一米，差一里”，这不是危言耸听，而是残酷的商业法则。
若店铺的位置朝向是辅路，与客流朝向相悖，不容易到达，可见性差，哪怕是转角也不是好位置。
另外，朝向问题亦不容忽视，有的商业店铺只有一面旺，在挑选店址时要进行充分的实地观察。
    二、灯下效应    在日常的生活中有这样的现象：晚上街口的两个路灯下有很多人在休闲、娱乐、谈
天，而两个路灯中间却空无一人，这就是所谓的“灯下效应”。
灯下效应在饭店选址中有可操作性，若认为在金线上选址应该是金点的话，就会酿成大错。
应该说两个街口好似两个路灯，街口有很强的凝聚力：若两个街口中间有购物中心或明星店，顾客流
向是从街口向中间聚集，然后再向两边扩散，这时街心、街口均属于好位置。
若街心没有购物中心或明星店，则只有街口属于好位置。
    三、市政规划因素    市政规划因素是饭店在选址时应考虑的另一个重要因素  如果在开店以后，门前
交通干线上加上隔离栏，会失去很大一部分顾客。
隔离栏另一侧的顾客则因为不易到达而有可能去对面的饭店或同类的饭店。
当然，过街桥或地下街是克服隔离栏的有效途径。
但若与店头相距较远，则应该重新评估顾客流量，营业额也大打折扣。
理想的状况是，过街桥或地下街直接进入物业本体以增进易到达性。
总之，在选址时要充分考虑该区段是否属拆迂范围，是否有道路拓宽规划等因素。
    四、争取有利的广告位置    在今天，争取有利的广告位置，是饭店取胜的重要招术。
麦当劳的成功除了借助每年数亿美元的媒体广告费以外，还借助它的店头广告、路牌广告等。
麦当劳不惜重金创造全方位的广告位，这是所有饭馆选址值得借鉴的样板。
除了店面的广告位以外，在所在物业的不同方向、楼顶都应该争取广告位置。
    P4-5

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<开一家赚钱的特色店>>

编辑推荐

如何有效果提升店铺的管理技巧？
如何才能确保店铺获得源源不断的利润？
本书从店铺经营的各个方面——技术与市场调查、店址的选择、店铺的设计装潢、店铺的组织机构与
管理制度、资金管理，员工管理、商品管理、促销战略、顾客与服务、特许经营及店铺的成长发展战
略等方面系统的介绍了店铺管理的各种方法与技巧，并在各主要章节都辅以典型的案例，以便读者可
以更好的理解与运用。
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