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章节摘录

书摘店铺好老板十大要件    一般店铺的共同弱点是：规模小，经不起风浪的冲击，在与大店铺或老店
铺竞争中总是处于被动的地位，稍有不慎，便很容易被人击垮。
但并不是因此就能说明普通店铺在商界中生存不了，相反，如果普通店铺有了十分精明的好老板，以
上这些弱，气都构不成对他以及他的企业致命的威胁。
那么，怎样才能成为一家店铺的好老板呢?    1.热爱自己的工作，热爱自己的店铺。
并能熟知和指导工作中的每一个运作细节，这样才能无愧为自己店铺的真正的主宰者。
    2.行业专一，不随便偏离自己的方向，并在自己的产品或商品的经营手段上，有较强的创新欲望。
    3.把店铺当做大家的店铺，决不把自己的私事和店铺的整体利益混淆在一起。
    4.制定严格的预算制度和统计制度，并从所盈的利润中抽取部分结余作员工的福利。
    5.无论遇到多大的经济困难，绝不拖欠或无故扣发员[的薪金。
    6.厉行节约，尽量降低成本，并善于把能节省的部分让利给顾客。
    7.定期检查库存账目，以便核算店铺的实际利润，杜绝泡沫利润，    8.高薪聘请素质高、有责任心、
能忠于职守的雇员参与店铺管理。
    9.用智慧主导决策，敢于竞争，善于竞争，但不盲目和同行斗气。
    10.能够从大处着眼，小处着手，遇到困难不轻易气馁，遇到强者不轻易退却。
    自信最关键    自信最关键。
一个连自己都不相信的人，能指望别人相信吗?能真正鼓舞你的人恰恰是你自己。
    在生活中你敢不敢说“我是第一”?这个问题的回答并不困难。
如果你是个渴望成功的人，并且是一个意识到以个性为中心是成功的基础的人，请回答：“当然，我
就是第一!”    如果想保持一点谦虚的绅士风度，你也可以回答：  “不是第一。
”但要不失时机地补上一句：  “是并列第一。
”    为什么一定要是第一呢?    因为你本来就是第一。
至少，你要在意识中播种争第一的信心，这样，你的个性才会真正成熟起来。
记住!生活需要个性。
    无数受人尊敬的成功者，都曾经宣称自己是第一人物。
是不是第一毋须追究。
关键是他们的确取得了个人成功。
    P3-4
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编辑推荐

面对激烈的竞争，顾客越来越分教，利润越来越薄，对于一个刚刚开张的店铺来说，怎样才能在自己
经营的利润空间里分到一块蛋糕，生存下去并且发展，这才是开店的使命。
开店就必须对自己行业内的所有一切有充分的了解，这样不仅可以经营好自己的店铺，同时还可避免
同质化竞争导致的价格恶战，使自己永远都为赢家！
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