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内容概要

　　推销不仅是未来分销领域发展的大趋势，更是一项发展潜力大，并且自　主性强、风险低、成功
机会多、前景好的事业。
在一万多个百万美元收入的　美国家庭中，有80％都是从事推销事业或自营事业等自主性事业的。
　　《大推销：成就直销高手》介绍了推销心理学的产生和发展过程，具有实用性、适应性的特点　
，通过理论描述与大量的案例分析，使学习者能够掌握；　　　推销过程中的如何寻找客户和说服客
户这个环节；　　　顾客的个性心理特征以及顾客购买行为的心理活动过程；　　　推销活动与顾客
的心理关系。
　　身为一名推销或者直销从业人员，你是在与他人分享产品，是助人，不　必害怕遭到拒绝，更不
必觉得矮人一截。
许多人都有梦想，然而只有少数人　能够实现梦想，因为只有少数人勇于实现他们的梦想。
　　加油，下一个百万富翁一定是你！
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书籍目录

上篇：如何寻找客户你的客户在哪里?——24种寻找客户的方法寻找客户是关键他在这里方法一：建立
分类卡片——掌握客户最新动向案例：“卖武器”的启示方法二：重复销售法——使之成为长期客户
案例：推销大师被反推销方法三：从竞争对手处寻找顾客法案例：弗兰克推销法方法四：同行寻找法
——利益一致客户也就一致案例：木村的想法方法五：对口行业助手寻找法案例：乔的好助手方法六
：朋友变客户——顺其自然交往案例：迪克与拉利方法七：亲朋好友介绍法——扩大亲朋好友圈案
例1：咖啡屋里的转机案例2：15分钟完成的25万美元生意他被吸引方法一：利用产品寻找顾客——让
产品吸引客户案例1：一言不发的推销员案例2：小周的现场演示方法二：“先尝后买”寻找法——免
费能激发潜在客户案例1：火车上赠送茶叶案例2：免费试用的化妆品方法三：张贴海报寻找法——文
字视觉的力量案例：比尔的海报方法四：公益寻找法——活动公益性的能量案例：寻找尿床儿童方法
五：展示寻找法——获取公众数据案例：抓住每一位前来展示会场的顾客方法六：网络寻找法——时
尚的资源案例：玲玲的店他在哪里方法一：市场调查法——减少盲目性案例：广阔的市场方法二：普
访法——家家户户皆有可能是客户案例：我不再怕被拒绝了方法三：慧眼观察法——偶然性的客户案
例1：十字路口的红灯案例2：农场主的威胁方法四：求职寻找法——巧妙接近目标市场案例：小李的
计谋方法五：有奖问卷寻找法案例：星期六的大街方法六：电话寻找法——接近客户的突破口案例1
：原一平的预约电话案例2：德克与米勒的电话互动寻找方法一：家庭聚会寻找法案例：受人欢迎的
布料方法二：开办讲座寻找法案例：元旦的讲座方法三：喜庆填单寻找法案例：小林的毕业典礼会方
法四：广发邀请函寻找法案例：老王夫好的婚纱照方法五：联谊会寻找法案例：老干部们下篇：如何
说服客户如何打动你的客户?-——32种说服客户的技巧说服客户是艺术巧舌如簧篇方法一：声东击西
——消除对方的心理防线案例：最能够打动人的语言方法二：投石问路——利用想像力来激发客户的
危机感案例：为你的孩子设想一下未来方法
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编辑推荐

　　推销不仅是未来分销领域发展的大趋势，更是一项发展潜力大，并且自主性强、风险低、成功机
会多、前景好的事业。
在一万多个百万美元收入的美国家庭中，有80％都是从事推销事业或自营事业等自主性事业的。
    本书介绍了推销心理学的产生和发展过程，具有实用性、适应性的特点，通过理论描述与大量的案
例分析，使学习者能够掌握。
    推销过程中的如何寻找客户和说服客户这个环节；    顾客的个性心理特征以及顾客购买行为的心理
活动过程。
    推销活动与顾客的心理关系。
    身为一名推销或者直销从业人员，你是在与他人分享产品，是助人，不必害怕遭到拒绝，更不必觉
得矮人一截。
许多少数人勇于实现他们的梦想。
    加油，下一个百万富翁一定是你！
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