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前言

妥协，说起来简单，做起来却很难。
妥协的结局有时是退一步海阔天空、两全其美或者是皆大欢喜，但有时却会适得其反，甚至丧失尊严
。
有的人认为妥协是无能的体现或是不进取的消极观念，还有的人说妥协是顾大局、识大体，解决问题
的最好的方式方法。
在竞争的社会里，你不是一个孤立的个体，随时需要和人去沟通配合才能达到个人的意愿。
这时，就会面临抉择。
当要做出抉择的时候，人的思维首先想到的是自私和个人的欲望。
当双方彼此个人的欲望都占据上风，争执无果时，要双方沟通协商解决，那势必就有一方需要妥协。
妥协不只是简单的一句话而已，当中包括情感的积累，你平时做人的原则、人品以及对人的友善，这
都是你达到个人目的所铺设道路的基石。
因此，人们常说先做人再做事，正是这个道理。
人要看得透彻，看清功名富贵是假象，认得真切，才可以担负天下的重任，也才可以摆脱世间功名利
禄的束缚。
这就要求人必须学会妥协。
妥协，是人类文明进步、社会繁荣发展的助推器和减灾器。
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内容概要

提到妥协，许多人会想到屈服、软弱或者是投降。
似乎只有毫不妥协，才能体现个人精神，才能显示英雄本色。
其实在现实生活中，人与人之间的沟通和交流大多时候都存在着妥协。
如果不肯做出任何妥协，那只能失去自身的生存与发展的机会，成为最终的失败者。
    妥协是适应社会环境的一种健康的心态，更是人际关系中的一种良好的合作行为。
无论是管理中、谈判时、销售过程中，还是朋友间相处、夫妻感情等等，无不需要妥协的能力。
本书所阐述的沟通中的妥协并不是放弃原则，一味地让步。
两是一种适当的交换，一种以退为进的策略，一种明智，一种美德。
学会妥协，就能够在人际交往中实现双赢，赢得别人更多的尊重，成为生活中的智者和强者。
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章节摘录

插图：然而今天人们常常会遇到这样一些人，他们的面容严肃正经，神态庄严，摆出一副不屑与人为
伍的样子，假作高傲的贵人的身份，其做派令人可笑。
这往往是一群身份卑微的人，他们打心里认为高贵是一种特权，所以竭力向这个团体靠拢。
只要遇到了可以称贵的人，即在社会上有身份、地位、贵族血统等等的社会名流，他们便卑躬屈膝，
点头哈腰，百般奉承讨好。
遇到了与自己同等身份或不及自己的人，他们马上换上另一副面孔，正襟危坐，不苟言谈，巍然不可
冒犯的姿态，对尊和卑的严格的划分，到了令人无法忍受的地步。
这是地地道道的伪君子，品格卑劣的小人物。
故意忸怩作态，是一种很强的表现欲望在作祟，其表演往往又流于肤浅。
弯的变成直的，直的变成弯的，做作不自然，令人作呕。
真挚的感情、美丽的情操，与过分的掩饰、矫情的表演格格不入，矫揉造作不仅不利于感情、友好、
希望等等内含的表达，也败坏了真的形象、美的形象、善的形象，没有丝毫可以值得欣赏的。
成功的人际交往，都是建立在自信而又谦虚、热情而又端庄的基础上的。
美好的塑造，离不开良好的文化教养、出类拔萃的聪明才智和高雅不俗的仪表。
惟有如此，才会有上好的率真的表现。
有道是：“满罐子不摇半罐子晃荡”。
学识渊博、修养深厚的智者是不会装腔作势的。
“钦差大臣”更是淋漓尽致地揭示了俄国上层社会的虚假丑恶的众生相。
那些贪图近利的官吏们为了能抓到一个机会，用尽装腔作势之能事。
陈胜在贫困时对天盟誓，要求同享富贵。
一旦富贵了反而容不得那些才摆脱不久的“贫穷哥儿们”连“装腔作势”的面纱也不要了。
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编辑推荐

妥协是适应社会环境的一种健康的心态，更是人际关系中的一种良好的合作行为。
无论是管理中、谈判时、销售过程中，还是朋友间相处、夫妻感情等等，无不需要妥协的能力。
《有一种沟通叫妥协》所阐述的沟通中的妥协并不是放弃原则，一味地让步。
而是一种适当的交换，一种以退为进的策略，一种明智，一种美德。
学会妥协，就能够在人际交往中实现双赢，赢得别人更多的尊重，成为生活中的智者和强者。
提到妥协，许多人会想到屈服、软弱或者是投降。
似乎只有毫不妥协，才能体现个人精神，才能显示英雄本色。
其实在现实生活中，人与人之间的沟通和交流大多时候都存在着妥协。
如果不肯做出任何妥协，那只能失去自身的生存与发展的机会，成为最终的失败者。
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