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前言

　　楔子：培训师和他的绯闻女友　　2006年秋天，南方某市。
　　一个五星级酒店的多功能厅。
　　讲台下面黑压压地坐满了人，这是一个传媒集团的营销团队，以及一些高层管理人员。
讲台上面的幻灯片已经打开，首页是一个世界著名的运动员的两幅对比照，一幅是他夺得上上届奥运
冠军时高兴流泪的场景，另外一幅是他在最近一次国际大赛时由于压力过大痛失奖牌而难过流泪的照
片。
　　照片上面有一行大字，艺术体：方法告诉你，成功靠自己。
　　我坐在讲台上，微笑着看着台下的学员们，旁边的集团总裁王曾正在对我进行介绍。
最后他说，下面，我们再次用热烈的掌声欢迎胡老师再次为我们传经送宝。
　　掌声雷动。
　　我站起来，向台下鼓掌的人群鞠躬致意。
　　掌声停了下来，我把椅子稍微往后面推了一下，这样站的位置显得比较宽松。
这是我的习惯，我讲营销课的时候喜欢站着面对学员，这样会显得有激情，也会增加感染力。
　　大厅的后面，一个扎着辫子的男记者正架着一台摄影机，我知道我正在镜头的中心。
第一排，电视台的新闻女主播陈怡也拿了一个照相机在拍，我对着镜头再次微笑，她也对我回了一个
意味深长的笑容。
　　我调试了下麦克风说：“很开心再次来到这个地方和大家分享我的经验，上次来的时候春暖花开
，而这次已经是一个收获的季节了。
我也看到了，这次的规模比上次要大得多，而且增加了很多新面孔。
上次来给大家培训更多的是讲专业策划，以及误区规避。
而这次王总裁给我布置的作业是讲实战营销。
我是从一线营销员做起的，是营销改变了我的命运，我喜欢这个作业，我也相信在座的各位会和我一
起很好地完成这个作业。
今天的课程，我希望更多的是互动，更多的是心得体会，没必要死记硬背，如果大家对培训内容感兴
趣，也没必要去记录，我会在我的博客里发布今天培训的内容。
”　　说完，我按下了鼠标，画面再次改变，金黄色的背景里，我仰望着太阳。
上面有我的个人介绍，最下面有我的博客地址。
我知道，过不了两天，我的博客又会增加很多新的读者——时刻推销自己，这是我这些年不变的宗旨
。
　　我看到大家都在低头记录，过了片刻，我再次按下鼠标说：“培训开始之前，我先打个广告，宣
传一下我的书。
”画面上开始由远至近地飘出了一本蓝色封面的书，那是我04年的作品：《实战发行——培训为王》
。
 　　我再次按下鼠标，另外一本红色封面的书飘了出来，这是我刚出版的书：《新传媒时代的整合营
销》。
　　做完这些例行的程序，我说：“现在我们准备开始正式进入今天的实战营销课。
在授课之前，我要做一个调查，我想请问下，在座的各位有本科学历的有多少？
”　　下面传来哗哗的举手声。
我大概一算，大约占了百分之八十多。
“那么专科的有多少？
” 我接着问。
　　这次举手的少了很多，接近百分之二十。
　　“那么，专科以下的又有多少？
”我又问。
　　这次没有人再举手，显示了这个团队比较高的整体素质。
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我真诚地说：“刚才通过调查，我初步知道了大家的文凭程度，我再次真诚地恭喜大家，你们一定都
可以成功，如果愿意付出和我一样多的努力，至少一定比我成功。
因为我发现了，你们在座的所有的人，至少在学历上，都比我高得多，也就是说基础比我好，成功的
路不会比我走得更艰难。
”　　　　掌声再次响了起来，我微微弯下身体鞠躬感谢大家，这是我多年营销养成的习惯：谦和和
感恩。
　　掌声停息后，我接着说：“很多人问我成功需要多久，我不能确定每个人对成功的定义是什么，
但很多人认为我已经成功了。
那么我认为我的成功从某种意义而言，没超过五年。
六年前，我身无分文，在流水线上每天工作十六个小时，二十天的生活费是一个女同学赞助的二十元
人民币，那个时候，我的工资是每个月三百五十元。
五年前，我还是一个不喜欢说话，怕和人交流的跑街的业务员，我顶着太阳卖电子表、卖化妆品，每
个月的收入低于一千块。
而现在，我的收入在几年间提升了上百倍。
我算不算成功？
相对于很多成功的人而言，我想还远得很。
但对于在座的大多数营销人而言，我应该比较成功，这也是我今天为什么来这里和大家分享经验的原
因。
”　　掌声再次响了起来，热烈而兴奋，充满了好奇和惊喜，我简单的介绍让新来听课的人员惊讶了
！
他们一定很想知道我是如何在短短的几年就有了这样的变化的，而这些变化也都是他们梦寐以求的。
　　我知道我的引言已经抓住了在座的人员，今天将是一个很成功的培训，我又将有一个完美的培训
经验，我又成功地完成了一次自我推销。
当然，又有了一笔培训费入账。
虽然这次的培训费依然不少，但是对我已经没有触动了。
那些缺钱的日子像我的初恋一样，已经离我很远了。
　　　　晚上，酒店的KTV大包房，分管经营的副总裁和集团的工会主席带了一帮美女对我进行围攻
，我已经喝得一塌糊涂。
　　大屏幕前，陈怡拿着麦克风对着大家说：“现在我把一首《亲密爱人》送给我的绯闻男友胡亥同
志。
希望他事业有成、生意兴隆，并极其热烈地盼望我们的绯闻可以来得更猛烈些！
”　　大家哄堂大笑，陈怡看着我，眼波流转，分外动人。
　　吴晓在旁边碰了我一下，问：“怎么样？
”　　“芳华绝代，完美至极！
”我由衷地赞叹。
　　“你们挺合适的，有感觉就带回去算了！
”吴晓笑着说。
她以前做过制片人，是陈怡的领导，也是陈怡最敬爱的大姐。
　　我不由得心突地一跳，一个渴望升了起来。
这时音乐响起，屏幕上梅艳芳顶着一头白发出现在舞台上，陈怡唱道：　　今夜还吹着风 　　想起你
好温柔 　　有你的日子分外地轻松 　　也不是无影踪 　　只是想你太浓 　　怎么会无时无刻把你梦 
　　　　陈怡的歌声婉转缠绵，少了梅艳芳的浑厚，但多了柔美。
平时听这首歌没有多大感触，但这一刻竟然让我有一些痴了。
　　和陈怡的绯闻来源于上次培训，那天早上陈怡和司机要到酒店接我，结果司机来早了，陈怡没到
。
司机就问，陈怡昨天晚上不是说她今天早上在这里等我吗？
我赶快澄清，她昨天晚上和你们一起走的，绝对没有住在这里。
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结果晚上的酒桌上，这话经过一群传媒人的修改就变成了：著名的传媒经理人胡亥先生和本市名片、
著名节目主持人、新闻女主播陈怡睡在一起。
我打了个哈哈说，我们连吻都没接过，怎么就睡在一起了？
余副总裁就说那这个标题可以这样写：著名的传媒经理人胡亥先生和本市名片、著名节目主持人、新
闻女主播陈怡睡在一起，但没有接吻。
大家哈哈大笑，绯闻开始以玩笑的形势传开。
最后还有个家伙提议就这个话题在电视上进行炒作，以提升收视率。
　　就这样我们成了绯闻男女，再后来我和陈怡通电话和打招呼一律互称绯闻女友和绯闻男友，或多
或少地有了一些难以挑明的暧昧。
我沉寂已久的心也在无数个孤单的夜晚，开始为这个远方的女子跳动了起来。
但是我什么都不敢想，距离并不是唯一的问题，主要的还是她在我心里是那么地高不可攀。
　　在我沉思的过程中，陈怡接着唱道：　　　　爱的路上有你 　　我并不寂寞 　　你对我那么的
好 　　这次真的不同 　　也许我应该好好把你拥有 　　就像你一直为我守候 　　⋯⋯　　　　歌美
，人更美。
　　陈怡的一颦一笑，一抑一扬莫不体现着这个城市名片的魅力，我感觉心里有一种压抑已久的情绪
在慢慢复苏。
　　或者不仅仅只是绯闻女友，或者可以走得更近。
　　我有多久没有谈过恋爱了？
有多久没有对一个女子动心了？
这几年来，除了事业，除了我制定的绝对不能更改的人生目标，我还缺少人生最重要的一个东西，那
个东西被称为：爱情!　　　　两天后的一个夜晚，我和陈怡坐在南方边境的一条河边。
　　天气比较炎热，我叫了一瓶冰啤酒，陈怡叫了一杯冷饮。
我们所处的河这边，灯火通明，人来人往；河那边的另外一个国度却灯光稀疏，异常安静。
　　明天，那将是我们去旅游的地方，这次来讲课，对方给安排了一个出国游，这也是让我心动的地
方。
更让人心动的就是让我的绯闻女友陈怡相陪，这是我所期待的。
而就在几年前，我何曾敢奢望出国旅游，那个时候解决温饱才是我最核心的问题。
　　我打量着对面的绯闻女友，她细眉大眼，肤色白皙，头发长不及肩，显得婉约而雅致。
她虽然坐着，但依然无法遮掩她高挑修长的身材，这是多么完美的一个女子啊！
完美得我一直只能在电视里仰望，而此时她真的坐在我面前，和我夜话，并不时地表露出对我的欣赏
。
　　陈怡见我看着她，也目光灼灼地盯我，说：“你知道吗？
听你讲课特别受感染，你讲起你每天逼迫自己必须完成给自己定的目标的案例时，我们都觉得很难做
到，你的毅力太让我震撼了。
我发现，你和我们最大的区别在于，你一向目标清晰，你是一定要，而我们还停留在我想要的层次。
”　　“我和你们最大区别在于你们不需要像我这样搏命也会过得很滋润，而我不这样搏命就只能是
一无所有。
”我感叹，这是一句真心话。
　　“你这样通过自己的拼搏拥有自己的事业的男人才更令女孩子喜欢，也更有安全感！
”陈怡意味深长地说，　　我的心跳明显加速，故作镇定地说：“谢谢！
”　　“听你讲课还有一个感受，就是好像感觉你一直充满激情，像一头在奔跑的狮子，而且你口才
超好，感觉很难有你不能说服的对手。
”陈怡说完，喝了一口冷饮。
　　“其实这些优点都是我做了销售以后得到的经验，以前的我，木讷、怯生、怕和人交流，而且悲
观绝望。
”我看陈怡脸上露出了惊讶的神色。
　　“我几次听说你说苦难是你最大的财富，你愿意把你这个财富也跟我分享吗？
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”　　“苦难？
”多么让人不喜欢的字眼，我曾经多么讨厌而又无法躲避的一个命运，而这两年来，我越来越觉得是
它造就了我，现在我已经有些喜欢它了。
　　“是的，愿意讲给我听吗？
”　　“那将是一个很漫长的故事，你有耐心听下去吗？
而且也许回忆会出现错乱，我并不能保证我的记忆不对某些东西进行删除和整理，或者已经不完整了
。
”我说。
这个时候我想起了我曾经久远的岁月，那些征战江湖、激情满怀的岁月，那些悲伤与绝望、信任与背
叛的岁月。
　　“我想听。
只要你愿意，我希望知道关于你的一切！
”陈怡看着我，我从她眼里看到了一些很柔软的东西。
这种柔软像子弹一样击中了我，我心里升起了一种柔情。
我有多久没有回忆过我的过去了？
那些日子在这个夜里忽然又生动起来了。
　　“那好吧，这将是一段枯燥无味的回忆旅程。
作为一个营销人或者一个职场新人，也许会得到很多，但作为一个新闻女主播，你就当在听一个故事
吧，一个穷小子的奋斗人生。
一个关于激情和梦想、关于挣扎和生存、关于欲望和道德、关于付出和收获、关于职场和斗争、关于
信任和出卖、关于爱情和金钱、关于个人和团队的故事。
有烈日下喜悦的高歌，有暗夜里失望的哭泣，但更多的是我们眼看着一个一无所有的农村穷孩子卑微
地行走在一个个不属于他的城市里，最终因为付出了绝对的努力，逐渐在主流社会赢得尊重，创办了
自己事业王国的故事。
我希望他会给予你一些激励，给你一些启发，我没办法保证故事完全的真实性，因为我不相信记忆会
完整地保留生活的每个细节，我也没办法把一些真实社会的人在这个故事里真实地表现出来，因为这
是他们所不希望看到的。
但我会努力的，努力地还原事情的真相、人物的真实。
”　　我们现在开始吧。
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内容概要

农村少年胡亥由于不甘人下，随着南下潮到了广州。
但这里并不是他想要的天堂，他没有学历，没有关系，连一份糊口的工作都找不到。
他受辱于恶治安，遭遇黑中介，做搬运工，几经艰辛，受尽磨难。
其后进入营销行业，从一个跑街业务员做起。
他业绩突出，却因不懂职场哲学，一次次和升职无缘；他相信友谊，却在利益面前被朋友出卖；他相
信爱情，可爱情却在他最艰难的时候背叛⋯⋯    他被派往一个又一个最差的团队，但都通过努力在最
短时间内提高了团队的业绩，他终于成了职场明星，众人偶像，却不知道更多的职场陷阱在恭候着他
。
最终，他在短短的两年里连升十级，从一个一线员工当上了千人团队的总经理，所有的积淀都在一个
属于自己的平台上爆发⋯⋯
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作者简介

祝和平　十余岁孤身闯江湖，从事过数十个工作，足迹遍布数十个城市。
遭遇过大多数求职者经历过的骗局与苦难、煎熬与阵痛。
二十二岁进入营销业，二十四岁恍然大悟，开始策划人生，并为之奋斗。
二十八岁成为业内知名职业经理人、培训师、某知名大学客座教授，并创建了自己的文
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章节摘录

　　天亮以后，我们不是被饿醒的也不是被冻醒的，而是被鸟的叫声吵醒的。
人真的累了什么样的状况下都会睡着。
醒来以后，四个包都还在，心里顿时踏实了很多。
　　其实我知道这些东西送人都没人要，但对于我们而言这却是全部家当，如果这点东西都没了，不
知道我们以后怎么办。
其实也不仅仅是家当的问题，在心灵上，也是一种寄托，至少还不是真正意义上的一无所有，虽然区
别并不大。
　　我坐起来看旁边的小明，他也醒了，两个眼睛睁着，愣愣地看着天空。
我不知道他什么时候醒来的，也不想问他在想什么。
我心里明白，他一定在担心，也一定觉得茫然无助。
我毕竟比他在外面多跑了两年，虽然也很害怕，但是当哥哥的，如果我都没了主意，。
小明估计就崩溃了。
　　招呼小明起来，我们提着包下山，在凉亭下面没多远有个厕所，我们进去洗了把脸。
然后我们再次到了染厂门口，等了一个多小时，发现根本没有进出的人。
我们提着包继续往回走，街上的人比昨天多了些，我和小明这样的人在这样的地方每天都有，没有人
会感到惊奇。
到了昨天晚上待过的江边，看到路边有个吃饭的小店，我们进去叫了两盘炒牛河，花了十块钱。
吃完以后，和老板娘商量，我们要去找工作，想把包放到她这里，她同意了。
这样我们就不用再提着四个沉甸甸的包走，整个人都轻松了很多。
　　这一天我们跑遍了整个大岗镇，所有的厂几乎都没有开工。
我们没敢多花钱，渴了就找自来水喝，中午饿了就在路边一个卖快餐的地方吃了最便宜的两份快餐，
花了六块钱。
　　找不到老乡，找不到工作，眼见钱没有多少了，我们也越来越着急。
晚上回来以后，我们去小店吃了东西，再次跟老板说第二天来拿包。
当天晚上我们依旧回到山顶上去睡觉，这个晚上除了冷，没有其他的事情发生。
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媒体关注与评论

　　这不仅仅是一本好看的小说，更是一本帮助年轻人成长的奋斗胜经。
我在主人公胡亥身上看到自己当年创业时的影子。
这是一本值得每一个渴望成功的年轻人用心研读，并置于案头、放入行囊时时参考的书。
　　——宅急送原总裁　陈平　　这是一本比《士兵突击》更具有普世意义的奋斗宝典，主人公的经
历不简简单单是一个人的奋斗，更代表了广大的草根阶层。
本书也更像一本成功培训宝典，作者借主人公的经历教你如何规划你的人生，并一步步实现目标。
　　——全球500强Glu Mobile中国区经理　Kevin　　这是本小说，但同时也是段真实的成功奋斗经历
。
因为真实，所以实用。
它可以让所有渴望成功却抱怨没有机遇的人汗颜，同时又是一本深入浅出的营销入门培训指南。
它将教会你如何勇敢面对自己的人生，如何成为营销高手，如何管理一个优秀的营销团队；另外它还
是一本创业者指南，让想创业的读者在这里学到如何创业，如何整合资源，并成为商界精英。
　　——腾讯·大渝网总裁　李春燕　　这是一个草根的奋斗传奇，也是一本青年成功指南。
作者用其真实的经历告诉读者，成功没有偶然，只有坚持不懈的努力才能实现。
同时作者还用自己真实的经历告诉读者，学历、背景、关系都不重要，重要的是如何规划人生，如何
奋斗才能取得成功。
　　——四川在线总经理　彭忠
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编辑推荐

　　宅急送原总裁、全球500强Glu Mobile中国区经理、腾讯·大渝网总裁、四川在线总经理陈平
，Kevin He，李春燕，彭忠　　心动激赞的职场励志小说　　他的成功比许三多更有参考价值，一线
员工跻身管理层历程揭秘　　即使跌倒一万次，也要第一万零一次站起来因为从未放弃理想因为我要
出人头地。
　　两年内连升十级，从一个无学历无背景的搬运工到年薪数十万的企业高管，如此惊人的蜕变他只
用了短短的两年。
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